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Voorwoord

Het is niet de bedoeling van de auteur om weer een nieuw — het
zoveelste — leerboek over filatelie te schrijven. Het is ook niet de
bedoeling om een wetenschappelijke studie te maken van de post-
zegelwereld. Wel wordt een poging gedaan om deze wereld te
beschrijven vanuit een grondige ervaring van de praktijk, opgedaan
door de schrijver achtereenvolgens als verzamelaar, als voortverko-
per, als handelaar met bureau, als handelaar met winkel, als specu-
lant-groothandelaar en als uitgever of mede-uitgever van een cata-
logus. Dit laatste is wel een zeer bijzondere ervaring die van essen-
tieel belang was voor het uitgeven van dit boek.

Dit werk wil een blik achter de schermen werpen van die eigen-
aardige en fascinerende wereld, die voortdurend wordt doorkruist
met manipulatie, bedrog, vervalsing, diefstal...

Het boek is niet geschreven voor de vergevorderde specialist, het
is geen onleesbaar boek vol technische details, maar is geschreven
voor de brede massa amateurverzamelaars en beginners die de
gevaren van de filatelie niet goed kennen. Het is ook geschreven
voor niet-filatelisten voor wie het een onbekende wereld opent van
allerlei bedrog en intriges, die soms veel gelijkenis vertoont met
bepaalde aanverwante beroepen.

De schrijver heeft zelf veel ellende gezien bij de aankoop van
collecties, en is derhalve ook verbolgen over de misbruiken die in
de huidige filatelie schering en inslag geworden zijn. Ze zijn zo
verspreid dat ze een ware bedreiging vormen voor de filatelie. Er
bestaat geen tweede boek dat dergelijke praktijken ernstig aan-
klaagt. De auteur wil met dit boek aantonen dat de filatelie verwor-
den is tot één grote geldklopperij op alle vlakken en op alle niveaus,
en overal ter wereld.

Voor wie zou stellen dat het boek te negativistisch is ingesteld,
wil de auteur er wel op wijzen dat alle aangehaalde feiten in het
boek in de realiteit bestaan hebben of nog bestaan, zonder uitzon-
dering. Het betreft dus allerminst fictie, doch is een ware getuigenis
van sommige hedendaagse tendenzen en praktijken in de filatelie.
Dit betekent daarom niet dat ze allemaal terzelfder tijd bij één
enkele handelaar te vinden zijn, of dat iedereen van alle aangehaalde
feiten op de hoogte is; het is gewoon een samenbrengen van reéel
bestaande situaties zoals ze zich voordoen in sommige handelaars-
milieus.



Het boek is in geen geval bedoeld als een aanval op, een aanslag
op of een uitdaging aan de wereld van de postzegelhandel. Wie dat
erin ziet vergist zich totaal over de ware opzet. Het is dan ook de
overtuiging van de auteur dat zijn vroegere bonafide collega’s en
vrienden wel de dringende noodzakelijkheid van een dergelijk werk
zullen inzien.

De tekst dient noodgedwongen beperkt te blijven, want over
filatelie kan een encyclopedie geschreven worden. Voor de in het
boek voorkomende woorden die eventueel uitleg vereisen, is een
trefwoordentabel opgenomen achterin het boek, die men dan kan
raadplegen. Alleen de commerciéle aspecten van de filatelie worden
in dit boek belicht, dus de binding geld-filatelie, want als die binding
verbroken wordt, valt ook de filatelie.

Het boek is gemakkelijk te lezen, en is verlucht met citaten, onder
meer aan het begin van elk hoofdstuk. De meeste kritische citaten
komen uit Belgische tijdschriften, omdat ze er veel frequenter voor-
komen dan in Nederland, waar nochtans veel meer verzamelaars
zijn. Het zwijgen over misbruiken wordt vaak een schuldig zwijgen,
waardoor oneerlijke personen meer armslag krijgen en meer onwe-
tende slachtoffers kunnen vinden.

Voor de schrijver zijn de woorden filatelist en postzegelverzame-
laar woorden met een identieke betekenis, hoewel bij sommige
auteurs het woord filatelist wordt gebruikt om verzamelaars aan te
duiden die een studie maken van een of ander onderdeel van het
postzegelverzamelen.

Gemakshalve wordt in dit boek geen onderscheid gemaakt tussen
handelaars, veilinghouders, voortverkopers, opkopers, grote specu-
lanten, ‘grote verzamelaars’, clubbestuurders enz. Het zijn allemaal
categorieén die vrijwel dagelijks in postzegels handelen en indien
het niet hun beroep is, dan nemen de zegels toch vrijwel altijd veel
meer tijd in beslag bij hen dan hun eigenlijk beroep. Dus als er
verder in het boek sprake is van ‘handelaars’, dan slaat dit op een
of meer van die categorieén.

Als er catalogusprijzen van Belgische zegels vermeld worden in
de tekst, dan zijn dit prijsaanduidingen uit de Belgische Officiéle
Netto Catalogus, uitgave 1987, tenzij anders werd aangeduid.



Algemene inleiding

In de beginperiode van het postzegelverzamelen waren de posterijen
zeer verbaasd en achterdochtig over het fenomeen van het verzame-
len van afgestempelde postzegels, zodanig zelfs dat de directeur-ge-
neraal van de Franse posterijen het nodig vond in 1863 volgende
verklaring af te leggen: ‘Sinds enige tijd worden er langs de posterijen
pakjes verstuurd met afgestempelde Franse zegels. De zegels zijn
bestemd voor personen die ze verzamelen met een doel dat, tot nog
toe, nog niet volledig is kunnen worden opgehelderd... De afgestem-
pelde zegels zijn voorwerpen die geen enkel nut meer hebben en
die vernietigd zouden moeten worden... Hun bewaring en vooral
hun ophoping in handen van bepaalde personen zijn van aard om
te vrezen dat er een bedrieglijk en misdadig gebruik van wordt
gemaakt... De administratie kan niet volledig beschermd worden
tegen elk gevaar... zolang ze niet op een zekere manier het uiteinde-
lijke en ware doel kent voor hetwelk deze beeldjes die reeds gediend
hebben zo bijeengehouden worden; de administratie heeft reden
om te vrezen dat dit verzamelen gebeurt met misdadige intenties’. (1)

Gedurende en juist na de Eerste Wereldoorlog werden in sommige
landen de zegels ook als noodgeldstukjes aangewend: hiertoe wer-
den ze in speciale ronde en platte metalen kokertjes gestoken, met
op de rugzijde vaak een of andere publiciteit. De voorzijde was in
doorzichtige mica waardoor de postzegel die er was ingesloten,
zichtbaar was. Dit waren dan een soort penningen die dienst moes-
ten doen als geldstukjes. In andere landen werden de postzegels
vroeger soms gedeeltelijk of volledig met een celluloidlaag bedekt,
of met een laagje metaal, eveneens om dienst te doen als kleine
noodgeldstukken.

Door sommige mensen worden de filatelisten bekeken als halve
garen. In het Frans is zelfs het woord ‘timbré’ opgenomen in de
woordenboeken en in het taalgebruik, met als betekenis ‘getikt’ of
‘half gek’. En inderdaad kan bij sommigen vastgesteld worden dat
het om een echte obsessie gaat, en dat ze volledig ‘doorslaan’ als
het postzegels betreft. Ze raken niet in bed v66r twee of drie uur
’s ochtends door hun zegels; als ze dan in hun bed liggen kunnen
ze niet inslapen; en als ze dan toch eindelijk ingeslapen zijn dromen
ze onophoudelijk van... postzegels. De zegels gaan heel hun werke-
lijkheid beheersen: hun beroepsactiviteiten gaan eronder lijden, ze
zijn vaak — zelfs op straat — aan het dagdromen, ze kunnen geen



enkel gesprek voeren zonder er de postzegels bij te betrekken, en
ook het gezinsleven gaat er ernstig onder lijden: of ze hebben vrouw
en kinderen ervoor in de steek gelaten, of die komen na de postzegels,
bij het eten ontbreekt nooit de catalogus, iedereen van het huisgezin
is verplicht te aanhoren hoeveel goede zaken ze de laatste tijd hebben
gedaan, en de dag begint onveranderd zoals hij eindigt: met postze-
gels!’s Avonds komen ze vaak laat thuis, want ze hebben collega’s
en clubs bezocht, waar ze naar hartelust hun ‘hobby’ de vrije teugel
kunnen laten. Sommige filatelisten kijken zelfs nauwelijks op als er
een sterfgeval in de familie is, en gaan met veel tegenzin naar de
begrafenis. De goede filatelisten zorgen ook voor kinderen en klein-
kinderen: er wordt voor hen een zegelcollectie opzij gezet met alle
nadruk op de pracht van de zegels en vooral op de goede belegging.
Spijtig voor de filatelisten weten alle handelaars maar al te goed
dat de meeste ‘opzij gelegde’ collecties binnen de maand na het
overlijden van de schenker reeds (vaak voor een prikje) worden van
de hand gedaan, wat bewijst dat de begunstigden alleen oog voor
het geld hadden en in het geheel geen belang stelden in een collectie.
Het ontgaat die soort filatelisten meestal dat ze door hun omgeving
meer en meer als zonderlingen worden bekeken: hun manie is een
levenspatroon geworden. Al hun energie gaat naar de filatelie, zij
geven tot hun laatste cent uit aan postzegels, en weigeren alle luxe
aan hun huisgezin, ja zelfs de meest noodzakelijke aankopen lijden
eronder. Het is een kenmerk in de filatelie dat de rijkste filatelisten
er het slechtst gekleed bijlopen. Er zijn vrouwen die hun man-fila-
telist af en toe willen vergezellen op de postzegelbeurzen, maar dan
ziet men dat de man plotseling niets meer aankoopt; soms komt
die dan iets later terug, alleen, en begint zijn uitgaven te doen.
Sommige vrouwen eisen ook wel eens compensatieaankopen, ande-
ren dreigen met echtscheiding, weer anderen maken hun man pu-
bliek belachelijk met zijn hobby. Er is zelfs een vrouw geweest die
’s morgens de boterhammen van haar man met postzegels belegde,
tot grote woede overigens van deze laatste toen hij tijdens de
middagpauze zijn eetmaal bekeek. Zo ziet men maar dat de slacht-
offers van de postzegels niet alleen de filatelisten zijn die al het geld
uit hun zakken laten halen, en vaak op een oneerlijke manier, maar
ook hun huisgezin dat er moreel en financieel erg onder lijdt.
Hoewel de filatelie totaal onproduktief is, wordt ze toch geduld
en zelfs aangemoedigd van hogerhand, want ze beantwoordt aan
twee functies: allereerst brengt ze geld in de staatskas langs de
posterijen, en ten tweede is ze ook een factor van zoethouderij en
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conservatisme, want de adepten leven vaak in een gevaarloze droom-
wereld. De staat heeft zich dan maar tot doel gesteld: de uitbuiting
van de filatelist, net zoals de uitbuiting van de spelers in een casino.

Het verzamelen van postzegels heeft veel van zijn charme van
eertijds verloren. In plaats van het geduldig vullen van de ontbreken-
de vakjes in het album, is het verzamelen tegenwoordig meer en
meer een business geworden. Een business waar veel geld mee
gemoeid is. Het is voor sommigen een dure hobby geworden, maar
van de andere kant ook een hobby waarvan zij denken dat het geld
niet verloren is, integendeel waarmee ze later geld zullen winnen
in plaats van verliezen. Voor de zeldzame personen die de binding
geld-postzegelverzamelen niet maken, kan het een gezonde hobby
zijn, die opgevat wordt als een tijdverdrijf. Die — bijna niet bestaande
— categorie vat dan ook het verzamelen op als een zuivere ontspan-
ning, wat niet wegneemt dat ook zij hun zegels moeten betalen en
bedrogen kunnen worden. Postzegelverzamelen is goed voor mensen
die veel tijd hebben en die van puzzelen en van opzoekingen houden.
Die mensen kunnen hun hobby beoefenen met andere geinteresseer-
den, nationaal en internationaal, en hun ideeén en opzoekingsresul-
taten uitwisselen. Het is een goede remedie tegen de verveling, en
het werkt de vriendschap in de hand. In de Angelsaksische landen
zijn er zelfs ‘Miss Filatelie’-verkiezingen. Het verzamelen is een
fenomeen van de beschaafde wereld, en de waardevolle zegels een
kenmerk van de rijke westerse wereld, waar geld beschikbaar wordt
gesteld voor de filatelie.

Het is een feit dat de meeste verzamelaars graag zeer veel geld
uitgeven voor postzegels, maar er kunnen met moeite een paar
briefjes af voor een catalogus, en in ’t algemeen helemaal niets voor
filatelistische literatuur: dat wordt beschouwd als weggegooid geld.
Dit is tekenend voor de mentaliteit van het overgrote deel van de
filatelisten, wat wel bewijst dat ze enkel belang stellen in de zegel
als spaarpot of als beleggingsobject. Dat die ‘filatelisten’ zodoende
door gebrek aan kennis en aan informatie soms met allerlei gerepa-
reerde rommel en met vervalsingen opgescheept zitten, hoeft dan
ook geen verwondering te wekken. Ze laten zich zodoende ook
onbewust meetrekken in allerlei prijsmanipulaties van speculanten
en missen veel gouden zaakjes die ze — onwetend — hun neus voorbij
zien gaan. Vaak is het verlies veroorzaakt door gebrek aan informa-
tie tientallen keren zwaarder of zelfs niet te vergelijken met de
eventuele uitgaven die nodig geweest zouden zijn voor het aanschaf-
fen van goede literatuur, die dit verlies voorkomen zou hebben.
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Goede literatuur kopen betekent de ervaring van anderen kopen en
is af en toe bijzonder interessant. In de USA is de filatelie op sommige
universiteiten zelfs tot keuzevak gepromoveerd. Ook worden daar
op vele plaatsen betaalde avondlessen in filatelie gegeven. Eén lesuur
kost gemakkelijk 15 tot 20 dollar, en als leerprogramma geeft men
er onder meer de methoden van het beleggen in postzegels. Verder
zijn er private scholen voor filatelie, waar men zich tegen betaling
kan laten inschrijven. Op de internationale tentoonstellingen wordt
het van de andere kant telkens duidelijk hoe weinig aandacht er
door de meeste filatelisten aan conferenties en literatuur besteed
wordt: terwijl het volk soms tegen elkaar aangedrukt de ruilbeurs
en de handelsafdeling bezoekt, blijven de lokalen voor literatuur
en conferentie zo goed als leeg... In alle landen valt dit zelfde
verschijnsel steeds opnieuw waar te nemen. Ook wie op dergelijke
beurzen alleen grote internationale catalogi raadpleegt en nooit de
min of meer gespecialiseerde nationale catalogi, bedriegt vaak zich-
zelf. Er lopen immers altijd filatelisten rond die gespecialiseerd zijn
in bepaalde landen en thema’s, en die pikken er altijd wel die reeksen
uit die afwijkingen vertonen en duur genoteerd zijn in de nationale
catalogi, of die veel waarde hebben of zeldzaam zijn.

Binnen de filatelie heerst er allerminst eensgezindheid wat betreft
de te verzamelen postzegels. Gelukkig heeft tegenwoordig een meer-
derheid van de verzamelaars een zeker peil van ontwikkeling, en
zijn de onbeschoftheid en de vulgaire platte taal die vroeger dikwijls
door de eerste filatelisten werd aangewend, niet erg gebruikelijk
meer.

Een van de triestige aspecten in de filatelie is dat sommige grote
verzamelaars zeer zelfingenomen en aanmatigend zijn. Ze laten zich
verkiezen in allerlei semi-officiéle comités en wensen dan de filatelie
naar hun hand te zetten en de mensen te dicteren wat nu wél en
wat nu geen filatelie is! Ze delen allerhande medailles en eretekens
uit, en laten ze zichzelf ook toekennen. Ze noemen zichzelf vaak
‘wetenschappelijk’! Aansluitend kan volgende tekst hier worden
aangehaald: ‘Sommige ervaren verzamelaars beschouwen zichzelf
als geleerde bollen omdat ze heel wat van postzegels afweten. In
feite zijn het ijdele en ongenietbare betweters. Wat zij verzamelen
is interessant, het andere kan nauwelijks hun vluchtige belangstel-
ling genieten. Ze kunnen ook niet luisteren maar voeren overal het
hoge woord, profeten die stormen (in een glas water!) voorspellen,
die niet leukweg kunnen babbelen over hun hobby maar steeds
gewichtig moeten doen en doceren’. (2)

12



De verzamelaars hebben het zich de laatste decennia wel uiterst
moeilijk gemaakt. Door allerlei subtiele manoeuvres zijn zekere
handelaarsmilieus erin geslaagd enkele modeverschijnselen in te
voeren die de zegels, die bij de verzamelaars verspreid zijn, zeer erg
ontwaarden en daarentegen de zegels, die zich in voorraad bij de
handelaars bevinden, gevoelig opwaarderen (zie hoofdstuk 21). Zo
1s er een massa zeer ‘moeilijke’ verzamelaars ontstaan die enkel en
alleen zweren bij postfrisse zegels. De postfrisse zegels mogen niet
het minste spoor van het kleinste plakkertje vertonen, of ze worden
door de huidige meerderheid der verzamelaars geweigerd! Een
dergelijke houding is uiteraard een zegen voor de ‘herstellers’ en
‘bijwerkers’ van de zegels, die er wel voor zullen zorgen dat de
zegels opnieuw ‘postfris’ worden. Niet alleen de zegelverzamelaars
ziin in deze val getrapt, ook andere verzamelaars lijden aan dezelfde
ziekte: zo zijn er de sigarebanden die nooit rond een sigaar zijn
geweest, de muntstukken die nooit circuleerden (de “fleur de coin’),
de luciferetiketten die nooit op een luciferdoosje werden gekleefd,
de prentbriefkaarten die nooit verstuurd werden, de bankbiljetten
waarmee nooit betaald werd, kaasetiketten die nooit als etiket
dienst deden enz. En dit alles met alle nodige ‘proeven’, niet-uitge-
geven ontwerpen, herdrukken en zo meer. De algemene toestand
van het verzamelen is erg verziekt, en de voorwerpen die verzameld
worden, zijn meestal enkel en alleen gemaakt en tot stand gekomen
om in verzamelaarsalbums te verdwijnen, zonder ooit te zijn ge-
bruikt. Zo ook veruit de meeste postzegels.

De grote kunstgreep van de filatelie is het binnenbrengen in de
tilatelie van vers geld dat van buiten de postzegelwereld komt. Zo
kunnen de prijzen van dure stukken steeds hoger worden, en hoe
meer geld er naar de filatelie vloeit, des te meer geld komt er in de
lade van de handelaars, en des te waardevoller wordt hun stock.
Her is trouwens levensnoodzakelijk voor de filatelie om dit geld
aan te trekken. Als er een handelaar of een grote verzamelaar zijn
zegels wil verkopen, dan kunnen die door een andere handelaar
gekocht worden, en die kan ze aan een derde handelaar doorverko-
pen., maar eens zal er toch een gewone verzamelaar moeten kopen

met vers geld dus), zoniet blijft de postzegelhandel geld uitgeven
en komt er uiteindelijk niets binnen. Dit gaat niet. In dat geval
ontstaat er een enorme prijsdaling, want een handelaar die niet
verder kan verkopen, koopt niets bij! Vraag en aanbod zijn absoluut
doorslaggevend voor de filatelie. Het vers geld komt in de postzegel-
handel terecht op verschillende manieren, waarvan de voornaamste
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wel zijn de talrijke kleine verzamelaars, de speculanten, en de zeer
rijke personen die ‘gestrikt’ worden en dan ongelimiteerde sommen
in de filatelie investeren. Dit laatste gebeurde reeds rond de eeuw-
wisseling en vooral vanaf de Eerste Wereldoorlog, wat een grote
uitbreiding van de filatelie mogelijk maakte, en wat ongeveer de
reden is dat de filatelie zo’n vlucht heeft genomen dat ze zich niet
meer bevindt op het niveau van de kaasetiketten bijvoorbeeld. Vele
bekende namen van grote filatelisten (b.v. Ferrari, Burrus, Hind en
vele anderen) speelden hierbij een grote rol. Wanneer er geen vers
geld meer aangetrokken zou kunnen worden, zou ook de filatelie
onvermijdelijk doodbloeden! Een bepaalde internationale hande-
laarswereld tracht er dus voor te zorgen dat er zoveel mogelijk vers
geld naar de postzegels vloeit, en liefst naar de oudere zegels die
niet meer in de posterijen verkrijgbaar zijn, dit is evident. Om de
mensen tot deze uitgaven aan te zetten worden er allerlei hulpmid-
delen gebruikt, waarvan de voornaamste ongetwijfeld de prijsstij-
gingen in de catalogi zijn (stijgingen tot 100 pct. per jaar zijn voor
sommige reeksen geen uitzonderingen in bloeiperiodes die enkele
jaren kunnen aanhouden). Als de geldvloed duidelijk begint af te
nemen, dan gooien de grote handelaars en catalogusmakers in
allerijl hun grote stocks op de markt, overal terzelfder tijd, wat een
grote crash voor gevolg heeft. Die periode van daling wordt in de
catalogussen nog wat kunstmatig verdoezeld om verder te kunnen
uitverkopen, maar de reéle prijzen gaan steil omlaag. Het overal
systematisch op de markt gooien van die grote stocks gebeurt met
het welbepaalde doel dat de zegels vrijwel niets meer waard zouden
zijn, om zo de cyclus te kunnen herbeginnen en alles voor een appel
en een ei te kunnen opkopen om ze dan weer te doen stijgen, via
de bekende kanalen van catalogi, pers, vakliteratuur en allerlei
ingrepen (b.v. creéren van nieuwe modes) en manipulatie van de
markt. Zo wordt het vers geld in golven binnengehaald.

Het is een algemene tendens dat diegenen die de postzegels
aanraden als beleggingsobject, een uitgesproken neiging vertonen
tot overdrijven. Ze nemen extreme voorbeelden, en ze gaan uit van
de periode met de laagste prijzen om deze te vergelijken met de
periode met de hoogste prijzen. Dit komt neer op een gebrek aan
objectiviteit. Sommige onvoorzichtige handelaars-raadgevers gaan
zelfs zover een zeker percent winst per jaar te garanderen met een
contract waarin ze verplicht worden de geleverde goederen terug .
te kopen indien deze interest niet bereikt wordt. In tijd van crisis
wordt zo’n situatie vlug onhoudbaar: ofwel verliest de handelaar
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veel geld, ofwel betaalt hij niet terug en dreigt ermee alles voor het
gerecht te trekken, waardoor velen die met zwart geld geinvesteerd
hebben, zich laten afschrikken. De postzegels hebben ook de aan-
dacht getrokken van vele beleggingsbladen en in veel artikelen
worden ze tussen de beleggingsgoederen vermeld. Ze zijn stilaan
maar zeker langs een achterdeur in deze wereld, waar veel zwart
geld en veel zwevend geld beschikbaar is, binnengeslopen. De resul-
taten logen er niet om: na een sensationele pijlsnelle stijging van
alle prijzen, en na realisatie van de gemaakte winsten door de grote
speculant-beleggers, is er na de jaren *80 een nooit eerder geziene
ineenstorting gekomen. Er zijn veel grote verliezers geweest, maar
ook grote winnaars. Die tendens van investering en van speculatie
werd door vele filatelisten en handelaars niet begrepen, en ze dachten
dat de postzegelprijzen niet meer te stuiten waren, met het gevolg
dat zij de eerste schokken hebben opgevangen als de speculanten
in het begin van de ineenstorting de markt begonnen te overspoelen.
In sommige bladen kan men dan ook — zelfs nog rond het einde
van 1980! — letterlijk lezen: ‘Zonder te overdrijven durven wij
voorspellen dat de goede waarden binnen de 4 jaar nog eens met
100 pct. zullen stijgen. Dat geldt voor de meeste waarden v6or
1962 in ons land verschenen. Wij durven zelfs de meeste uitgiften
uit de jaren 1940-°45 mee betrekken in die prijsexplosie. Met de
snelheid waarmee de postzegels steeds maar blijven stijgen, betalen
wij tegen de eeuwwisseling fabelachtige prijzen voor de meeste
postzegels. De postzegel kent een constante waardevermeerdering,
geen ups and downs, geen bokkesprongen’. (3) Dit grenzeloos
optimisme zal enkele jaren later bij velen echter omslaan in een
grenzeloos pessimisme!

Het is in handelaarskringen algemeen bekend dat er veel beleg-
gingsgeld afkomstig is van steekpenningen en van ‘speciaal geld’
van politici en zakenlui. Dit geld is echter welkom en er worden —
evenmin als bij de banken — vragen gesteld, integendeel, op de
veilingen kan men bij realisatie zelfs codenamen krijgen, of kan
men zijn naam door de naam van iemand anders laten vervangen.
De postzegel kan voor een zeer klein volume een zeer grote waarde
vertegenwoordigen, is anoniem, is erg internationaal, is gemakkelijk
overal mee te nemen, is vrij van taks op de meerwaarde, is bij
realisatie onbelastbaar en zo meer. In sommige landen zijn er
beleggingsfondsen in postzegels, en beleggingsclubs. Ook vele za-
kenlui, ondernemingshoofden en kaderleden worden overgehaald
om te investeren. Ook banken en pensioenfondsen doen hieraan
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mee. Dit gebeurt vooral in de Angelsaksische landen. Toch zijn de
postzegels in de grond papiertjes met een zeer betrekkelijke waarde,
onderhevig aan allerlei manoeuvres, aan modeverschijnselen enz.
De waarde ervan wordt enkel bepaald door wat men er voor wil
geven — soms erg subjectief — en hierbij hangt men dan af van een
zeer labiele markt van vraag en aanbod, waarbij het enige wankele
houvast de prijzen van de catalogi en van de veilingen zijn... Die
waarde is slechts een benadering, en men mag ook niet uit het oog
verliezen dat er in sommige landen een groot verschil bestaat tussen
de aankoop en de verkoop. Dit verschil zal des te groter zijn
naarmate men komt aandraven met grote stocks die overal de ronde
doen, zoals het geval is bij het vluchtgeld: bijvoorbeeld de zegels
van oud-kolonién en de oorlogszegels. Het overgrote deel van deze
zegels werd aangekocht omdat men op die manier een geldontwaar-
ding of een teloorgang van het geld wilde vermijden, of omdat men
met geld niet over de grens mocht gaan.

Dat niet alleen de handelaars geld verdienen met postzegels, is
duidelijk. Ook marketingfirma’s en supergrossiers in postzegels (die
echter niets van postzegels kennen) komen hengelen naar het geld
van de verzamelaar. Ook schieten de boeken, de zeer dikke leerboe-
ken en cursussen over filatelie, als paddestoelen uit de grond: er
zijn reeds verscheidene Nederlandstalige encyclopedieén over de
filatelie op de markt, veel ‘leerboeken’ enz., dit terwijl het materiaal,
zoals insteekalbums, steeds duurder wordst.

De waarde van de postzegels is ook erg gebonden aan de interna-
tionale wisselkoersen: in een periode met een lage dollar bijvoor-
beeld vloeien vele zegels uit de USA weg, terwijl in een periode met
een hoge dollarkoers vele zegels naar de USA terugvloeien. Hetzelfde
geldt, weliswaar in veel mindere mate dan, voor de overige munten.
Niet zelden worden er ook buitenlandse postzegels gekocht om de
nationale muntontwaarding te ontwijken.

De postzegels, die soms heel duur zijn, zijn ook heel kwetsbaar,
en als niet alle voorzorgen voor een goede bewaring worden geno-
men, kan er wel eens veel schade zijn. Dit zouden in 1975 onder
meer de organisatoren van Arphila te Parijs ondervinden (die toch
verondersteld werden hun vak te kennen!), waar voor miljoenen
Franse franken schade werd aangericht, enkel en alleen door het
ondeskundig beschermen van de dure zegels. Zo raakten er unieke
veldelen in stukken gescheurd, andere zeer dure oude zegels werden
totaal verkleurd en waren vrijwel onherkenbaar, zegels kleefden
aan elkaar, zeldzame stukken verdwenen, enz.
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De ervaring leert dat de betrouwbaarheid in de filatelie een ver
te zoeken deugd is. De ervaring leert eveneens dat de meest onbe-
trouwbare handelaars de filatelistische zaken zijn met de grootste
naam, die soms reeds lang bestaan. Het is ook moeilijker tegen die
‘gevestigde waarden’ een klacht in te dienen zonder ongeloofwaar-
dig te klinken. Zij kennen immers alle experts over de grenzen heen,
en alle knepen van het vak. Ook in schijn kleine zaken met rijke
handelaars aan het hoofd, zijn in de regel onbetrouwbaar. Zeer
veel onbetrouwbare figuren (zgn. semi-handelaars) lopen ook rond
op allerlei beurzen en tentoonstellingen, waar ze vaak een stand
hebben, al dan niet in clubverband. Dit is dan ook geknoei op kleine
schaal, maar wel niet-aflatend geknoei, waar getracht wordt allerlei
zaken aan de goedgelovige verzamelaar aan te smeren. Er zijn ook
clubs die totaal onbetrouwbaar zijn, soms gesticht enkel en alleen
om bijgewerkt materiaal van één of twee personen aan de man te
brengen. Het is totaal onmogelijk om goede tips te geven waarmee
de goede van de slechte handelaars onderscheiden kunnen worden.
Elkeen moet daarin volwassen zijn, en zelf, door ervaring, controle
achteraf en kleine proeven, trachten te weten te komen of een
leverancier hem al dan niet bedriegt. Wie te veel vertrouwen stelt
in een persoon, zonder de kwaliteit achteraf na te trekken, speelt
een zeer gevaarlijk spel, want een handelaar die in het begin be-
trouwbaar was, kan wel eens omslaan en onbetrouwbaar worden
als hij ziet wat er allemaal rondom hem gebeurt, en hoe de meest
oneerlijke personen vaak het meeste geld verdienen. Wat men zeker
niet mag doen is in de val trappen van de publiciteit: ‘gevestigd
huis sinds x jaar met zoveel ervaring’, veilinghouders die reeds aan
hun zoveelste veiling toe zijn, ‘erkende’ experts, leden van deze en
gene beroepsvereniging enz. enz. Dit wil allemaal absoluut niets
zeggen, het is zuivere publiciteit zonder enige andere betekenis!
Men moet zelf persoonlijk nagaan wie er betrouwbaar is, en wie
niet. Daarom zou iedereen die aan filatelie doet, tenminste de
grondbeginselen van de expertise moeten kennen, om zelf door
ervaring de vervalsingen en bewerkte zegels te leren herkennen. Dit
is gedeeltelijk mogelijk door goede literatuur. Velen zullen hier
echter geneigd zijn voor zichzelf de vraag te stellen of dit alles wel
de moeite loont voor een gewone hobby, en of het niet beter is een
andere hobby te zoeken waar men al die moeite niet hoeft te doen,
terwijl anderen dit daarentegen als een uitdaging zullen opvatten.

Vele handelaars zijn, evenals de auteur, niet te spreken over het
toenemend geknoei en over de toenemende mate waarin vervalsin-
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gen gemaakt worden en bedrog gepleegd wordt. Ook de zeer gebrek-
kige maatregelen — voor zover zij bestaan! — hiertegen ondernomen
door beroepsverenigingen in binnen- en buitenland blijven verre
beneden de verwachtingen en hebben nooit echt de aandacht van
die verenigingen gaande gehouden. Veel handelaars trekken bij
opmerkingen hierover hun schouders op, doen alsof ze onmachtig
zijn, of verschuilen zich achter de wet die in gebreke blijft. Een
echte reactie hiertegen blijft echter uit en is nooit grondig onderno-
men. Integendeel, het aan het licht brengen van deze duistere prak-
tijken wordt maar al te vaak uitgelegd als een aanslag op het beroep,
daar waar het eigenlijk op lange termijn een heilzaam effect zou
moeten hebben door de filatelist meer bewust te maken, meer inzicht
te geven, en te waarschuwen voor de gevaren die hem bedreigen,
en hem zo te behoeden voor latere bittere desillusies. Immers,
naarmate het kwaad voortschrijdt, wordt het algemener en des te
moeilijker om te bestrijden, en des te minderwaardiger wordt de
filatelie. Het aan het licht brengen van die praktijken met eventuele
latere sancties of meer controle remt het bedrog af, en is een factor
van gezondmaking. De ondervinding leert dat het belangrijkste
bedrog gepleegd wordt, waar er het meeste geld mee gemoeid is,
namelijk bij de oude zegels. Het is bijna onmogelijk om van sommige
landen authentieke en mooie onbewerkte klassieke exemplaren vast
te krijgen, ondanks de zeer grote overvlioed van dit materiaal op
de markt. Elke belangrijke veiling zit er letterlijk mee volgepropt;
men kan zich terecht de vraag stellen vanwaar het blijft komen!
Ter bestrijding van oneerlijke personen werd er in Nederland een
bondsinformatiebureau opgericht, dat athangt van de Nederlandse
bond van Filatelistenverenigingen (geen handelaarsverenigingen!).
Dit bureau is er om zwarte lijsten op te stellen van personen en
verenigingen die de filatelie en de bond niet gunstig gezind zijn of
schade berokkenen. Dit is wellicht een poging in de goede richting,
maar het valt te bezien hoe objectief dit bureau is, en kan zijn.

In deze tijden van bedrog, geldjacht en milieuvergiftiging op grote
schaal, zijn misbruiken als die beschreven in dit boek geen uitzon-
dering meer, maar ze zijn regel geworden, en het spreekt vanzelf
dat ze helemaal niet beperkt zijn tot de filatelie, maar overal om
zich heen grijpen. Alleen de blinden zien dit niet. Vergeleken bij
sommige aanverwante gebieden zijn deze praktijken in de filatelie
lang niet de ergste. Zo kon men in De Standaard van 22 juni 1979
bijvoorbeeld lezen dat ‘een Franse arts die zijn leven lang werken
van de impressionistische schilder Corot verzamelde, en er al zijn
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geld aan uitgaf, ook heel zijn fortuin heeft verspeeld door goedge-
lovigheid: na de dood van de geneesheer werden de doeken door
een expert onderzocht, en die stelde vast dat de dokter 2.444
vervalsingen had gekocht!?’

Zelfs oude Egyptische mummies worden vervalst met ezelsvellen
om ze voor echte te doen doorgaan! Verder kunnen hier enkele
teksten worden aangehaald: “Wie diamanten als belegging wil ko-
pen, weze uitermate voorzichtig. Verzegelde diamanten (je mag ze
niet eens echt in je handen hebben) en certificaten lijken soms vogels
in de lucht. Onlangs werd in aanwezigheid van een notaris zulke
verzegelde “schat” opengedaan. Het karaatgewicht was al niet juist,
maar het ergste: de diamant was geen diamant. En hoeveel verkopers
zullen binnen een of meer jaar nog te bereiken zijn? — Na de
honderden vervalste schilderijen de laatste maanden in ons land
alleen al ontdekt, lijdt het geen twijfel dat alle verzamelvoorwerpen,
schilderijen, antiquiteiten e.d. “gemanipuleerd” kunnen worden.
Bij postzegels — behalve voor klassiekers — is dit minder waar. Een
van onze leden kon onlangs de nummers 1 a 12 kopen. Hij legde
ze de expert, de heer B., ter keuring voor. Alles, maar dan ook
alles, was bewerkt en/of gerepareerd!!” (4)

‘Inzake munten weet iedereen dat er naslagen bestaan (zelfs
officiéle) en daarnaast vele valse munten circuleren, al dan niet in
echt goud bij de goudmunten. Een gouden 1 Dollarstukje is omzeg-
gens nooit autentiek. —Onlangs hebben de dagbladen velen opge-
schrikt met het bericht dat goudstaafjes op de markt circuleren die
enkel een gouden bovenlaagje hebben — zowat 8 op de 100 gram
gewicht zijn echt goud — en het gewicht van de wolfram die binnenin
zit is identiek als het soortelijk gewicht van goud. De stempels zijn
natuurlijk ook namaak. Het ergste is dat b.v. in Duitsland maar
twee banken bekwaam zijn die staafjes uit te testen. — Gerestaureer-
de antiek: zolang de restauratie niet hoger dan 30 % van de omvang
beloopt, mag het voorwerp de benaming autentiek behouden. Inza-
ke zegels is de norm oneindig veel strenger: reparatie, hoe miniem
ook, is reparatie zonder meer. Hertanding, hergomming en derge-
lijke zijn zaken die een bonafide handelaar moet signaleren aan zijn
kliénten. —Schilderijen van oude meesters: een lezersbrief in De
Standaard onthulde inzake schilderijen van oude meesters een ont-
hutsende mededeling. Daar staat o.a.: Feit is dat alle schilderijen
in veilingen in ons land, ook in het Paleis voor Schone Kunsten in
Brussel, verkocht worden zonder de minste waarborg vanwege de
venduhuizen. Er schijnt geen komitee te bestaan van ernstige ex-
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perts die vooraf de schilderijen bekijken en een gefundeerd advies
uitbrengen. Ik vermoed dat de toeschrijving vanwege de verkoper
klakkeloos wordt aanvaard en in de kataloog prijkt. Dit leidt
enerzijds tot bedrog van de onwetende en argeloze koper en ander-
zijds tot het afbrokkelen — dit proces is al jaren aan de gang — van
alle ernstige veilingen van “oude meesters”. Ik ken iemand die de
jongste jaren driemaal heeft gekocht op veilingen van zg. oude
meesters in een bekend venduhuis in Brussel. Na degelijke expertise
bleek het driemaal bedrog. Er wordt gedrukt “van Rubens”, “van
Rembrandt”, enz. en het gaat om waardeloze kopieén. Wat oude
kunst betreft, weze de koper in ons land driedubbel op zijn hoede.
—1In Breda werd op de elfde antiekbeurs een “echt-vals” tentoonstel-
ling gehouden. Om te zien, hoe briljant wij, brave mensen, bedon-
derd worden, moest u de tentoonstelling eens doorlopen. Wie niet
weet dat het allemaal vervalsingen zijn, zou dit gewoon de zoveelste
mooie stand vinden in het Turfschip. De kunsthandelaars konden
niet treffender illustreren dat ze met de liefhebbers (niet-experten)
doen wat ze willen. “Echt-vals” toont vervalsingen en kopieén van
haast alle soorten van kunstvoorwerpen. Geen minderwaardige,
maar zeer kunstige stukken, uit musea en privé-verzamelingen.
(Musea lieten vrij vaak kopieén maken om, voor het oog, een
onvolledige verzameling autentieke voorwerpen te kompleteren.)
Echt vals zijn niet alleen de als “gevaarlijk” bekende primitieve
kunst en ikonen, de schilderijen, meubelen (een flink percentage
van de “anticke” meubelen in omloop werden in de tweede helft
van de 19e eeuw gemaakt), tapijten en metalen (hoe vrolijk wordt
er niet met de tin- en zilverkleuren en meestertekens geknoeid).
Echt vals zijn ook de Romeinse munten, middeleeuwse degens,
antieke geweren, Venetiaanse glazen of nog een Stradivarius die
niet in het 18de-eeuwse Cremona, maar in het zeer 20ste-ecuwse
Duitsland van de jaren 20 gebouwd werd (ze werden op grote
schaal als echt verkocht, die violen). Symptomatisch is de marine
die Cornelis Ploos van Amstel (1726-1798) naar de 17de-eecuwse
meester Ludolf Backhuyzen schilderde. Zulke werken worden niet
zelden als van Backhuyzen verkocht. (Een doek van deze meester
kreeg verleden jaar bij Mak van Waay 3,2 miljoen B.fr., zodoende.)
Vaak schrijft men oude kopieén of werken “in de trant van™ toe
aan een schilder-met-rinkelende-naam, en het gekke is, wie zo’n
werk koopt, gelooft daarna nooit meer dat het niet echt is!” (5)
Dat men tegenwoordig een zeer grote crisis doormaakt in de
filatelie is voor elke betrokkene duidelijk; maar elk jaar beweren
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dat het dieptepunt voorbij is — zoals sommigen wel eens doen — is
zichzelf belachelijk maken: dat weet je immers nooit, tenzij de
prijzen opnieuw systematisch, en overal, gaan stijgen. Evenmin weet
men in een stijgingsperiode wanneer de prijzen het maximum bereikt
hebben. Iemand die zegels bezit vindt altijd de prijs ervan te laag,
en iemand die zegels wil kopen, vindt de prijs vrijwel altijd te hoog!
Die subjectieve kijk op de zaken is zeer algemeen bij de postzegel-
verzamelaars. De crisistijd (als hij niet al te lang blijft duren) is
ideaal voor handelaars die veel contanten hebben — dit is trouwens
een algemeen fenomeen in tijden van crisis — want dan kunnen ze
hun aankoopprijzen vrijwel dicteren, vooral als het om grote, en
dus interessante loten gaat. Ze hebben zeer weinig concurrentie, de
mensen die verkopen hebben dringend geld nodig... en ze moéten
dus wel verkopen. Als die handelaars dan enkele stukken uit deze
loten verkopen tot ze hun geld terug hebben, of tot ze eventueel
wat winst hebben, en de rest stockeren tot na de crisis, kunnen ze
zo een klein fortuin opbouwen.

De handelaars

‘Het punt waar alles om draait: de meeste postzegelhandelaars
houden er een dubbel gezicht op na.

Alle postzegeltijdschriften staan vol met advertenties voor inkoop
van overtollige verzamelingen tot de hoogste waarde. In theorie
althans: de praktijk geeft een geheel andere tendens aan.

Een viotte postzegelhandelaar verwijst mij naar een collega, die er
in het geheel geen interesse voor heeft. De tweede vertelt mij maar
over één lichaam te beschikken en nodigt mij uit naar Amsterdam
te komen. Een derde beweert dat mijn verzameling uitsluitend uit
duplicaten bestaat, hetgeen natuurlijk voor mij een onlogische en
onverteerbare zaak is.” Uit Postzegelrevue, 1981, nr. 1

De meeste personen zijn handelaar geworden nadat ze eerst als
verzamelaar begonnen zijn, en eventueel na een min of meer lange
periode als onofficiéle ‘voortverkoper’. De meeste zegelhandelaars
die enig succes hebben werken als echte slaven: ze zwoegen bijna
dag en nacht. Wie dit vak niet kent, kan zich dit nauwelijks voor-
stellen. Telkens als er een collectie wordt aangekocht, telkens als
er een grote bestelling wordt geleverd, dient er als het ware een
volledige stock te worden opgemaakt: elke zegel moet in de catalo-
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gus gevonden worden, gecatalogeerd, geklasseerd, geprijsd enz. Die
mensen — de eerlijke — verdienen geld, soms veel geld, maar één
ding is zeker: ze werken er vaak heel hard voor!

De meeste handelaars zijn aangesloten bij de een of andere be-
roepsvereniging; dit zijn gewone verenigingen waartoe men eenvou-
dig toetreedt, na het bewijs te hebben geleverd dat men is ingeschre-
ven in het handelsregister. Soms is dit zelfs niet nodig. Er wordt
geen enkele kennis vereist, en men hoeft geen toelatingstest te
ondergaan, wat in vele andere beroepsverenigingen wel het geval
is, zoals bijvoorbeeld bij de antiquairs en de diamantairs. Hierdoor
gebeurt het trouwens vaak dat grote verzamelaars en speculanten
veel beter op de hoogte zijn van de filatelie dan sommige kleine
handelaars. De wet dwingt een handelaar helemaal niet een expert
te zijn.

Er zijn ook vele onkundige handelaars die vaak niet weten wat
ze kunnen vragen voor bepaalde stukken. Zo werd bijvoorbeeld op
een ruilbeurs door een handelaar voor dezelfde reeks aan een eerste
liefhebber een bepaalde prijs gevraagd, iets later werd aan een
tweede de helft gevraagd, om tenslotte aan een derde verkocht te
worden voor één vierde van de eerstgenoemde prijs! De vrees van
de handelaars om blunders te begaan, en om hun onkunde te
verbergen, gaat soms erg ver. Vooral Groot-Brittannié is hierom
erg bekend; dat zelfs de belangrijkste huizen hieraan niet ontsnap-
pen, leert de volgende anekdote uit 1976: ‘Dhr. V.B. bezoekt
regelmatig z’n zus die in Engeland woont. Zo belandde hij met zijn
schoonbroer in de postzegelzaak Gibbons, Strand, Londen. Hij deed
er al enkele mooie koopjes toen de verkoper ineens aan de schoon-
broer vroeg of meneer soms Belg was. Op het bevestigend antwoord
klapte de verkoper prompt de stockclasseurs dicht. “I have not
finished” zei ons lid (ik heb nog niet gedaan). “I have finished” zei
de flegmatieke Brit, de klemtoon op de I. Waarmee de aantrekkelijke
Belgische zegels taboe waren voor ons lid.” (6) Dergelijk voorval is
reeds zeer vaak meegemaakt door buitenlanders in de Engelse
hoofdstad, waar de handelaars blijkbaar niet in staat zijn om zelf
hun prijzen te bepalen en aan te passen. Ze verkopen liever niets,
dan het risico te lopen iets te verkopen waarvoor ze misschien 10
pence te weinig zouden vragen!

Aan de andere kant gebeurt het ook wel dat de handelaars iets
duurs zeer goedkoop op de kop kunnen tikken. Dit wordt af en
toe vastgesteld nadat de verkoop reeds is afgesloten. Indien er geen
onregelmatigheden werden begaan, wordt hier in feite de deskundig-
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heid betaald. Net hetzelfde gebeurt in de andere beroepen waar
experts aan te pas komen, zoals in de antiek, de schilderijen, de
diamantwereld, enz.

Dat de echte handelaars niet de filatelistische markt beheersen
is wel duidelijk als men ziet hoeveel personen er zijn aangesloten
bij postzegelverenigingen en postzegelclubs, hoeveel ruilbeurzen
er worden georganiseerd, en hoe enorm de verkoopscijfers van
de posterijen wel zijn! Een Duitse enquéte onder de bezoekers
van de tentoonstelling te Miinchen in 1973 heeft bijvoorbeeld
uitgewezen dat meer dan 44 pct. tot de filatelie zijn gekomen via
de school, en bijna 38 pct. door vrienden. Slechts een kleine
5 pct. door het bekijken van de uitstalramen van de handelaars.
In Nederland en Belgié zal echter de rol van de school wel heel
wat lager liggen, aangezien er hier geen speciale filatelistische
inspanningen worden gedaan, zoals in Duitsland wél het geval
is.

Wat de handel niet wil of kan leveren (te tijdrovend, te weinig
of geen winst) kan bekomen worden via de club, en dan in het
bijzonder langs de ‘ruilboekjes’. Die boekjes zijn gewoonlijk volge-
propt met kleine zegeltjes, wat voor de echte zegelmaniak een waar
genoegen betekent om erin te snuffelen en zegeltje na zegeltje uit
te zoeken. Er zijn goede en slechte clubs, en er zijn zeer veel clubs
die zeer weinig verschil vertonen met een handelszaak.

Het verschil tussen de officieel gevestigde handelaars en de voort-
verkopers op beurzen of per correspondentie is zeer miniem in vele
landen, en ze vertonen allebei de onbetwistbare kenmerken van de
typische ‘handelaar’. Er zijn nog andere categorieén die meestal als
echte handelaars optreden. Zo zijn er onder meer de speculan-
ten, de actieve bestuursleden van een club, de ‘grote verzamelaars’,
de opkopers van bepaalde reeksen, de clubveilinghouders enz. Dat
niet alleen de handelaars, maar ook de clubs en de verkopers op
die clubs niet vies zijn van hoge prijzen, kan men zowat overal
zien en lezen. Als voorbeeld hiervan kan volgende tekst worden
aangehaald: ‘Zelfs in de grotere organisaties, kringen met honder-
den leden, tiert welig de verwording. Argeloze nieuwkomers wor-
den er op een schaamteloze wijze te grazen genomen door een
stelletje beunhazen die er niet voor terugschrikken hen recente
emissies — of zegels van de laatste jaren — aan te smeren aan veel
te hoge prijzen. De onkunde en het blinde vertrouwen van onze
brave kandidaat-filatelist werd nooit tevoren op zulke grove wijze
misbruikt. Als wij daarbij moeten lezen wat al nonsens filatelisti-
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sche onkundigen hun volgelingen zonder blozen durven voor te
houden, dan loopt het werkelijk de spuigaten uit...” (7)

Het is niet zeldzaam dat de handelaars op sommige clubs geweerd
worden. Die manier van doen stemt tot nadenken, en wijst er ofwel
op dat het clubbestuur zeer egoistisch te werk gaat — zijzelf zullen
voor handelaar spelen — ofwel trachten ze de clubleden te bedriegen,
aangezien zijzelf meer ervaring hebben en er de vervalsingen en
reparaties vlot aan de man kunnen brengen: de club fungeert als
vuilnisbak waarin de onwetende leden tegen een hoge prijs kunnen
rommelen. Om ontdekking hiervan zolang mogelijk uit te stellen,
weren ze dan de handelaars. Alle andere redenen zijn te beschouwen
als uitvluchten. De handelaar wordt door de (vaak oneerlijk) profite-
rende bestuursleden als een bedreiging gezien voor hun positie.

De manier om het veiligst en het gunstigst aan te kopen, kan erg
verschillen van land tot land. Zo zijn de Nederlandse handelaars
bijvoorbeeld uiterst berucht om hun woekermentaliteit. Daar waar
ze in bloeiperiodes tot driemaal en meer de catalogusprijs vragen
voor een bepaalde reeks, willen ze vaak nog niet de helft van deze
catalogusprijs betalen bij aankoop. Ze verkopen te duur en willen
slechts zeer weinig betalen! In Nederland koopt men bijgevolg over
’t algemeen voordeliger op de veilingen dan in de gewone handel.
In Belgié ligt dat heel anders. Niet zelden zijn er artikelen verschenen
in de filatelistische literatuur die deze wantoestanden in Nederland
aanklagen. Zo kon men in de volle bloeiperiode van de postzegels,
in 1977, volgend artikel lezen:

‘Is de Nederlandse Prijssituatie door en door gezond...?? Is een
belegging in Nederlandse zegels aan te raden?

We hebben al maanden lang — jaren zelfs — moeten vaststellen dat
de Nederlandse verkoopprijzen, bijzonder voor postfrisse zegels,
almaardoor stijgen, precies of de bomen groeien tot in de hemel.
Pas is een Nederlandse catalogus van de pers of men stelt vast dat
de verkoopsprijzen met nog grotere sprongen vooruitgaan. [s dat
geen kunstmatige, geen opgefokte situatie?

Daarom wilde ik wel eens een kleine steeckproef nemen. Ik nam
daarom 5 soorten Nederlandse zegels naar Amphilex mede, zegels
in elk aanbod van Nederlandse handelaars voorkomend (nrs. 223/6,
286/7, 292/4, 332/41 + 438A/41, LP 9). De zegels waren in
perfekte staat, postfris, vrij van de minste fout en goed gecentreerd.
Ze waren bovendien in blokjes van vier, waarvoor men nog een
percentage méér durft vragen.

Ik richtte mij het eerst tot de firma die zich “de grootste postzegel-
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handel in Nederland” noemt, en adverteert met de slogan: “De
betere en zeldzame zegels zijn momenteel zeer geschikt voor beleg-
ging!!!” Met steeds stijgende prijzen kon ik verwachten welgekomen
te zijn... en mijn vijf soorten waren wel degelijk bij de goede en
betere door de firma in haar advertentie aangeboden. Er waren
twee nogal jonge mannen in de verkoopstand. Ik toonde een van
hen het blokje van de Utrechtzegels en vroeg of hij koper was.
Mijnheer, zei hij, daar kan ik u honderden reeksen van verkopen.
(Ik had hem niet gevraagd of hij er verkocht maar wel of hij er
kocht). Het blokje Jamboree... had hij in volle vellen. Het blokje
Kinderzegels dat hij voor 720 gulden verkocht was hem geen blik
waard, dat had hij ook nog in veldelen. Toen zei hij hooghartig
om een einde aan het gesprek te maken: al wat ik zoek is alleen
Goudse Glazen en de eerste Koninginnereeks. De toon waarop hij
mij bejegende sprak boekdelen. Het moet voor een Nederlander
die ooit bij hem als belegging kocht, en zulk antwoord krijgt, meer
dan een koud stortbad zijn. Ik vraag me af: wat verstaan deze heren
dan onder het woordje “belegging”...?? Ja, voor hen moet het een
goede belegging zijn filatelisten en beleggers er op te leggen... Aan
hoeveel percent zouden ze dan toch nog bereid gevonden worden
te kopen...??

Bij een andere stand, eveneens een adverteerder in het Nederlands
Maandblad, was men minder hooghartig. De — weer jonge — man
onderzocht de zegels aan voor- en keerzijde om “de fout” te vinden
en daar die blijkbaar niet te vinden was, vroeg hij hoeveel ik
verlangde. Ik zei: ik dacht 70 % van uw verkoopprijs gezien ik een
koopprijs van 80 % heb op verkoopprijzen uit het Maandblad maar
geen tijd heb om naar de binnenstad te gaan. O, zei hij, ik denk
dat mijn vennoot die bezig is, dat niet zal nemen. U moet niet
wachten...

Zoals op alle grote beurzen zijn daar ook “meeluisteraars”. Een
ervan sprak me aan en ik speelde het spel verder. We trokken naar
een tafeltje en daar onderzocht de kandidaat-koper ook de zegels.
Toen ik hem dezelfde 70 % vroeg vond hij dat resoluut te veel. Tk
vroeg hem of 60 % nog te veel was. “’t Is niet meer dezelfde situatie
als enkele jaren geleden” zei hij. Ik pakte de zegels toen maar bjj
elkaar.

Ongeveer dezelfde mentaliteit was er op andere verkoopstanden.
Ofwel was men niet geinteresseerd, ofwel paste het vandaag minder
om te kopen. Doorgaans was de grootste reden: we hebben van
alles voldoende voorraad. Ik vond het bepaald niet verstandig dat
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geen enkele handelaar een (lage) aankoopprijs voorstelde, want er
zijn toch altijd verkopers die niet op de hoogte zijn...

Na die enkele probaties gaf ik het op, overtuigd dat de verkoopprij-
zen van Nederlandse zegels handig opgeblazen prijzen zijn die
helemaal niet stoelen op normale inkoopprijzen. Ze hangen zelfs
in het luchtledige vermits de handel niet wil kopen. Ik kan er wel
akkoord mede gaan dat handelaars een belangrijke stock van iets
kunnen hebben, dat sommige zaken overgekwoteerd zijn, dat losse
zegels meestal niet interessant zijn, dat rariteiten niet altijd gemak-
kelijk te verkopen zijn, maar zulke dingen bood ik nu precies niet
aan. Over één zaak zijn ze het daar wel roerend eens: de koper
moet duur betalen, tot het drievoudige van de notering voor som-
mige postfrisse reeksen’. (8)

Het artikel besluit met erop te wijzen dat de markt in Belgié veel
gezonder is, en dat men er gemakkelijker tegen een redelijke prijs
kan verkopen.

Nu zijn er wel kleine regels in acht te nemen om bij de handelaars
gunstig te kopen en te verkopen. Zo zal iemand die om een reeks
vraagt, steeds meer moeten betalen dan wanneer hij afwacht tot
die reeks hem wordt aangeboden. [emand waarvan men weet dat
hij op de hoogte is van de gangbare handelaarsprijzen en van de
reéle prijzen, zal misschien wel 50 pct. of meer korting krijgen op
de catalogusprijs, terwijl een andere, geisoleerde verzamelaar er
maximaal 10 pct. zal kunnen krijgen. In werkelijkheid betaalt de
laatste persoon dus te veel tegenover de reéle waarde. Omgekeerd,
als men wil verkopen, zeggen vrijwel alle handelaars dat zij de
hoogste prijzen geven, ze zeggen het, schrijven het, en afficheren
het. Sommige handelaars leggen het accent bij hun klanten op de
‘hobby’, met de onuitgesproken bijbedoeling om de prijzen niet zo
nauw te nemen... Als men dan niets van zegels kent, en toch in
postzegels wil investeren, wordt het helemaal gevaarlijk: ‘De groot-
ste Londense postzegelveiling kreeg pas geleden een brief van een
bank met de mededeling dat een klant zijn “investering in postze-
gels” wenste te liquideren. Het bleek dat zijn verzameling geheel
uit herdenkingszegels bestond, niet ouder dan 1969, inclusief veel
uvitgiften van de Kanaal Eilanden. De cataloguswaarde van deze
verzameling bedroeg 870.000 pond sterling. Toch moest de veiling
antwoorden dat deze verzameling totaal onverkoopbaar was.” (9)

Dat de handelaars die aankopen zo moeilijk doen over de kwaliteit
van de zegels is voor 90 pct. gewoon een handelskneep om op de
prijs te kunnen afdingen. De meeste klanten kijken niet zo nauw,
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zeker niet in een winkel. Het kopen en verkopen aan de handelaars-
tafels is erdoor verpest, en het kwaliteitscomplex is een ware plaag
geworden in de filatelie!

Omgekeerd zijn er ook veel verzamelaars en vooral andere mensen
die niet goed op de hoogte zijn, die dingen aankondigen die ze niet
hebben, of die de zaken slecht aankondigen, wat veel tijdverlies
voor de handelaar met zich meebrengt. Zo zijn er b.v. steeds mensen
die spreken van een volledige collectie van een bepaald land, daar
waar ze er slechts ofwel een honderdtal gestempelde zegels van
bezitten, ofwel enkele volledige jaargangen, ofwel hier en daar
enkele onvolledige reeksen in de tijd verspreid. Een ‘grote stock’ is
soms geen tien gulden of geen honderd frank waard, en resumeert
zich niet zelden tot een paar duizend afgestempelde zeer courante
zegels! Heel vaak ook zijn de albums meer geld waard dan de zegels
die ze bevatten.

Ook de aspirant-kopers in de winkel zijn niet altijd even gemak-
kelijk. Zo zijn er personen die urenlang vragen stellen om tenslotte
met lege handen de winkel te verlaten. Er zijn er die alles moeten
weten over het materiaal om dan de aankopen te gaan doen bij een
concurrent. Anderen willen steeds komen verwisselen, en zijn ver-
wonderd dat de handelaar er iets aan wil verdienen. Dan zijn er
degenen die met ingewikkelde manco-lijsten komen aandraven van
allerlei onmogelijke landen, en vaak willen ze dan nog losse kleine
zegeltjes. Dan zijn er de verzamelaars die steeds de kwaliteit vergeten
te vermelden: gestempeld, met plakker of postfris. Er zijn ook
personen die aan de handelaar vragen wat ze nog bezitten van een
bepaald land: een lijst hiervan opstellen duurt soms uren. Dan zijn
er de kleine speculanten die alles kopen dat te goedkoop geprijsd
is, en waarvan de handelaar nog geen weet heeft. Ook zijn er
personen die catalogusnummers gebruiken die niet erg gangbaar
zijn, en vergeten te vermelden welke catalogus ze volgen. Dan zijn
er ook steeds lieden die het nooit eens zijn met de prijs, en dan ook
niets aankopen. Er zijn er die verwonderd zijn dat een handelaar
duurder verkoopt dan de posterijen. Er zijn klanten die een bepaalde
zegel uit een vel wensen, met plaatnummer, met hoekdatum, met
een variéteit enz., en als de handelaar dan zijn vel heeft stukge-
scheurd, wordt de zegel geweigerd omdat hij zogenaamd niet goed
is gecentreerd, of iets dergelijks. Er zijn ook mensen die de handelaar
een onmogelijk lange tijd aan de telefoon houden, terwijl er dan
soms klanten de winkel verlaten omdat het te lang duurt. Zo zijn
er nog honderden voorbeelden aan te halen. Dit alles is niet van
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aard om de handelaars gunstig te stemmen, en het beroep is dan
ook niet altijd even rooskleurig, zelfs niet bij grote bedriegers. Ook
bij speculatie verdient de handelaar niet meer dan de particuliere
speculanten, alleen kan hij soms gemakkelijker de gespeculeerde
stock verkopen.

Dat alle handelaars geen heiligen zijn, is een waarheid als een
koe; en dater zich veel bedriegers onder bevinden eveneens. Volgens
een oude handelaar (die meer dan een halve eeuw handelaar is
geweest) is ‘een eerlijke handelaar een zeldzamere handelswaar dan
bepaalde befaamde uiterst zeldzame zegels’. (10) Hij haalt ook twee
voorbeelden aan van oneerlijke verkopers: ‘De verzamelaar is altijd
zoveel mogelijk op afstand gehouden van de gesprekken die over-
heerst werden door het geknoei. De reden is eenvoudig: de hande-
laars houden er niet van dat de verzamelaars hier te veel over te
weten komen, dat hindert ze in hun “kleine handel”. Hoe minder
ze weten, des te gemakkelijker kunnen ze hun klanten “aansmeren”
wat ze zelf verkiezen. Twee voorbeelden: In 1968 werd een be-
kwaam expert gevraagd een belangrijke collectie van Belgié te
expertiseren, met de bedoeling ze te verkopen. Bijna alle zegels die
een beetje waarde hadden waren vals, gerepareerd, hertand en alles
wat maar mogelijk is op het gebied van knoeien. De weduwe van
een verzamelaar (die ongeveer 150.000 Bfr. had uitgegeven) kon
er 250.000 Bfr. van verwachten. Ze heeft echter al met al 45.000
Bfr. gekregen, met veel goede wil. De weduwe heeft de kans gekregen
om te zeggen wat ze dacht van de Brusselse handelaar die haar man
“zo goed verzorgd” had. Toen ze zei dat ze een klacht zou indienen
bij de handelsfederatie waarvan hij lid was, heeft de handelaar
gedreigd haar een goed pak slaag te geven. Ze is bang geworden
voor zo’n duidelijk uitgesproken bedreiging. De voorzitter heeft
niets geweten en de handelaar kan ongestraft doorgaan met een
ander slachtoffer.

Het tweede geval betreft een verzameling van Belgié, gespeciali-
seerd in ongetande zegels en prachtig gepresenteerd onder mica-
strookjes. Prachtig uitzicht, zelfs magnifiek, maar telkens als de
voornoemde expert een zegel uit zijn “hokje” te voorschijn haalde,
moest hij vaststellen dat het een gerepareerde, een opgelapte, een
verdunde, een... laten we ermee ophouden. De verkoper vroeg
220.000 Bfr. en beweerde dat zijn Brusselse handelaar-verkoper
hem er 180.000 Bfr. voor geboden had. Men heeft deze verzamelaar
moeten uitleggen dat de geboden 180.000 Bfr. door zijn gewone
verkopers niets anders was dan “bluf”, en om zich hiervan te ver-
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gewissen zou het volstaan om de verzameling op de toonbank bij
de bluffer te leggen en hem te zeggen: het is goed, geef mij de 180.000
Bfr. Stel u voor... hij heeft het gedaan, maar hij mocht terug naar
huis gaan met zijn collectie en met heel wat wrok tegen die Brusselse
handelaar. Indien de verzamelaar een klacht zou hebben ingediend
bij de rechtbanken, zou die beunhaas-handelaar een uitweg gehad
hebben, namelijk: “Deze zegels heb ik nooit verkocht™.” (11)

De pasverkozen voorzitter van een handelaarsvereniging vond
het eveneens nodig een oproep tot zijn leden te doen, opdat ze het
beroep niet voortdurend zouden bekladden: ‘Ik houd van mijn
beroep — en ik waardeer het — en ik respecteer het. Het moet dan
ook respectabel en waardeerbaar zijn! Aan allen vraag ik u, u te
bezinnen over ons beroep. Wij beoefenen het om geld te verdienen,
maar dat kan ook goed samen gaan met ernst en striktheid... Mag
ik zeggen dat zelfs het “milien” zijn regels heeft? Wij moeten de
onze hebben! Het mag niet meer gebeuren dat de recente gebeurte-
nissen zich herhalen? (12)

Ook de verbruikersbladen hebben hun aanmerkingen: ‘... de lezer
heeft al lang door dat op die manier de enquéte een bijzonder dure
grap dreigde te worden. Na de aderlating bij een handelaar in de
Zuidstraat hebben we ze dan ook maar afgebroken. Hoe kort ook,
ze bracht drie diefstallen of pogingen daartoe aan het licht op vier
steekproeven, wat voorwaar een weinig stichtend beeld geeft van
het beroep van postzegelhandelaar’. (13)

Door het verkopen van allerlei waardeloze rommel en bijgewerkte
en vervalste zegels maakt een zekere categorie van handelaars het
leven van de anderen zeer moeilijk. Ze moeten het voortdurend
aanzien hoe mensen bij wie ze collecties gaan aankopen bedrogen
werden en hoe die hun albums vol hebben met fantasiestukken.
Het aankopen is dan ook meestal een onaangenaam werk door het
voortdurend zien van desillusies en ongeloof. Het is zeer moeilijk
tegen de stroom in te blijven roeien, en veruit de meeste aanvankelijk
bonafide handelaars geven het dan ook vroeg of laat op.

Voor een handelaar is het inderdaad soms wel zeer moeilijk om
eerlijk te blijven, vooral voor diegenen die wel beseffen dat de grote
meerderheid van de collega’s het niet al te nauw neemt met de
eerlijkheid en er wel bij vaart! Raden ze het kopen van roofstaten
en fantasieén af, dan gaat de cliént ze ergens anders kopen. Infor-
meren ze de potentiéle koper over het gevaar van reparaties en
vervalsingen, dan verliest de cliént het vertrouwen in de filatelie of
valt ten prooi aan mooipraters, die zéker niet te vertrouwen zijn.
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Wijst men op oneerlijke praktijken in de filatelie, dan wordt men
ongelovig en argwanend aangekeken, en als jaloers beschouwd...

Trots ligt bij veel mensen wel enigszins in hun natuur, en daardoor
komt het dan ook dat de meeste verzamelaars, als ze willen verko-
pen, niet naar de handelaar, of naar de beunhaas gaan bij wie ze
de zegels hebben aangekocht: een ander zit meestal opgescheept
met de fantasietjes van zijn collega. Het zou echter veel gezonder
zijn, en de handelaars meer tot nadenken stemmen, indien de
klanten steeds naar de handelaar zouden gaan om te verkopen, bij
wie ze hebben aangekocht. De oneerlijke en fantasiehandelaars
zouden dan steeds zeer verveeld zijn met de terugname van de loten,
en altijd een uitvlucht moeten zoeken om niet aan te kopen. Op de
duur zou dat wel zijn vruchten afwerpen, en zou de handelaar in
kwestie overal bekend zijn om zijn ‘kwaliteit’. Maar dit is zuivere
theorie, de praktijk wijst in een andere richting.

De gevaarlijkste handelaars zijn de welbespraakte handelaars, en
vooral dan de handelaars met allerlei referenties, ronkende titels,
beheerders van nationale en internationale handelsverenigingen,
huizen die bestaan sinds tientallen jaren van vader op zoon enz.
Dit alles zegt absoluut niets ! Het verbergt zelfs vaak grof winstbejag,
bedrog en zelfs onkunde. De meeste goedgelovige verzamelaars
tuimelen vroeg of laat wel eens in die val.

Het beste is met het aangekochte materiaal — in de veronderstel-
ling dat het duur is — naar twee verschillende experts te gaan die
hun naam waardig zijn, en hen een expertiseverslag vragen met
foto, uiteraard zonder dat ze van elkaar afweten, en liefst moet een
van de twee een bekend buitenlands expert zijn die in die bepaalde
tak van de filatelie is gespecialiseerd (in de Duitse Michelcatalogus
b.v. staat een hele lijst, samen met hun specialiteit). Pas als men
een tijdlang goed materiaal gekregen heeft, kan men stilaan vertrou-
wen krijgen, maar voor topstukken doet men er toch nog altijd het
best aan die grondig te laten (her)expertiseren bij een onafhankelijke
en bekwame expert.

Het is zo erg gesteld met de officiéle handel dat onlangs, in januari
1986, de Nederlandse Vereniging van Postzegelhandelaren heeft
gemeend een certificaatregeling in het leven te moeten roepen, om
alsnog de cliénten van de officiéle handelaars te overtuigen van de
goede wil van deze laatsten!! Of die poging iets zal uithalen, valt
af te wachten. Er wordt in elk geval op het gevoel ingespeeld met
een grote Barnumreclame! Het toppunt is wel dat nieuwelingen die
zich installeren, twee jaar moeten wachten om een certificaat te

30



kunnen krijgen: wacht men soms tot ze de knepen van het vervalsen
onder de knie hebben? De oudste handelaars zijn immers meestal
de grootste bedriegers, afgezien dan van enkele ongure individuen
die speciaal op de postzegelhandel atkomen om de mensen te
ktunnen bedriegen.

Ook onder elkaar komen de handelaars geenszins overeen. Chan-
tage is onder de handelaars geen ijdel woord. Zo leggen ze dossiers
aan van collega’s waar die zich hebben vergist, waar ze foutieve
expertises hebben afgeleverd, waar ze valse zegels voor goede heb-
ben verkocht, waar ze de hand hebben gehad in allerlei vervalsingen,
zwaar bedrog of diefstal enz. Zodoende beschermen zij zichzelf
tegen die collega’s voor het geval zijzelf fouten of oneerlijkheden
begaan. Op die manier ook is het te begrijpen dat sommige experts
ertoe gebracht worden om ‘toegeeflijk’ te zijn ten aanzien van
bepaalde handelaars die een nogal bezwarend dossier over hen
bezitten. Op die manier ook laat men sommige handelaars maar
begaan, wel wetende dat ze een gevaar voor de eerlijke filatelie
betekenen op langere termijn. De ene sluit zijn ogen voor de andere.
Het is trouwens onder handelaars onderling een bekend feit dat
velen onder hen, die er uitermate oneerlijke praktijken op nahouden,
nooit uit allerlei beroepsverenigingen en zgn. syndicale kamers
zullen worden gestoten, eenvoudig uit vrees voor chantage en voor
mogelijke schandalen. Dit kan een lawineéffect veroorzaken. Men
houdt liever alles bij het oude, en laat iedereen maar verder knoeien,
veel liever dan een deksel op te heffen van een put, waarvan men
de bodem niet kan zien! Gailly beschreef de mentaliteit van zijn
collega’s zoals hij ze zag: ‘Nog nooit, sinds 1918, heb ik twee
handelaars zien overeenkomen over om ’t even wat en indien dit
toch moest gebeuren, dan zou het niet lang duren vooraleer één
van de twee zou beginnen met oneerlijk spel te spelen, tenzij er
iemand het woord vraagt om me te zeggen dat hij de mentaliteit
van de handelaars beter kent dan ik’. (14)

De handelaarsfederaties trachten reeds geruime tijd een schat-
tingsvergoeding te doen toepassen, zonder enig succes echter! Men
komt niet overeen: terwijl de eerste zich houdt aan een minimum
ereloon (b.v. § pct. van het geschatte bedrag, en degressief naarge-
lang het bedrag, met verplaatsingskosten en dergelijke), zal een
tweede helemaal niets aanrekenen voor een schatting. Die tweede
schatting is dan nog vaak even goed of beter dan de eerste! Het
invoeren van zo’n schattingsvergoeding beperkt ook de mogelijk-
heid van de verkoper om de handelaar te vinden die het meeste
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geeft voor zijn zegels, zonder reeds op voorhand heel wat geld uit
te geven. Het is een behendige kneep waardoot heel wat verkopers
in de val gedreven worden.

Er wordt in ’t algemeen ook zeer weinig gedaan door de hande-
laarsfederaties —in tegenstelling tot sommige grote verzamelaarsver-
enigingen —om de filatelie bij de jeugd te bevorderen door de scholen
te bezoeken, de jeugdclubs enz., en door het geven van geschenken
en het houden van voordrachten en dergelijke meer. Over één ding
zijn die federaties het roerend eens: in plaats van de misbruiken
van de eigen leden aan te klagen en te veroordelen, vallen ze elkeen
aan die op deze misbruiken wijst, en die de heersende bedrieglijke
praktijken aanklaagt. Het is een typisch fenomeen bij vele huidige
beroepskamers of semi-beroepskamers dat ze de eigen leden door
dik en dun en tegen beter weten in trachten te verdedigen, liever
dan de wantoestanden in eigen middel aan te klagen.

In Frankrijk bestaat er bij bepaalde beroepsfederaties een soort
verzekering voor de klanten die een valse zegel hebben aangekocht
bij aangesloten handelaars. Doch in de praktijk is de koper vrijwel
gedwongen zijn aankopen te doen met een deurwaarder om te
kunnen bewijzen dat de (slechte) zegel niet nadien door hemzelf
verwisseld werd, in geval van slechte wil van de handelaar. Als het
natuurlijk regent van de klachten tegen dezelfde handelaar, is dit
evenwel zeer bezwarend voor hem; men doet er bijgevolg toch het
best aan een klacht in te dienen als zegels achteraf vervalsingen
blijken te zijn. De handelaar zal dan wat meer nadenken bij de
volgende slachtoffers.

In Frankrijk bestaat eveneens het lovenswaardige initiatief van
een onderlinge hulpkas voor bejaarde en onsuccesvolle (‘déshérités’)
handelaars die deel uitmaken van de handelaarscorporatie.

Geld

Men hoort vaak theoretiseren over de waarde van een zegel, en
over het spijtige van het element geld in de filatelie. Dit is meestal
zuivere komedie, aangezien elke filatelist de waarde van de zegels
op de voet volgt. De filatelie is onvermijdelijk verbonden met de
geldelijke waarde van de zegels die ze vertegenwoordigt. De meest
verkochte filatelistische boeken zijn trouwens de catalogi. De ideale
filatelist die nooit naar de waarde van zijn zegels kijkt, moet nog
geboren worden. Dit wil echter niet zeggen dat alle filatelisten
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speculanten zijn; daarvoor is er nog een kloof te overbruggen.

Postzegeltentoonstellingen worden vrijwel nooit gehouden zon-
der dat er handelaarsstands of clubstands (wat op hetzelfde neer-
komt) aanwezig zijn. De reden hiervoor is niet ver te zoeken: in de
lokalen waar de eigenlijke tentoonstelling wordt gehouden, is door-
gaans bijna niemand aanwezig, terwijl er vaak een enorme toeloop
is voor de handelaarsstands. Om toch maar wat volk te lokken
naar deze ‘tentoonstellingen’ moet men dus een beroep doen op
diverse handelaars, die het grote publiek moeten aantrekken. Het
wordt altijd meer een markt dan een culturele tentoonstelling! Aan
de andere kant wordt de tentoonstelling er door de handelaars
dikwijls bijgesleurd om een cultureel tintje te geven aan een zuivere
handelsaangelegenheid.

Dat de filatelie zomaar geen klein randverschijnsel is, en dat er
veel geld mee gemoeid is, valt gemakkelijk aan te tonen. Zo werd
rond het jaar 1980 de totale wereldomzet, alléén reeds op de officiéle
veilingen met deurwaarder, jaarlijks tussen de 1 miljard en de 1,5
miljard dollar geraamd. Alleen in Nederland werd het totale post-
zegelbezit in 1975 voorzichtig geschat op 5 miljard gulden, en de
jaarlijkse verhandeling van postzegels in Nederland (15) in dat
zelfde jaar op 200 miljoen gulden. Rond 1980 is dit getal zeker
verdubbeld. In januari 1979 werd Stanley-Gibbons, een der grootste
filatelistische bedrijven, die ook catalogussen uitgeeft, opgekocht
door Letraset International voor 19 miljoen pond sterling. De firma
kocht iets later een collectie van een privé-persoon op voor ongeveer
4 miljoen pond sterling.

Op sommige grote veilingen wordt ook heel wat geld betaald voor
de aankoop van postzegels. Zo bracht de veiling Rapp te Ziirich van
10-15 november 1980 bijna 30 miljoen Zwitserse frank op. De veiling
Loth te Mainz bracht in 1981 40 miljoen Duitse mark op, en de vei-
ling Ebel te Frankfurt in 1981 16 miljoen Duitse mark. En — behalve
Rapp — behoren die nog niet eens tot de grootste veilinghuizen.

Om een idee te krijgen van wat de Nederlandse en Belgische
zegels zowat aan waarde vertegenwoordigen, kan men een kleine
steekproef nemen van een goede periode. Zo kan men b.v. vaststellen
dat de Nederlandse zegels van 1950 tot 1955 alléén al samen goed
zijn voor een cataloguswaarde van meer dan 577 miljoen gulden,
en met 1956 erbij komt men zelfs aan meer dan 694 miljoen gulden
(speciale catalogus van de NVPH van 1987)! De Belgische zegels
van 1950 tot 1955 zijn samen goed voor meer dan 5 miljard en
900 miljoen frank (officiéle netto catalogus 1987). De oudere
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officiéle catalogus gaf voor dezelfde zegels reeds in 1982 een waarde
van meer dan 10 miljard Belgische frank! In die cijfers zijn uitslui-
tend de volledige reeksen opgenomen mét toeslag, dus reeksen die
vrijwel alleen voor de verzamelaars worden gedrukt. Voor Neder-
land betreft het slechts 19 reeksen en 87 zegels, en voor Belgié 25
reeksen en 123 zegels. Er werd geen rekening gehouden met zegels
zonder toeslag, met variéteiten, met spoorwegzegels en andere. Als
men 20 pct. van deze reeksen buiten beschouwing laat, omdat er
reeksen afgestempeld zijn (die zijn minder waardevol) en beschadigd
werden of verloren gingen, komt men in Nederland nog altijd tot
een waarde van meer dan 460 miljoen gulden (en met 1956 tot
meer dan 550 miljoen gulden), en in Belgié tot een waarde van
meer dan 4 miljard 700 miljoen frank voor de officiéle netto cata-
logus van 1987, en in 1982 reeds meer dan 8 miljard frank voor
de officiéle catalogus. Daarbij komt nog dat er voor de Belgische
zegels alleen rekening werd gehouden met de onjuiste te kleine
oplagecijfers van de catalogi (zie hoofdstuk 24).

Verder zijn er ook nog de dure uitschieters, de zgn. wereldraritei-
ten. Om zich een idee te vormen van wat sommige beleggers of
grote verzamelaars zoal voor een klein papiertje willen betalen, kan
men lukraak enkele prijzen aanhalen die behaald werden in de
veilingen. Reeds in de jaren 70 werd er 380.000 dollar gegeven
voor een brief met twee zegels van het eiland Mauritius. In 1976
werden twee aan elkaar gehechte zegels van Genéve op brief, die
zgn. verkeerd werden afgeknipt, verkocht voor 242.000 Zwitserse
frank. In datzelfde jaar verwisselde de luchtpostzegel ‘zwarte Hon-
duras’ van eigenaar voor 80.000 dollar. Nog geen jaar later, op 21
april 1977, werd er in Londen 30.000 pond betaald voor een ‘zwarte
Bermuda’, destijds uitgegeven door de postmeester van Hamilton.
Een Belg verkocht in dat zelfde jaar 1977 een ‘rode Mauritius’ van
1847 voor 5 miljoen frank te Hamburg. Eveneens in 1977 werd er
bij Sotheby’s in New York een zegel voor 90.000 dollar geveild,
en te Londen werd er zo’n 55.000 pond betaald voor een omslag
van Brits-Guyana van 1851. In 1978 werd te Hamburg een ‘black
queen of Canada’ verkocht voor ongeveer 120.000 Duitse mark,
en bij Harmers te Londen een rode ‘one penny Perot’ van de
Bermuda-eilanden voor 32.000 pond. In september 1979 verkocht
David Feldman op zijn veiling in Genéve een Finse brief voor
550.000 Zwitserse frank en een blok van 18 ‘Napoleon 20c.” met
kopstaande zegel voor 115.000 Zwitserse frank. Op 6 april 1980
werd in New York bij Siegel een 1c. Brits-Guyana verkocht voor
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niet minder dan 850.000 dollar, waarbij nog de veilingkosten gere-
kend moeten worden! Het betreft nota bene een zegel waarvan
reeds vaak de authenticiteit werd betwist! In Zwitserland werd bij
Rapp een brief met een paartje “Ziirich 4 Rappen’ voor 240.000
Zwitserse frank verkocht, en nog dat zelfde jaar werd er bij Feldman
in Genéve zomaar eventjes 1 miljoen dollar gegeven voor een
zwart-blauwe Alexandria van Sc. van 1846, de ‘blue boy’.

Al de hierboven aangegeven prijzen zijn zomaar toevallig opge-
somd en werden niet speciaal uitgezocht. In de filatelie van de
belegging zijn die sommen tamelijk normaal, en zijn ze zeker geen
uitzonderlijke feiten, behalve dan de zegels die verkocht werden
voor 850.000 en 1 miljoen dollar. Als men de reeds genoemde
veilinguitslag van Rapp van 10-15 november 1980 bekijkt, die niet
minder dan 35 miljoen gulden of 600 miljoen frank bedraagt, dan
wil dit zeggen dat er verscheidene dure stukken in te vinden zijn.
En zo is het bij alle grote veilingen ter wereld. Niet zelden zijn de
kopers een groep zakenlui die een zegel verkiezen als belegging boven
b.v. kasbons of diamant. En deze personen helpen de filatelie draai-
end houden, want zij brengen veel vers geld in de postzegelwereld.

Bij de postzegelverzamelaars zijn er ongetwijfeld veel kleine lui,
maar er zijn ook zeer rijke lieden onder te vinden.

De toekomst

De toekomst van de filatelie wordt door enkele factoren ernstig
gehypothekeerd. De automatisatie verdringt de postzegel hoe langer
hoe meer, en is zelfs tot de aanmaak van de postzegel zelf doorge-
drongen: de zelfkleefvignetten. In de meeste westerse landen wordt
tegenwoordig nog slechts een klein percentage der afgegeven post-
stukken met postzegels gefrankeerd! De rest gebeurt door middel
van de frankeermachine. Waar dat zal eindigen, weet niemand,
maar de automatisering kan steeds verder gaan, en de postzegel
gewoon definitief verdringen naar de geschiedenis! De frankeerma-
chines worden door de posterijen sterk aanbevolen aan grote klan-
ten, en men vindt ze in alle grote en middelgrote bedrijven. De
zelfkleefvignetten worden tegenwoordig in bijna alle westerse lan-
den gebruikt. Deze vignetten lijken in het geheel niet op postzegels,
en als men alle verschillende soorten wil verzamelen, zijn er voor
één exemplaar van elke soort tienduizend guldens of miljoenen
Belgische franken nodig!
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Als de onkosten voor de aanmaak van de postzegels te hoog
worden, en dit is later mogelijk, dan hoeven de verzamelaars zich
niet de minste illusie te maken en is er veel kans dat de zegels
gewoon verdwijnen. Tegenwoordig echter is het nog een zoete bron
van inkomsten met veel winst, in de meeste gevallen zonder de
minste postale prestatie te moeten leveren: ze verdwijnen immers
onmiddellijk in de albums van de verzamelaars.

Een ander reéel gevaar dat de filatelie bedreigt, zijn de vervalsings-
mogelijkheden. Als men de zegels tot in de perfectie kan vervalsen
met de moderne technieken, vooral dan de oudere zegels die zonder
verfijnde middelen tot stand gebracht werden, dan is de filatelie
zinloos. Men mag dan nog de rontgenstraal gebruiken om zware
metaalresten in het papier te ontdekken en dergelijke, alles is na te
maken! Sommige tijdschriften zijn zich dit gevaar bewust, en maken
er ook melding van: ‘Of het nu betreft zegels, tandingen, gom,
opdrukken of gestempeld, ja zelfs het keurmerk, alle filatelistische
waardeobjecten lopen door de moderne technische mogelijkheden
gevaar vervalst te worden’. (16)

Een volgend gevaar is de eventuele kleine opbrengst van de
postzegels. Indien die de interesten niet kunnen volgen van andere
investeringsobjecten of van de banken, dan haken vele filatelisten
af, met het onvermijdelijke gevolg dat er een crisis komt. Slaagt de
postzegelwereld er niet in dit percent opnieuw aan te bieden, dan
blijft de crisis aanhouden en blijft de waarde dalen.

Verdere gevaren zijn overduidelijk de misbruiken van de staten
die een oververzadiging en een afkeer van de postzegels kunnen
veroorzaken. Hiervoor wordt verwezen naar hoofdstuk 18.

Tot besluit kan gezegd worden dat de postbureaus van de toe-
komst waarschijnlijk volledig geélektroniseerd zullen zijn, waarbij
de postzegel overbodig wordt. Tenzij de posterijen de zegels laten
bestaan enkel voor de verzamelaars, wat dan wel niet waarschijnlijk
is, en niet ernstig. Tegenwoordig reeds wordt er veel meer getelefo-
neerd en getelexeerd dan geschreven, en is er reeds een begin
gemaakt met de correspondentie per huiscomputer: deze vorm staat
zeker nog een grote toekomst te wachten. Alles evolueert, ook de
communicatie. lets voorspellen is niet gemakkelijk, en een uitvinding
kan een revolutie teweegbrengen. Als de evolutie de postzegel over-
bodig maakt, dan zal hij ook gewoon wegvallen, en wie zal dan
nog verzamelen?
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Algemeenheden

‘Met postzegels zijn ooit fortuinen verdiend, maar ook fortuinen
verloren gegaan. Zij vertegenwoordigen een speculatieve markt, die
openstaat voor iedereen, zowel voor de belegger als voor de verwoe-
de en de amateuristische verzamelaar en — dit is de keerzijde van
de medaille — ook voor de knoeier, de vervalser, de haussier en de
baissier, want ook laatstgenoemden treft men er aan en zij zijn niet
eens zo klein in aantal. Het zijn niet eens altijd duistere figuren want
ook nationale postadministraties durven heel officieel te knoeien...
Sommige landen zien in het uitgeven van nieuwe postzegels een niet
onbelangrijke bron van inkomsten, speculeren op thematische ver-
zamelingen en alles wat in de filatelie in de mode is en trachten op
elke wijze de argeloze verzamelaar het geld uit de zak te kloppen.’

Uit Beleggen, 1e en 2e jg., nrs. 1 en 7

‘Mijne heren, elke persoon hier aanwezig verdient ten minste tien
jaar gevangenisstraf zonder uitstel, zoniet is deze persoon hier niet
op zijn plaats, en vraag ik me trouwens af wat hij hier komt doen’:
dit zijn de letterlijke woorden van de voorzitter van een van de
handelaarsverenigingen voor filatelie, en al zijn ze wel wat overdre-
ven, ze doen ons toch onmiddellijk in ons onderwerp belanden en
geven goed de mentaliteit weer die er bij sommige handelaars heerst.
Elke verzamelaar kent het klassieke refrein: ‘Mijnheer, om u
plezier te doen wil ik deze zegels wel nemen voor een bedrag van
zoveel, maar als ik meer betaal, verlies ik erop.” De particuliere
verkoper heeft bij de aankoop voor die zelfde zegels vroeger soms
een veelvoud van dit bedrag betaald. Hij hoeft er zich ook niet over
te verwonderen die reeks een tijdje later in het uitstalraam te zien
liggen voor een prijs die het tiendubbele kan bedragen van wat de
handelaar ervoor heeft willen betalen. Dit is een trieste handelaars-
geest die in vrijwel alle handelstakken zeer veel voorkomt. Zo ook
in de filatelie. Dit is echter nog geen bedrog, maar getuigt wel van
gulzigheid en woeker. Bedrog wordt het wel als de handelaar bij-
gewerkte of vervalste zegels als zegels van eerste kwaliteit verkoopt.
In de filatelistische literatuur staan er vele aankondigingen van
‘specialisten’ die tegen betaling hun diensten aanbieden bij bewer-
kingen zoals hertanding, hergomming, athalen van plakkers, stop-
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pen van gaten enz. Men dient er wel rekening mee te houden dat
de topspecialisten geen aankondigingen plaatsen, maar dat ze erg
goed bekend zijn bij bijna alle handelaars! Vooral Parijs, Londen
en Berlijn zijn in Europa belangrijke centra aan het worden, en er
zijn enkele zeer bekwame specialisten te vinden die alle knepen
perfect onder de knie hebben. Sommige van die specialisten hebben
de beschikking over een klein laboratorium om hun taak zo goed
en zo perfect mogelijk te kunnen volbrengen. Ze beschouwen zich-
zelf eerder als gespecialiseerde technici, en zelden als vervalsers!
Toch komt hun werk vrijwel altijd neer op een of andere soort
vervalsing of bedrog: dit is immers inherent aan hun werk. Als
aankondigingen kan men bijvoorbeeld de volgende teksten zien:

‘Postzegel-Reparaties.

Nieuwe rug, scheuren, gaten enz. per zegel: 15,- DM
Natanden per zegel: 3,- DM
Tanden aanzetten per zegel: 5,- DM
Nagommen (gladde gom) per zegel: 4,- DM
Nagommen (met golfjes) per zegel: 5,- DM
Plakkers afhalen per zegel: 6,- DM

Alle reparaties worden vakkundig onzichtbaar uitgevoerd. Nage-
gomde zegels worden zoals postfris, zegels waarvan de plakkers
werden afgehaald met behoud van de originele gom, kunnen van
de postfrisse zegels niet meer worden onderscheiden.” (1)

‘Nagommingen - Plakkers afhalen.

Uitgevoerd in totnogtoe niet-bereikte topkwaliteit. Nastempelingen,
reliéfstempelingen, juiste schakering, zachte tanden, doordrenking,
als postfris. Alle landen.

Luxe-nagomming (zegels tot 10,- DM) 2,- DM
(zegels vanaf 10,- DM) 4,- DM
Plakkers afhalen, originele gom + expertiseteken 6,- DM
Golfjes in de gom (zoals origineel) 1,- DM
Natanden (ongeveer tien dagen werk) 3,- DM .
Tanden aanzetten 4,- DM’ (2)

Bovenstaande en vele andere aankondigingen kan men wekelijks
zien verschijnen. Andere analoge teksten vindt men b.v. in Frankrijk
van een ‘gespecialiseerd atelier’ waar er bovendien wordt bijgeschre-
ven dat zelfs geen microscoop of laboratorium iets kan merken! Is
het zuivere bluf?

Deze diensten worden vooral verleend aan handelaars en aan
verderverkopers, zelden aan verzamelaars die voor hun eigen collec-
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tie meestal de beste zegels wensen aan te kopen. Jammer genoeg
worden die bijgewerkte zegels zelden als dusdanig verkocht, maar
wel als eerste-kwaliteitszegels, waarmee helemaal niets aan de hand
is. Het is voor een doorsnee-verzamelaar in de meeste gevallen
totaal onmogelijk om de reparaties op te merken, temeer daar de
specialisten na verloop van tijd door de ervaring steeds meer de
perfectie naderen. Bij de verkoop van hun collectie zullen die verza-
melaars wel onaangenaam verrast zijn, want de kopers zien meestal
wél het bedrog; zij gaan er ook van uit dat er in élk geval bedrog
gepleegd is, en bij twijfel aarzelen ze niet om alle goede reeksen als
bedrog te bestempelen en daarmee rekening te houden. Als ze zelf
echter verkopen zijn de rollen omgekeerd, en is er plotseling geen
sprake meer van bedrog!

Een probleem is ook de wetgeving die van land tot land verschilt.
De filatelie wordt door de meeste staten bekeken als een hobby
voor zonderlingen, waar af en toe wat geld mee gemoeid is, niet
de moeite om zich zorgen over te maken. Behalve voor wat het
uitbuiten van die filatelisten betreft dan. In landen als Zwitserland
staat er gevangenisstraf op valse afstempelingen, iets wat in de
meeste landen niet verboden is, en er bijna overal dagelijks wordt
toegepast. In 1974 reeds was er een uitspraak in Zwitserland van
een federale rechtbank die zei dat ‘de postzegelverzamelaars dienen
beschermd te worden tegen praktijken die de afzetterij benaderen’.
Daarmee behoort Zwitserland dan ook duidelijk tot de landen met
een zeer strikte wetgeving op gebied van de filatelie. Minder streng,
maar toch nog redelijk streng, zijn landen als Nederland, Duitsland
en Luxemburg. Een arrest van de Hoge Raad in Nederland stelt
het vervalsen van postzegels ten nadele van de verzamelaars straf-
baar (art. 216). In maart 1976 werden een postzegelhandelaar uit
Amsterdam en zijn employé veroordeeld tot een geldboete van 750
gulden, wegens het verkopen van klassieke zegels met stempels en
opdrukken, die ze zelf hadden laten vervaardigen. De zegels waren
origineel, doch de stempels werden door een bedrijf gemaakt en op
de zegels aangebracht. Gezien de grote winsten die zulke praktijken
vaak opleveren, is de straf in feite erg mild. Een Luxemburgse
postzegelhandelaar die door de rechtbank werd veroordeeld, werd
veroordeeld op basis van voortdurend bedrog en het verkopen van
vervalste postzegels als ‘echte’ postzegels aan postzegelverzame-
laars. Deze handelaar had bovendien de keurstempels vervalst van
gekende en beédigde experts! Belgié aan de andere kant en vele
andere landen denken er alleen aan de vervalsing ten nadele van
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de staat te bestraffen, b.v. als het gaat om zegels die nog frankeer-
geldig zijn. Hiervoor zijn de straffen uitermate zwaar, en vallen
onder de wetgeving van de valsmunterij. In de andere gevallen moet
bewezen worden dat de valse zegels als echt werden verkocht, en
wie kan dat bewijzen, tenzij er bij de aankoop iemand als een
deurwaarder aanwezig was, of tenzij het werkelijk klachten regent
aan het adres van dezelfde handelaar. Dat men in Belgié niet te veel
op de wet moet rekenen om de verkoop van valse zegels in te tomen,
bewijst wel het enige besluit dat in die richting is genomen, namelijk
het ministerieel besluit van 26 januari 1972 dat stelt: ‘De verkoop
van postzegels welke een namaak zijn van de reeks genaamd “Or-
val”, welke krachtens het koninklijk besluit van 19 september 1933
werd uitgegeven, is verboden’. Dit ene artikel zou er (volgens
geruchten) slechts gekomen zijn nadat een kennis van de toenmalige
minister zich had laten beetnemen en een valse reecks Orval had
aangekocht. Voor de rest mag men in Belgié gerust valse zegels
maken en verkopen, zolang ze maar niet frankeergeldig zijn en
zolang ze maar niet als echte zegels verkocht worden. Dit laatste
is in Belgié strafbaar krachtens art. 498 van het Strafwetboek.
Verzamelaars die valse zegels hebben gekocht voor echte, kunnen
dus steeds een klacht indienen. In veruit de meeste gevallen echter
weten de vervalsers zich aan elke vervolging te onttrekken, en zijn
het de slachtoffers die het gelag betalen. In West-Duitsland werd
er een speciale centrale opgericht om de toenemende vervalsingen
te bestrijden: ‘De strijd tegen de vervalsing wordt in de Bondsrepu-
bliek en West-Berlijn centraal doorgevoerd. Terwijl in de vakpers
op de vervalsingen geattendeerd wordt, is het de taak van de
Centrale om daadwerkelijk in te grijpen en ook om strafrechtelijk
te vervolgen. Filatelisten uit de Bondsrepubliek en West-Berlijn en
ook uit het buitenland, evenals de handelaren, kunnen zich direkt
tot de Centrale wenden. De Centrale wordt door de Verzamelaars-
bond en het Handelarenverbond gemeenschappelijk geleid en deze
samenwerking heeft in het verleden al goede resultaten afgeworpen.
Men kan schrijven naar: Zentrale fiir Falschungsbekdmpfung des
Bundes Deutscher Philatelisten und des Bundesverbandes des Deut-
schen Briefmarkenhandels, Geibelstrafle 4, D-5000 Koln 41, tele-
foon 0221-407900. (3)

Bedrog in de filatelie bestaat reeds vanaf het begin van de filatelie
zelf, en voor het jaar 1870 waren er reeds verschillende boekjes op
de markt die handelden over valse postzegels. In de jaren 1865 en
volgende waren er in Parijs reeds menigvuldige klachten van ouders
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wiens kinderen hun geld ontfutseld werden door de aankoop van
totaal waardeloze zegels. De politie heeft regelmatig moeten ingrij-
pen, en de sjacheraars of ‘handelaars’, die in de open lucht hun
zegels aan de man brachten, verjagen of enkele uren opsluiten.

Op het einde van 1978 stond er te lezen in Le Journal Philatélique
Suisse: ‘Zopas heeft het Centraal Comité, in samenwerking met de
verantwoordelijken van het Bureau tegen oneerlijke filatelistische
transacties en het Bureau voor bescherming van de verzamelaars,
een eerste lijst opgesteld van personen en postzegelhandelaars, die
vrij onbetrouwbaar zijn en regelmatig oplichtingen plegen. Deze
lijst werd confidentieel overgemaakt aan de filatelistische pers met
het verzoek geen enkele publiciteit van die dubieuze personen meer
op te nemen in hun bladen. Ook werd de lijst aan de voorzitters
van de verschillende filatelistische verenigingen toegestuurd.” Dit
wijst erop dat zelfs sommige handelaarsverenigingen het voortdu-
rend en aanhoudend bedrog beu aan het worden zijn.

In ’t algemeen kan gesteld worden dat de handelaars zo weinig
mogelijk spreken over vervalsingen en allerlei reparaties, liefst nog
zwijgen ze er helemaal over, of trekken ze het in het belachelijke.
Het zou immers schade kunnen berokkenen aan hun handel. Hoe
minder de verzamelaars hiervan afweten, des te beter, dat stelt die
handelaars daarbij nog in de gelegenheid om hun cliénten om ’t
even wat te laten aankopen. Ze kunnen zich dan ook gerust enkele
‘fouten’ veroorloven bij personen die er niet het minste benul van
hebben dat er vervalsingen en reparaties bestaan.

Als algemene opmerking kan nog worden gesteld dat de ver-
koopsaankondigingen in de trant van ‘particulier verkoopt aan
particulier’, ‘handelaars zich onthouden’ of ‘verkoop uitsluitend
aan particulieren’ en dergelijke bijna altijd aankondigingen zijn met
het inzicht te bedriegen. Ze gaan uit van handelaars of van ‘grote
verzamelaars’ die zeer goed weten dat de collectie die ze aanbieden
volgepropt is met gerepareerde of valse stukken, en ze hopen, door
de professionelen uit te sluiten, slachtoffers te vinden die de slechte
stukken niet van de goede kunnen onderscheiden. Indien de collectie
wél goed is, trachten ze die voor een veel te hoge prijs te verkopen.
De ondervinding leert dat dergelijke aankondigingen altijd uiterst
verdacht zijn, en uitgaan van personen met manifest oneerlijke
bijbedoelingen. Indien de verkoper te goeder trouw is en zelf onzeker
is, en vreest door de handelaars bedrogen te worden, dan is hij wel
zeer naief om zo te werk te gaan, want de opkopers die zelf geen
handelaar zijn, zijn absoluut niet beter dan de eigenlijke handelaars,
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integendeel. Men treft hier wel goede lui aan, maar vooral ook de
grootste gangsters.

Het tijdperk van de elektronische spionage heeft in de filatelie
ook zijn intrede gedaan, vooral dan in de USA. Sommige handelaars
plaatsen elektronische afluisterapparatuur in de lokalen van een
collega-concurrent om zodoende aan de adressen van zijn cliénten
te komen. Soms worden zelfs op die manier al zijn telefoongesprek-
ken afgeluisterd en op band opgenomen. Ook zijn er handelaars
die de nummerplaten van geparkeerde auto’s bij een grote veiling
noteren en de namen natrekken. Anderen kopen het personeel om,
om aan adreslijsten te komen. Ook zijn er handelaars die zelf elk
telefoongesprek met een collega systematisch op band zetten, en bjj
de minste fout die opname tegen de collega in kwestie aanwenden.
Sommige welbepaalde gesprekken worden ook wel eens met elektro-
nische middelen afgeluisterd, zoals gesprekken gevoerd bij de direc-
tie van de posterijen — afdeling filatelie —, bij bekende experts of
bij sommige vergaderingen van catalogusmakers. Het is een publiek
geheim dat er in sommige landen in bepaalde grote hotels (b.v. in
Zwitserland) opnamebanden van de telefoongesprekken, afschriften
van telexberichten en lijsten van aangevraagde telefoonnummers
aan ingewijden te koop worden aangeboden door de personeels-
leden van het hotel, als bijverdienste. Dit gebeurt ook bij gasten
die ter gelegenheid van een grote filatelistische tentoonstelling of
van een belangrijke filatelistische handelsactiviteit in deze hotels
verblijven.
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Diefstal en heling

‘De correctionele rechtbank van Antwerpen veroordeelde de be-
klaagde tot 9 maanden gevangenisstraf met uitstel. Hij vond er niets
beters op dan een paar medeplichtigen het adres en de naam over
te maken van filatelisten waar een verzameling kon gestolen worden.
De ontvreemde verzameling werd dan door betrokkene aan de man
gebracht in Frankrijk.

Er bestaan tegenwoordig zonderlinge praktijken in de filatelistische
wereld! In gans de wereld worden postzegelhandelaars aangevallen
en beroofd, ja zelfs vermoord zoals in Frankrijk en Duitsland.’
Uit De Postzegel, nr. 339

Wijdverspreid in de filatelie is het opkopen van gestolen zegels, of
heling. Bijna elke week krijgen de handelaars één of meerdere lijsten
in hun brievenbus met de beschrijving van een gestolen collectie.
Dit zijn lijsten die verstuurd worden door een of andere handelaars-
vereniging, die, als ze erom gevraagd wordt, deze lijsten tegen
betaling opstelt en rondstuurt naar al haar leden en eventueel ook
naar buitenlandse handelaarsverenigingen. Hoe meer de lijst ver-
spreid wordt, des te groter de rekening zal worden die voorgelegd
wordt aan de bestolene. Af en toe wordt er ook wel eens een
beloning uitgeloofd voor het terugbezorgen van zegels die ont-
vreemd werden (zo b.v. rond einde 1978 wanneer er een beloning
van 50.000,- Duitse mark werd uitgeloofd door Mohrmann uit
Hamburg voor het terugbezorgen van een zeldzame Finse omslag).

Met die lijsten wordt spijtig genoeg weinig rekening gehouden;
sommige handelaars gebruiken ze louter om informatieve redenen
en om de prijs drastisch te drukken bij een eventueel aanbod. In
dat geval worden er wel enkele voorzorgen genomen: de aankoop
wordt geregistreerd, al dan niet onder een valse naam, en onmiddel-
lijk daarna uiteengehaald en dan opgeschreven als verkocht in zijn
geheel, zodat bij een eventuele controle de zegels reeds ‘verkocht’
zijn. Aangezien alles officieel is ingeschreven, blijft de handelaar te
goeder trouw en treft hem officieel geen schuld.

Sommige handelaars (en ook niet-handelaars) zijn veel brutaler
en kopen gestolen collecties op zonder inschrijving in het politie-
boek. Dan wordt de collectie onmiddellijk gedemonteerd en bij de
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stockboeken geschoven. Soms ook wordt de verzameling zeer vlug
in blok verkocht na het onherkenbaar maken ervan. Het gebeurt
ook wel dat er een tweede ‘gespecialiseerde’ opkoper komt opdagen
die de collectie in zijn geheel meeneemt en thuis op zijn gemak
demonteert, om nadien druppelsgewijs te verkopen met veel winst.

Om zegeldiefstallen in eigen rangen tegen te gaan perforeerden
sommige firma’s vroeger al hun postzegels, meestal met hun begin-
letters of kenmerken. Tegenwoordig is dit procédé ook nog in
sommige landen toegestaan en van toepassing, doch veel minder
dan vroeger het geval was. Het betreft hier natuurlijk geen filatelis-
tische diefstallen, maar diefstallen van gewone frankeerzegels zon-
der meerwaarde.

Alle filatelistische diefstallen zijn zeer goed mogelijk dankzij het
feit dat aan een zegel niet geraakt mag worden; het geringste
kenmerk zou die waardeloos maken, zelfs al is dit kenmerk aange-
bracht achter op de zegel en met onzichtbare inkt!

Voor allerlei helers is het terrein van de filatelie dus ook een
ideaal terrein. De waar is daarenboven niet geregistreerd, niet ge-
nummerd en onherkenbaar. Hier dient dan een uitzondering ge-
maakt te worden voor oude poststukken en stukken afgestempelde
veldelen die met een foto wel te herkennen zijn aan de positie van
de afstempelingen, aan de centrage van de zegels, aan de tanding
en aan andere eventuele kleine gebreken.

Er is een geval bekend van een handelaar die zijn eigen gestolen
zegels herkende en voor zijn neus zag verkopen in een veiling onder
handelaars. Hij maakte een opmerking tegen de voorzitter van de
tafel, doch deze weigerde de verkoop stil te leggen. De voorzitter
vroeg om bewijzen, en om bewijzen aangenomen door politie of
gerecht. De handelaar kon die natuurlijk niet overleggen. Nu weet
elke filatelist hoe eenvoudig het is de eigen zegels te herkennen als
ze in grote getale en in veldelen worden aangeboden, doch dit is
absoluut geen afdoende bewijs voor de officiéle instanties, die een
geschreven bewijs willen, een bekentenis, een geschreven spoor, een
getuige en dergelijke. De handelaar in kwestie, die zeer goed voelde
dat men de feitelijke heler wilde beschermen — een collega van hem
— is van de vergadering weggegaan en heeft nooit meer op die
vergaderingen willen komen. Enkele tijd nadien zag hij zijn zegels
liggen in enkele uitstalramen in de Brusselse Zuidstraat, doch ook
nu weer had hij niet voldoende bewijzen om zijn zegels terug te eisen !

Handelaars die elkaar bestelen, zijn geen uitzondering. Zo is er
het geval bekend van een handelaar die op een beroepsvergadering
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zijn valies vergeten was. De voorzitter merkte dit op, waarop er een
collega opstond en zei dat hij de valies wel zou terugbezorgen aan
zijn ‘vriend’. In de tas zaten twee vellen postzegels die op fosforpapier
waren gedrukt en die een hoge waarde hadden. Bij de teruggave
merkte de eigenaar van de tas dat deze vellen plotseling gewoon wit
papier geworden waren en niet minder dan één duizendste waard
waren van de oorspronkelijke fosforvellen! Hij was bestolen voor
enkele tienduizenden guldens, of enkele honderdduizenden Belgische
franken! Hij diende een klacht in, doch kon geen bewijzen overleggen,
en moest het verlies incasseren, en een blaam wegens verdachtmaking!

Het gebeurt ook soms dat de kinderen van bekende handelaars
of verzamelaars postzegels aanbieden die ze uit de boeken van vader
hebben ontvreemd. Sommige handelaars die het aanbod krijgen en
die de stukken herkennen, bellen dan de vader op, anderen zwijgen
en kopen toch, en doen alsof ze niets herkennen.

Ook op grote filatelistische beurzen wordt er veel gestolen. De
handelaars die er hun waren uitspreiden, doen er het best aan die
z0 goed mogelijk in het oog te houden, en de albums aan touwen
of kettingen te leggen. Ook is het aan te raden de zegels niet los in
een album te steken, doch onder plasticbandjes, zodat ze er moeilijk
uitgenomen kunnen worden.

Sommige handelaars gaan zover niet alleen de filatelisten en hun
collega’s te bestelen, maar ook hun cliénten. In dat geval treden ze
dan op als tipgever en als heler.

Ook zijn er handelaars die de verzekeringen trachten op te lichten,
hoe moeilijk die laatsten gewoonlijk ook zijn om een stevig contract
af te willen sluiten met een postzegelhandelaar. Ze ensceneren een
diefstal, of geven veel meer aan dan er in werkelijkheid verdwenen
is, ofwel verklaren ze grote verliezen na een brand enz. Dit alles
met eventuele medeplichtigheid van de maatschappij. Dit gebeurt
natuurlijk niet alleen in de filatelie, het is er zelfs zeldzaam, juist
door de strengheid van de maatschappijen ten overstaan van de
filatelie. Maar als eenmaal een dergelijk contract is afgesloten,
verliest de maatschappij vrijwel alle ernstige controle en moet zich
baseren op wat aan verlies wordt opgegeven door de bestolene, en
op de besluiten van de ‘experts’ die bij alle filatelisten en zeker bij
alle handelaars goed bekend zijn. Die zijn eerder geneigd hun
sympathie te laten overhellen naar de kant van de filatelisten en
handelaars — hun dagelijkse klanten — dan naar de kant van de
anonieme maatschappij, met alle gevolgen vandien.

In troebele tijden zoals tijden van oorlog en revolutie, zijn er zeer
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veel diefstallen en verdwijningen, zowel van gewone postzegels als
van stempels, originele clichés, stocks van zegels van offici€le instan-
ties, proefdrukken, keurstempels van experts, volledige zeer dure
collecties, unieke of bijna unieke stukken enz. Een van de bekendste
diefstallen in dit verband is wel de verdwijning van o.a. twee
exemplaren van de eerste (zeer dure) zegels van het eiland Mauritius
(de 1 penny rood en de 2 pence blauw) uit het postmuseum van
Berlijn aan het einde van de Tweede Wereldoorlog. Deze zegels
doken veel later, in 1976, weer op in de stand van een postzegelhan-
delaar van de USA op de tentoonstelling Interphil 76. Er is nog
steeds een juridisch steekspel aan de gang tussen Oost- en West-
Duitsland voor de toekenning van de teruggevonden zegels; het
oude postmuseum staat immers op Oostduits grondgebied.

Niet zelden zijn ook de stads- en staatsarchieven de mikpunten
van grote diefstallen. Meestal wordt in die archieven de omslag van
een brief bewaard als het internationale, aangetekende of expresse-
stukken betreft, en natuurlijk ook de voorlopers. Het zijn vooral
deze categorieén die veel waarde hebben. Een bekende plundering
van een stadsarchief is dit van de Zweedse stad Goteborg in de
jaren ’70, waar bij benadering enkele tienduizenden brieven verdwe-
nen, meestal speciale expressestukken van vo6r het tijdperk van de
postzegel. De dieven waren twee alom graag geziene employés, en
naderden het einde van hun loopbaan. Eén van die employés behaal-
de zelfs een gouden medaille op een tentoonstelling in Duitsland
met deze gestolen stukken!

Het is eveneens een trieste realiteit dat het stelen en doorverkopen
aan handelaars, van materiaal afkomstig uit de zegeldrukkerijen
een welhaast banale bezigheid is van sommige ‘gespecialiseerde’ lui.
Dit is zo vanzelfsprekend en zo algemeen, dat de doorsnee-verzame-
laar hierover gewoon zijn schouders ophaalt.

Ook gebeurt het wel eens dat er internationale afzetters op de
postzegels afkomen, en er heel wat wanorde aanrichten. Bekend
gebleven is zo het geval Shanahan van lerland, eens een der belang-
rijkste Europese veilinghuizen. Alles was echter bedrog: de verkopen
waren slechts schijnverkopen om grote collecties aan te trekken, en
de aandeelhouders van de firma werden systematisch door de leiding
bedrogen en uitgebuit. Door grote sier en publiciteit werden de
klanten misleid. Toen het faillissement uitgesproken werd, was er
een put van meer dan 1 miljoen pond, wat in 1959 ongeveer 13 mil-
joen gulden of meer dan 140 miljoen frank van toen vertegenwoor-
digde! De firma was er ook in geslaagd, door de schijnverkopen,
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om enigszins de geldende marktprijzen in de hoogte te vervalsen.

De diefstal en de heling van postzegels neemt de laatste jaren
onrustwekkend toe, en dit ondanks de zeer erge crisis die in de
branche heerst. Ook hebben er de laatste tijd reeds verscheidene
moorden op postzegelhandelaars plaatsgevonden, en dit in bijna
alle westerse landen. Eén der eerste filatelistische moorden gebeurde
in Parijs in het jaar 1892: Gaston Leroux werd vermoord door een
zekere Hector Giroux die deze misdaad bedreef met als enige
drijfveer in het bezit te komen van een zeer zeldzame zegel van 2
cents van Hawaii! Ondervraagd verklaarde hij dat hij niet meer
kon leven zonder die zegel!

Er is ook een tendens in het stelen van postzegels die duidelijk aan-
toont dat de dieven hoe langer hoe minder amateuristisch te werk gaan
en goed weten wat ze meenemen, en wat ze rustig kunnen laten liggen.

Soms worden ook ‘vallen’ opgesteld, waarbij dan door een ‘ver-
zamelaar’ een afspraak wordt gemaakt op een bepaalde plaats om
zijn zgn. collectie te verkopen. De verzameling wordt steeds beschre-
ven als een dure collectie voor een zeer redelijke prijs. Als de
handelaar-koper dan met veel geld aankomt, krijgt hij een tik op
het hoofd en het geld is verdwenen. Van de verzameling, van het
geld en van de daders is dan geen spoor meer te vinden.

In de USA is het zelfs zo erg gesteld dat de twee grote filatelistische
overkoepelende organisaties (de American Philatelic Society en de
Society of Philatelic Americans) speciale comités hebben samenge-
steld tegen postzegeldiefstallen, die hun leden in geval van diefstal
bijstaan en die de politie een handje toesteken in hun strijd tegen
de dieven. Dit zijn de zgn. Stamp Theft Committees. Ondanks alle
pogingen van die speciale comités is slechts een zeer miniem gedeelte
van het gestolen materiaal teruggevonden en terugbezorgd aan de
bestolen filatelisten. Het dient gezegd dat sommige filatelisten roe-
keloos te werk gaan en voor honderdduizenden aan postzegels thuis
in een kast laten rondslingeren. Dit alles zonder de minste voorzorgs-
maatregelen te treffen zoals daar zijn de bankkluis, de verzekering,
het alarmsysteem, of tenminste het zorgvuldig fotograferen of foto-
kopiéren van te herkennen stukken zoals oude brieven, veldelen,
dure afgestempelde zegels enz. In Nederland kan men ook zijn
postzegelcollectie bij een registratiebureau laten registreren.

In het Franse blad I’Echo de Ia Timbrologie worden er enkele
richtlijnen gegeven aan de bezitters van grote verzamelingen:
“‘Wees discreet als u van uw verzameling spreekt; weersta aan de
verleiding om uw rijkdom te laten bewonderen, vooral door onbe-
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kenden; discuteer niet te veel over de filatelie aan de telefoon met
mensen waarvan u niet zeker bent; nodig niet de eerste de beste
uit om bij u plaats te nemen om uw filatelistische pareltjes te
aanschouwen.” Maar die nederigheid is moeilijk, en er wordt aan
toegevoegd: ‘Je rijkdommen uitstallen is het risico lopen ze te
verliezen, maar dit risico verhoogt er de prijs van. Om geluk met
volle teugen te kunnen smaken is het nodig dat de mens er de
broosheid van gevoelt.” (1)

Frankrijk heeft een zeer slechte naam wat betreft postzegeldief-
stallen. Als illustratie kan volgende tekst worden aangehaald uit de
Gazet van Antwerpen, een tekst die ook enkele meer algemene
beschouwingen geeft:

‘Een lid van de afdeling voor filatelie van Scotland Yard zegt: “Tot
in het midden van de jaren zestig waren postzegeldieven nagenoeg
onbekend. Maar in de loop van de laatste vijf jaren is het verzamelen
van postzegels uitgegroeid van een hobby tot een hele handel en de
postzegelwereld heeft zich nauwelijks kunnen wennen aan die nieu-
we richting.”

De misdadigers hebben dat wel gedaan. Vorig jaar werden postze-
gels en zeldzame poststempels voor een bedrag van naar schatting
300 miljoen frank gestolen uit de postzegelcentra van de wereld en
enkel een hoeveelheid ter waarde van 1,8 miljoen frank werd
teruggevonden.

De afdeling van filatelie van Scotland Yard, die tien jaar geleden
ontstaan is, wordt intussen overal door politiemachten benijd als
de meest efficiénte organisatie om zegeldiefstallen tegen te gaan. In
de loop van de jaren werd een uitgebreid steekkaartensysteem
aangelegd dat informatie bevat over gestolen postzegels, de achter-
grond van elke diefstal, lijsten van verdachte handelaars en de
oorsprong van nieuwe postzegels. Het “rode alarmsysteem” van de
afdeling treedt in werking zodra het informatie krijgt over een
postzegeldiefstal. Tien vooraanstaande Londense handelaars wor-
den dan opgebeld om hen van de details op de hoogte te brengen
en die telefoneren op hun beurt naar andere zodat binnen twintig
minuten ongeveer 80 firma’s in Londen weten welke gestolen post-
zegels hun waarschijnlijk te koop zullen aangeboden worden.
Terwijl Londen nu het mekka is van de wettige postzegelhandel, is
Parijs stevig gegrondvest als doorgangscentrum voor gestolen post-
zegels. Onlangs kwam de politie een postzegel uit Bermuda ter
waarde van ongeveer 600.000 frank op het spoor; hij was op de
zwarte markt verkocht aan een eerbiedwaardige Parijse bankier.
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Bij een onderzoek werden een tiental zeldzame postzegels gevonden
in een brandkast in zijn kelder; daaronder bevonden zich o.a. weinig
voorkomende postzegels uit Brits-Guyana en Mauritius voor een
totale waarde van 2,6 miljoen frank.

Ook oplichters hebben het nooit zo druk gehad als nu. Onlangs
werden op een veiling in Rome prijzen van meer dan 1.800.000
frank betaald voor postzegels die waardeloos bleken te zijn. Volgens
de handelaars is de reden daarvoor dat mensen die meer geld dan
filatelistische kennis bezitten, “koopjes” kunnen doen bij dieven
die zich voordoen als de eigenaars van waardeloze collecties, die
ze om “financiéle redenen” moeten verkopen.

Er zou ook een massa vervalste postzegels afkomstig zijn van de
platen van de beroemde meesterzwendelaar, de overleden Raoul de
Thuin. Zelfs de meest ervaren experten op veilingen in New York
en Parijs zijn erdoor bedot. De vervalste opdrukken en poststempels
maken van goedkope Zuidamerikaanse postzegels rariteiten. On-
langs heeft een bekend Londense postzegelveiler een grote verkoop
afgelast toen bleek dat ongeveer de helft van de postzegels vervalste
stempels hadden. In zijn glansperiode reisde de Thuin met een
mobiel labo en werkmateriaal, die in drie enorme koffers zaten.” (2)

Ook vele musea van posterijen en telecommunicatie kregen reeds
verscheidene malen dieven op bezoek, en dit ondanks de plaatsing
van moderne zeer verfijnde veiligheidsapparatuur. Vele dergelijke
systemen zijn aangesloten via het telefoonnet met de diverse politie-
netten en zijn uiterst gevoelig. Ook overdag patrouilleren regelmatig
bewakers en houden een oogje in het zeil. Op die manier hopen de
postmusea de dieven af te schrikken en hun verzamelingen doeltref-
fend te beschermen. De vraag kan hier echter worden gesteld of
het gevaar voor diefstal niet veeleer van binnenin te vrezen is. Zo
is er vaak geen echte inventaris, en weten de personeelsleden meestal
niet wat er juist in voorraad is. Wat kan er hierbij niet allemaal
verdwijnen... Zelfs eenvoudige omwisseling, onzichtbaar voor het
blote oog, kan kleine fortuinen opleveren (b.v. een omwisseling van
een goedkope papiersoort voor een dure).

In Zweden bestaat er een speciale methode, vooral geschikt voor
het identificeren van gestolen kunstvoorwerpen. De politie stelt er
de eigenaars een plastic doosje ter beschikking, waarin een viltstift
met onzichtbare inkt en een speciaal graveerapparaatje zitten. Met
de onzichtbare inkt kunnen ze dan hun naam en adres en dergelijke
aanbrengen op de binnenzijde van hun antieke stukken, schilderijen
enz. Onder de UV-lamp wordt de onzichtbare tekst weer zichtbaar
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en vormt het beste bewijs aan wie het stuk toebehoort. Met het
graveerapparaat wordt glas en porselein gemerkt. Spijtig genoeg
kan de filatelist noch van het ene noch van het andere middel
gebruik maken voor het merken van waardevolle zegels. Analoog
is er nochtans in de USA een pen te koop, de Invisa Pen, die door
de postzegelhandel wordt verkocht met als doel de zegels onmerk-
baar te tekenen, waarbij de tekens onder de UV-lamp zichtbaar
worden. Wie zal hier echter gebruik van durven maken, aangezien
de UV-lamp een gewoon werkinstrument in de filatelie geworden
is? Vroeger tekende men de zegels in de USA wel met een gewone
kogelpen op de rugzijde, maar die zegels zijn tegenwoordig ook
bijna onverkoopbaar!

Duistere aankooppraktijken

Even verspreid als de heling is de diefstal bij het opkopen, diefstal
die in dit geval gepleegd wordt door de koper ten nadele van de
verkoper. Hierbij zijn verschillende methodes bekend.

Een eerste geval is het trachten te verwijderen van de verkoper
of verkopers met alle mogelijke middelen, tot het veinzen van een
hartaanval toe (zeer vaak echt gebeurd!), waarna de koper vliegens-
vlug een tiental zeer waardevolle exemplaren uit de collectie haalt,
en zich dan nadien niet meer voor de aankoop interesseert.

Klassiek is het geval van de koper die aan huis komt en die een
glas water uit de keuken vraagt om zijn pil in te nemen voor een
of andere zgn. ziekte. Als de verkoper dan terugkomt, zijn de enkele
dure zegels reeds uit de collectie verdwenen.

Ook zijn er mensen die zich laten bestelen waar ze bij staan. Zo
b.v. bij de verkoop in een winkel. De handelaar laat enkele waarde-
volle zegels ongemerkt vallen tijdens zijn ‘expertise’, aan zijn zijde
van de toonbank, of in een ‘toevallig’ openstaande lade. Als de
verkoper dan naar buiten gaat, worden die zegels opgeraapt en
geklasseerd. Betreft het een koper die bij een cliént aan huis komt,
dan laat hij de zegels aan zijn voeten vallen en raapt ze ongemerkt
op en schuift ze b.v. in een speciaal daartoe aangebracht kartonnetje
in zijn schoenen of in de vouw van zijn broekspijp.

Het gebeurt ook dat de koper de meest waardevolle zegels
verwisselt met vervalsingen die hij speciaal voor dit doel steeds
~ bij de hand heeft. Hierbij tracht hij ook de mensen bij een bezoek
weg te krijgen, of doet alles wat hij kan om de collectie in bewa-
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ring mee te krijgen, om ze ‘beter te kunnen onderzoeken’, en om
‘een betere prijs te kunnen geven’. Vele verzamelaars gaan hierop in.

Het is onbegrijpelijk hoeveel verzamelaars een blind vertrouwen
stellen in hun gewone leverancier van zegels, daar waar ze soms
telkens en telkens weer beetgenomen en bedrogen worden. De
eerlijker collega-handelaars hebben er soms medelijden mee, maar
zeggen niets omdat ze niet geloofd zouden worden of omdat hun
naam genoemd zou worden bij de oneerlijke handelaar. Daar zou-
den ze dan zeer zeker last van kunnen ondervinden, aangezien de
oneerlijksten vaak de rijksten en de sterksten zijn. Meestal zwijgen
ze ook omdat ze zelf niet altijd zuiver op de graat zijn, en er vrijwel
altijd iets aan te merken valt.

Het gebeurt soms ook wel dat de verkoper een heerschap op
bezoek krijgt die de waardevolle zegels ‘ontwaardt’. Die oneerlijke
koper heeft dan in de meeste gevallen een speld of een andere pin
verborgen in zijn hand en prikt ongemerkt gaten in de dure zegels,
of prikt er een tand af. Bij nadere analyse van de collectie merkt
hij op aan de verkoper dat die zegels vrijwel waardeloos zijn, en
wijst de gaten en de ontbrekende tanden aan. Dit is dan ook zo,
en dit moet de verkoper tot zijn grote verbazing toegeven. Wat hij
echter niet weet, is dat de aankoper die gaten zelf heeft aangebracht.
De koper is in dit geval bijna altijd een specialist in gaten stoppen
en tanden aanzetten. Thuisgekomen herstelt hij de zegels, en ver-
koopt ze nadien als goede exemplaren verder. En zodoende bedriegt
hij én de verkoper én degenen die van hem kopen!

Soms wordt er ook bedrog gepleegd met de catalogussen waarmee
men te werk gaat. Sommige kopers hebben steeds ofwel oude
catalogi mee ofwel een ‘speciale’ catalogus die enkel dient om aan
te kopen. Dit betreft dan een vervalste catalogus die vele jaren oud
is met zeer lage prijsaanduidingen, maar waarrond een splinternieu-
we kaft is aangebracht, zodat de mensen in de waan verkeren dat
het een zeer recente catalogus betreft. Niet zelden ook zijn de laatste
jaren erbij ingebonden.

Sommigen gaan zelfs zover ‘speciale’ verkoopslijsten te stencilen
om als argument te kunnen aanhalen dat de verkoopsprijs van de
zegels zeer laag ligt, of dat de zegels onder handelaars aan lage
prijzen worden verkocht; als bewijs worden dan de bewuste vervalste
verkoopslijsten voorgelegd. Later bij de verkoop wordt uiteraard in
de tegenovergestelde richting gewerkt: met de duurste concurrentie-
lijsten en al dan niet gefingeerde, zeer dure verkoopslijsten.

In vele landen zijn er twee of meer nationale catalogussen. Bij
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sommige zijn de prijsquoteringen zeer hoog en bij andere zeer laag.
Het verschil kan gemakkelijk 100 pct. en meer bedragen. De eerste
categorie met de dure prijzen wordt door de handelaars vrijwel
uitsluitend voor de verkoop gebruikt, terwijl de tweede categorie
in bijna alle gevallen zal dienen voor de aankoop...

Een ander fenomeen bij oneerlijke aankoop van postzegels is het
gewild verkeerd interpreteren van de catalogi. Zo kopen sommige
handelaars op basis van de bekende wereldcatalogussen Michel
(Duitsland), Yvert & Tellier (Frankrijk), Scott (USA), Stanley-Gib-
bons (Groot-Brittannié) enz. Bij het opmaken van de catalogusprijs
van de verzameling wordt het Engelse pond of de Amerikaanse
dollar plotseling een gulden of een Belgische frank, en wat dan b.v.
100 dollar of 100 pond gequoteerd staat wordt beschouwd als 100
gulden of 100 frank, wat natuurlijk een zeer groot verschil maakt
in cataloguswaarde. Deze oneerlijke methode wordt uiteraard alleen
toegepast bij mensen die van catalogussen niet veel afweten.

Een andere verkeerde interpretatie is die betreffende de verschil-
lende kolommen voor de kwaliteit: sommige kopers houden steeds
uitsluitend rekening met het laagste cijfer van de drie, wat na een
lange optelling toch heel wat verschil kan opleveren.

Ook worden sommige dure reeksen met een speciale opdruk als
gewone gestempelde reeksen beschouwd, wat ook vaak een enorm
verschil in waarde vertegenwoordigt.

Ook zijn er handelaars die vrijwel altijd alle dure reeksen als
‘vals’ bestempelen, in de hoop dat de bezitter dit gelooft en ze de
collectie kunnen kopen voor een appel en een ei.

Goedgelovige verzamelaars laten zich zeer gemakkelijk bedriegen
en overhalen, zowel bij de verkoop als bij de aankoop. Zo kwam
er eens een verzamelaar met enkele insteekbladen een postzegelwin-
kel binnen, wees op zijn bladen enkele waardeloze vignetten aan
— door hemzelf ‘proefdrukken’ genoemd — en vroeg wat de waarde
ervan was. Daar de postzegelhandelaar wel wist dat de waarde zeer
miniem was, zei hij dat hij zich wilde informeren om een goede
prijs te kunnen maken. Op de vraag van de verzamelaar of die prijs
zeer hoog zou kunnen zijn, antwoordde hij negatief. Daarop verliet
de cliént de winkel, en stapte een andere zaak binnen. Nadat hij
dezelfde vraag gesteld had, vroeg de handelaar hem eens de enkele
bladen die hij bij zich had te mogen overlopen. Daarop deed hij
een bod, met de uitleg dat zijn ‘proefdrukken’ veel waarde hadden.
De verzamelaar aarzelde, maar na enig getreuzel en na enige argu-
menten van de handelaar, verkocht hij toch. Op de vraag van een
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vriend van de handelaar die toevallig bij de gebeurtenis aanwezig
was geweest, welke waarde hij dan aan die ‘proefdrukken’ toekende,
antwoordde hij: ‘Die zijn totaal waardeloos. Het is de rest die mij
interesseert.” En inderdaad, er waren een paar dure en goede semi-
klassieke zegels in te vinden, twee zelfs in blok van vier.

Wijdverspreid zijn ook de minder oneerlijke praktijken, die echter
wel bedenkelijk zijn.

Zo zijn er handelaars waaraan een mooie collectie telefonisch
wordt aangeboden. Ze zorgen er steeds voor niet op de afspraak
te verschijnen, doch hun vrouw of hun employée, die ook de zegels
kent (en die vooral ook bedreven is in charmeren en in psychologie!),
is wel aanwezig. Die doet dan een ongelooflijk laag bod, wat na
enige discussie en na enige glazen ofwel wordt aangenomen, ofwel
wordt afgewezen. Wordt het aangenomen, dan heeft de koper een
uitzonderlijk goede zaak gedaan. Wordt het afgewezen, dan zorgt
de vrouw er wel voor te zeggen dat haar man — of haar baas —
telefonisch te bereiken is, en ze ontbiedt hem onmiddellijk te komen
om de zaak niet helemaal te missen. Die man zit immers ergens
vlakbij op deze telefoon te wachten. De vrouw kan door de verkoper
niets worden verweten, omdat zij de zegels wel kent, ‘maar niet erg
bedreven is in het evalueren van de prijs’.

De bekende chantage van de verkoper wordt ook vaak toegepast.
Zo zullen de meeste handelaars bij een tweede overlegging van
dezelfde collectie door dezelfde eigenaars heel wat minder geven
dan de eerste maal, en dit dan dikwijls ook op voorhand meedelen.
Ook zullen ze soms hun aanbod in de tijd beperken, b.v. door te
zeggen dat het gedane bod slechts voor een half uur geldig is. De
kopers verdedigen zich door te zeggen dat de verkoper van het
aanbod gebruik maakt om ergens anders meer te vragen, en zo
verder doet. Meestal echter krijgt de verkoper hiertoe helemaal de
kans niet, daar de handelaar bijna altijd onmiddellijk zijn collega’s
opbelt, de collectie en de persoon beschrijft en zijn prijsaanbod
meedeelt, met de vraag veel minder te bieden. Dit wordt bijna altijd
toegepast, want deze dienst is wederkerig: de ene dag is het hande-
laar A die koopt, de andere dag handelaar B, de volgende dag
handelaar C enz. De verkoper keert terug, krijgt minder dan eerst
gezegd, en stapt naar buiten, meestal erg ontgoocheld.

Bij de aankoop van een collectie die de moeite waard is, worden
ook vaak schattingskosten aangerekend, die terugbetaald worden
bij een latere eventuele aankoop ervan. Zo durven sommige hande-
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laars voor een collectie 10 pct. en meer schattingskosten aanreke-
nen, met de wetenschap dat een tweede koper reeds 10 pct. meer
moet geven om de collectie te kunnen aankopen, daar in dit geval
dit geld verloren gaat voor de verkoper en bij de eerste kandidaat-
koper blijft. Dit is een methode die vaak met succes wordt toe-
gepast.

Er zijn ook oneerlijke ‘kopers’ die schattingen doen ver boven
de reéle waarde. Dit gebeurt dan vooral bij die personen die op
voorhand verkondigen dat ze hun collectie niet zullen verkopen, of
die zeggen dat ze eerst bij verschillende anderen eveneens een
schatting zullen vragen. Die oneerlijke personen schatten dan soms
een kleine collectie op een waarde die tienmaal hoger ligt, gewoon
om hoge schattingskosten te kunnen aanrekenen. Als de verkopers
later dan toch willen verkopen, zegt degene die de schatting uitvoer-
de, gewoon dat er enkele zegels ontbreken, die er eerst wel bjj
waren, en de zaak is voor hem afgedaan.

Het stelen van erfenissen

‘Het is voor iedere filatelist die zijn verzameling niet in handen weet
van een onderlegde nakomeling, een reden deze nog gedurende zijn
leven te verkopen of toch minstens nauwkeurig te bepalen op welke
wijze en door wie de verkoop of de verdeling na zijn dood moet
gebeuren.’ Uit De Postzegel, nr. 402

Schandalig is vaak het ‘stelen van erfenissen’ door handelaars of
andere personen met weinig scrupules. Maar al te vaak hoort men
in handelaarskringen dat erfgenamen de collectie die ze geérfd
hebben, tegen belachelijk lage prijzen verkopen. De schuld ligt hier
meestal bij de gestorvene zelf: aangezien de erfgenamen voor het
overgrote deel geen benul hebben van de waarde van de collectie
die ze erven en hiervan nooit op de hoogte zijn gebracht of enige
aanwijzing hebben gekregen, doen ze de meest domme dingen.
Ofwel trachten ze te verkopen voor belachelijk lage prijzen ofwel
vragen ze onmogelijk hoge prijzen: ze zijn verloren en weten niet
wat ze moeten vragen.

Dit soort operaties is soms het begin van de rijkdom van een
handelaar; verscheidene bekende handelaars zijn zo begonnen. Zo
is er een verzameling die ongeveer 1,5 miljoen gulden waard was,
of ongeveer 30 miljoen frank, geruild voor een auto! De overledene
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had aan zijn vrouw steeds gezegd dat hij slechts zijn zakgeld aan
zijn zegels uitgaf, terwijl hij een geheime bron van inkomsten had
die er integraal naartoe ging. Ook het verhaal doet de ronde van
de plotselinge rijkdom van een bekend veilinghouder, toevallig rijk
geworden vlak na de aankoop en de verkoop van een enorme
collectie van een gestorven generaal.

Sommige verzamelaars schrijven hun uitgaven aan zegels op, en
laten telkens de laatste nul weg, wat tienmaal minder lijkt.

Er zijn verzamelaars die een grote waardevolle collectie bezitten
en die er regelmatig uit verkopen om wat bij te winnen of om wat
zakgeld te hebben, doch waarvan de echtgenote niet weet dat ze
iets waard is. Die valt dan vaak in de handen van een aankoper
die soms maar 1 pct. van de reéle prijs betaalt!

Soms worden volledige verzamelingen in de vuilnisbakken terug-
gevonden! Andere worden als geschenk weggegeven, of op brieven
verplakt. Vele worden door verwaarlozing beschadigd en worden
waardeloos. De handelaars weten dit en misbruiken hun positie
van deskundige om voor een appel en een ei te kunnen aankopen.

Als een handelaar te weten komt dat het een erfenis betreft, zal
hij vrijwel nooit een bod doen, maar steeds vragen wat de mensen
wensen te ontvangen. Dit doen ze in de hoop een grote slag te slaan,
wat dikwijls nog lukt ook!

In de regel is het zo, dat wanneer een actieve verzamelaar zijn
collectie verkoopt, hij steeds bij benadering de prijs zal verkrijgen.
Dit in tegenstelling met de leek die verkoopt, en dat is dan meestal
het geval bij erfenissen. Een persoon die weet dat zijn verzameling
b.v. rond de 30.000 waard is, zal genoegen nemen met 20.000 of
25.000, maar niet met 1.000 of 2.000. Dit in tegenstelling met
iemand die niets van de prijsvorming afweet en die theoretisch
dezelfde zegels zou bezitten: hij zal er wel genoegen mee nemen,
bij gebrek aan kennis en aan goede adressen. Hij heeft enkel de
catalogusprijs om zich op te baseren. Die kan dan zowel 30.000
als 50.000 of meer zijn, afhankelijk van het soort zegels dat hij
bezit. Wil hij er 20.000 voor krijgen, dan zal dit hem bijna nooit
lukken, omdat de handelaar zeer goed aanvoelt dat de persoon de
zegels niet kent. Hij zal erop wijzen dat de cataloguswaarde slechts.
een theoretische richtwaarde is waar men zich zeer moeilijk op kan
baseren om een echte prijs te maken, hij zal zeggen dat er valse en
gerepareerde zegels in de collectie te vinden zijn, dat sommige grote
waarden beschadigd zijn of slecht gecentreerd enz. M.a.w. de ver-
koper wordt bedolven onder een woordenvloed, soms op niets
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gebaseerd, en hij kan zich niet verdedigen. Ofwel zal hij toegeven,
ofwel zal hij zich tot een andere aankoper richten, waar de komedie
opnieuw kan beginnen.

Het is ook opvallend hoe vaak ‘vrienden’ elkaar bedriegen! Zo
is er het geval van iemand die een grote collectie erfde van zijn
ouders. Hij kende een vriend-filatelist die hij in vertrouwen nam en
een prijsofferte vroeg. Die kon hem overhalen te verkopen zonder
zich tot anderen te wenden, en betaalde aan zijn ‘vriend” welgeteld
500 gulden of 9000 frank voor een collectie die 35.000 gulden of
630.000 frank waard was! Als ander geval kan een ‘vriend’ des
huizes van een vrouw worden vermeld, wier man plotseling was
overleden. Ze toonde hem de collectie zegels, en de vriend bood
juist de nominale waarde van alle zegels na 1940! Of die zegels nu
10 cent, 100 gulden of 5000 frank in de catalogus gequoteerd
stonden speelde voor hem geen rol. De vrouw stemde toe, daar ze
vertrouwen had in de ‘vriend’, maar kwam enkele weken later tot
het besef dat ze bedrogen was voor enkele tienduizenden guldens
of verschillende honderdduizenden franken. De ‘vriend’ werd de
deur gewezen, maar het geld was ondertussen toch verdwenen.
Analoog kan ook de volgende anekdote worden aangehaald, die
zich afspeelde in Belgié: ... Toen de brave man jaren later overleed
erfde zijn Gents nichtje de verzameling waarin de kopstaande Den-
dermonde nog steeds prijkte, dit in het gezelschap van “Epauletten”,
“Medaillons”, nummers 37, 37a en noem maar verder op, zulks
in prachtkonditie. Daar dit brave mens niets van postzegels afwist
heeft zij de verzameling toevertrouwd aan een expert (?) die had
aangeboden ze voor haar te ordenen. Drie weken heeft hij eraan
gewerkt en daarna was hij zelfs zo grootmoedig er haar niets voor
aan te rekenen maar tevens zo “eerlijk” om te bekennen als “vergoe-
ding” zo hier en daar een zegeltje te hebben ontleend als hij het
toevallig kon gebruiken. En werkelijk: de hierboven vermelde rari-
teiten waren stelselmatig vervangen door dunne zegels, boordeloze,
enz. De kopstaande Dendermonde ontbrak vanzelfsprekend op het
appel.” (3) Als opmerking kan hieraan worden toegevoegd dat die
kopstaande Dendermonde enkele tijd nadien in 1962 in een veiling
te Brussel werd verkocht. Huidige waarde: ongeveer 2,5 miljoen
frank, of 140.000 gulden.

Zo ziet men maar weer dat het geld reuk heeft noch gevoel.
Trouwens, maar al te vaak is het zo, dat ervaren verzamelaars hun
beginnende vrienden of andere jonge filatelisten niet voorlichten,
maar oplichten!
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Het komt ook niet zelden voor dat de handelaar die een collectie
wil aankopen helemaal geen rekening houdt met de hoge waarde
van de zegels, maar slechts oog heeft voor wat hij op dat ogenblik
beschikbaar heeft. Hij zal dan ook niet meer uitgeven, al is de
verzameling twintigmaal meer waard. Hij bladert de collectie door,
en begint te tellen, en als hij die som eenmaal heeft bereikt, telt hij
zelfs niet meer, maar bladert gewoon door en doet alsof hij telt,
terwijl in werkelijkheid zijn prijs reeds lang is gemaakt. Indien
iemand opmerkt dat de ‘expertise’ nogal vlug verloopt, dan verde-
digt hij zich met de woorden dat hij ‘ervaring genoeg’ heeft om de
zegels onmiddellijk op hun juiste waarde te schatten. Met deze
uitleg komen dan ook veel handelaars aandraven die collecties
wensen aan te kopen. Zij zijn er namelijk bang voor dat de verkopers
op de hoogte worden gebracht van het bestaan van catalogussen
(vele mensen weten niet dat ze bestaan!), en van de prijzen erin
vermeld. Is de verzameling echt de moeite niet waard, dan pas
wordt de catalogus bovengehaald en getoond. Is de collectie echter
wel de moeite waard, en zijn de verkopers niet in het bezit van een
catalogus, of van een recente catalogus, dan zal deze angstvallig
verborgen blijven, en zal de handelaar alles in het werk stellen om
‘met zijn ervaring’ de prijs te bepalen en zo de collectie te kopen.

Als clubleden of handelaars onder elkaar verkopen, wordt de
catalogusprijs altijd vermeld: dit is immers het werkinstrument bij
uitstek voor de handel. Kijk maar eens in de uitstalramen van de
filatelie: vrijwel steeds wordt de catalogusprijs vermeld samen met
de gevraagde prijs. Handelaars die kopen zonder een catalogus open
te slaan zijn er enkel op uit om de argeloze verkopers te bedriegen.
Trouwens, zelfs mét een catalogus worden ze nég bedrogen!

Een ander fenomeen is ook dat er vele handelaars zijn die sommige
collecties ‘niet wensen te kopen’, of die ‘geen interesse’ hebben. Dit
is vanzelfsprekend nonsens als het geen echte rommel betreft, en
dient alleen maar om collega’s de gelegenheid te geven een gunst-
koopje te doen. lemand die op vijf verschillende plaatsen te horen
krijgt dat er geen interesse is, zal de zesde maal veel soepeler zijn,
en zich vlug tevreden stellen met de hem geboden prijs. Het is
mogelijk dat de handelaar geen interesse heeft, maar dit wil alleen
maar zeggen dat hij er niet genoeg aan kan verdienen. Ofwel, bij
een interessante collectie, zal hij zijn collega’s opbellen met de vraag
hetzelfde te antwoorden en eventueel de naam te noemen van
iemand die wel geinteresseerd zou kunnen zijn. Die persoon wordt
dan eveneens gewaarschuwd, en hij biedt zeer weinig voor de
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collectie, die nadien onder de verschillende bezochte handelaars
wordt verdeeld.

Het is in sommige streken trouwens de gewoonte om ‘niet gein-
teresseerd’ te zijn, en stilzwijgend overeen te komen met de collega’s
dat b.v. de vijfde of de achtste uiteindelijk toch koopt. Zodoende
kan de koper altijd laag aankopen, en deelt hij toch met de overige
of kaatst de bal later terug. Een bod wordt hier vrijwel nooit gedaan,
alleen wordt er gevraagd hoeveel men ‘wil’ voor de collectie. Een
prijs die overigens zelden wordt betaald.

Niet alleen de particulieren werden en worden bedrogen bij de
verkoop van hun zegels, ook de post zelf werd vroeger bedrogen,
afgezien nog van de postvervalsingen, en voor zeer veel geld. Op
aanvraag van de handelaars gaven verscheidene nationale posterijen
— in het kader van de frankering bij abonnement — toestemming
om gehele vellen postzegels af te stempelen. Deze zegels dienden
dan voor het betalen van de portokosten van grote zendingen die
niet van postzegels waren voorzien, en waarvan de port betaald
diende te worden op speciale afrekenformulieren bij de verzending
ervan. Onmiddellijk waren er bepaalde handelaars die komplotteer-
den met de employés van de verzendingsfirma’s en met de postbe-
dienden, die deze zegels met hun stempel dienden te ontwaarden.
In de praktijk kwam het er dan op neer dat meestal slechts het
bovenste vel werd afgestempeld, en dat de port dus niet werd
betaald. De zegels die niet werden afgestempeld, werden onder de
nominale waarde op de postzegelmarkt gegooid, waardoor er trou-
wens een overschot aan ongestempelde zegels in bepaalde perioden
ontstond. Dit leidde tot een ineenstorting van de prijzen van die
zegels, samen met nog enkele andere factoren, die dan meestal
verband houden met de speculatie en de fiscus.

Ook op andere manieren werden de posterijen bedrogen. Het
schandaal in Brussel X in Belgié, waarbij de posterijen voor ongeveer
500 miljoen frank werden opgelicht, heeft van de andere kant ook
een zwakke plek bij de automatische frankeerapparaten aan het
licht gebracht.
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Valse opdrukken en
afstempelingen

‘Bijna altijd worden nastempelingen uitgevoerd om verzamelaars
te voorzien van zegels die om welke reden dan ook weinig in het
postale verkeer werden gebracht of die gestempeld meer waard zijn
dan ongebruikt.

Het herkennen van een echte opdruk is niet altijd een gemakkelijke
taak en wij hebben vervalsingen met keurmerken of certificaten van
echtheid van bekende handelaars onder ogen gezien.’

Uit Kwartaalblad voor Filatelie, nrs. 2 en 5

Er is in de huidige postzegelwereld geen enkele dure zegel met
opdruk zonder dat er valse opdrukken van zijn gemaakt, net zoals
er geen dure afstempelingen te vinden zijn zonder valse afstempelin-
gen. Zo ook bestaan er vervalsingen van alles wat door het postper-
soneel met de hand werd aangebracht (als voorbeeld kan men
denken aan namen van gemeenten).

De meest voor de hand liggende voorbeelden van vervalste op-
drukken zijn de dienstzegels in verschillende landen (zoals Zwitser-
land, Luxemburg) en de voorafgestempelde zegels. De kwaal is bij
de Belgische voorafgestempelde zegels zo erg verspreid dat veruit
de meeste van die reeksen voorzien zijn van valse opdrukken. De
herkomst ligt soms ver in het verleden, soms ook zijn ze pas
bijgemaakt. Er is vrijwel geen enkele ernstige expert te vinden die
deze reeksen wil keuren, al zijn de opdrukken sinds 1938 machinaal
aangebracht. V66r 1938 zijn de opdrukken met de hand aange-
bracht, en is elke keuring onbetrouwbaar. De prijs van de duurste
reeks voorafgestempelde zegels bedraagt slechts enkele duizenden
franken; het bedrog is dus per eenheid nog tamelijk beperkt, maar
de valse reeksen lopen in de tienduizenden.

Het wordt pas ernstig als er reeksen met opdruk zijn die zeer
hoge prijzen halen. Berucht zijn in dit geval onder andere de opdruk-
ken van 1934 van het Vaticaan, en sommige Zuidamerikaanse
reeksen. In Nederland zijn de postpakketverrekenzegels en ook de
eerste reeksen van het Internationaal Gerechtshof te Den Haag zeer
te duchten: bijna alle reeksen die op de markt circuleren zijn
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vervalst! Er is trouwens een verschil in prijs dat de moeite loont.
In Belgié is er de reeks van ‘Braine-I’Alleud’ van 1933 die slechts
van de gewone reeks verschilt door een private handstempel (!) en
tegenwoordig verkocht wordt voor meer dan 100.000 frank! Er is
vaak meningsverschil tussen de experts onderling over de echtheid
van de opdruk. Er zijn trouwens veel meer valse opdrukken gemaakt
en goedgekeurd dan oorspronkelijke. Het betreft hier een typisch
voorbeeld van groot bedrog: een groot verschil in prijs en de
onmogelijkheid van een degelijke expertise van een privé-afstempe-
ling, die daarenboven met de hand werd aangebracht! De reden
van de hoge prijs is overigens hier te zoeken: het laat de poort wijd
open voor een onderlinge vriendjespolitiek tussen experts, veiling-
houders en handelaars, en laat heel wat geld binnenvloeien in de
filatelie. Indien de stempel goed is nagemaakt en de afstempeling
goed werd aangebracht, is het onmogelijk om met zekerheid te
zeggen of de opdruk echt is of vals, al beweren sommige experts
het tegendeel. Expertise van een dure goede reeks brengt ook nog
veel geld op.

Er bestaan bij vele verschillende reeksen postzegels ook machinale
opdrukken die oorspronkelijk werden gegraveerd, b.v. op koper-
plaat. Ook hier zijn er zeer veel reeksen met valse opdruk te vinden.
Als men de oplage van die reeksen vergelijkt met het aantal reeksen
dat in binnen- en buitenland op de markt wordt gebracht, en van
het aantal reeksen die bekend zijn in verzamelingen, dan wordt het
duidelijk dat er heel wat vervalste reeksen vrijwel overal ter wereld
circuleren. Alleen al in de USA zijn er vaak zoveel reeksen te vinden
dat ze de totale oplage van de posterijen overtreffen! Dit dan voor
wat betreft de dure reeksen met een kleine oplage, en van bijna elk
land! En dit betreft overigens niet alleen zegels met opdruk!

Met de huidige technieken kan de opdruk haarfijn worden nage-
maakt, en ook de glansintensiteit van de inkt en de juiste schakering
van de gekleurde opdrukken. De exacte vorm wordt nagemaakt
door middel van de moderne scanners of met fotogravure, en kan
met zeer eenvoudige drukapparatuur worden aangebracht. Zo kan
men ook de typische dikkere boordjes van de opdruk namaken:
voor de machinaal aangebrachte opdrukken is de inktlaag vrijwel
altijd iets dikker op de randen van de opdruk, dan in het midden;
dit moet uiteraard bekeken worden onder de microscoop.

Zonder analyse van de gebruikte inkt en het doordringen in de
vezels van het papier, dus in feite een bepaling van de ouderdom
van de inkt en van het papier, kan het verschil vrijwel niet worden
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opgemerkt. Deze analyse wordt slechts uiterst zelden toegepast, en
de laatste tijd weten sommigen ook hier raad mee.

Het hoeft ook geen verwondering te wekken dat er af en toe
reeksen worden ‘ontdekt’ met variéteiten in de opdruk: gedeeltelijke
opdruk, omgekeerde opdruk, opdruk in een verkeerde kleur enz.
Dit is bijna uitsluitend vals maakwerk. Hierbij kan men bijvoorbeeld
denken aan de valse stempelopdrukken ‘specimen’ op sommige
Nederlandse postzegelboekjes. Hier hebben de vervalsers zich erg
weinig moeite getroost: in plaats van 79/10 mm is de afstempeling
58/16 mm, en in plaats van paarsachtig is de inkt zwart! Ook de
fameuze Franse afstempelingen ‘1/2 centime en plus’ in een cirkel
op de oude Sage-zegels zijn volgens de Franse Académie de Philatélie
allemaal vals!

In 1906 werden in Luxemburg de gedemonetiseerde zegels door
de posterijen bij inschrijving verkocht aan een handelaar. Die liet
zijn aangekochte stock met alle mogelijke variaties overdrukken:
gewone letters, brede letters, smalle letters, kopstaande opdruk,
enz. zodat hij van twee zegels er zeventien verschillende heeft
gemaakt. Die opdrukken zijn bovendien aangebracht in dezelfde
drukkerij die de opdrukken vroeger voor de staat had aangebracht!
Vele van die zegels zijn terug te vinden in de verzamelingen van
belangrijke klassiek-verzamelaars, die er trouwens niet het minste
benul van hebben dat die opdrukken vals zijn.

Er worden zelfs opdrukken aangeboden met foutieve schrijfwijze,
of opdrukken die nooit bestaan hebben, maar die enkel lijken op
bestaande opdrukken! Dit alles gebeurt ook vaak in oorlogsjaren,
dit is een periode waarin de speculatie en de investering in postzegels,
en de waarde ervan, hoogtij vieren, en waarin weinig afdoende
controle mogelijk is. Er zijn ook echte opdrukken op valse zegels
op de markt (b.v. op de Congolese Lenoir-herdrukken).

Er zijn eveneens verschillende politieke opdrukmisbruiken be-
kend. Hier wordt dan niet zozeer gedoeld op eventuele tips van
binnenin, wat vrijwel altijd gebeurt, maar op het geven van ‘ge-
schenkjes’. Zo’n geschenk neemt dan ook wel eens de vorm aan
van een originele stempel, eventueel geleverd met de originele inkt,
waarmee in de zegeldrukkerij de echte opdrukken werden gemaakt.
Die handelaars beschikken dan over die welbepaalde opdruk, en
kunnen zo zelf naar eigen goeddunken zoveel reeksen met opdruk-
ken bijmaken als ze willen. Het is bijna als het verwerven van een
monopolie van een reeks, wat uiteraard alleen de moeite loont als
het een dure reeks betreft. Het is zeer bekend — doch weliswaar in
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beperkte kring — dat zulks geschiedt. En de handelaars in kwestie
bieden dan ook wel eens hun goede diensten aan hun collega’s aan,
tegen betaling natuurlijk, daar het de echte oorspronkelijke opdruk-
ken betreft.

Ook is het mogelijk dat bepaalde stempels niet weggegeven
worden, maar in de posterijen of in de musea eenvoudigweg ver-
dwijnen of gestolen worden. Het resultaat blijft hetzelfde, het risico
is echter groter. Maar als er veel geld mee gemoeid is, wordt dit
er wel bij genomen. Men kan zich afvragen wat voor zin het heeft
zeer veel geld aan een dure reeks met opdruk te geven, die kort
voordien is bijgemaakt door een handelaar die beschikt over de
originele opdrukken. Dit wordt natuurlijk een aanfluiting van de
filatelie.

De meeste van de reeksen die op die manier worden bijgemaakt
gaan naar de veilingen. Aangezien het reeksen betreft met originele
opdruk is een expertise des te gemakkelijker te verkrijgen. Ze
worden elk jaar druppelsgewijs verdeeld over alle veilingen in de
wereld, die van enig belang zijn. Voor de handelaar betekent dit
een goede rente, en vaak heeft hij hiermee alleen reeds ruim genoeg
om zijn jaar goed door te brengen. Er kunnen op die manier zelfs
kleine fortuinen worden verdiend. Maar wat kan er al niet, als men
hooggeplaatste personen inschakelt, en hier valt de filatelie bijna
in het niets vergeleken bij sommige andere domeinen.

Sommige personen verkopen ook brieven en postkaarten die zijn
afgestempeld in postkantoren die op dat ogenblik niet meer beston-
den, of die gesloten waren, b.v. vanwege de oorlog. Er zijn zelfs
poststukken die zogenaamd vanuit ‘verboden gebied’ werden ver-
stuurd, waar geen post en ook geen mensen en zeker geen postbode
aanwezig waren. Ook zijn er veel afstempelingen in omloop van
11.11.1918, de dag van de wapenstilstand van de Eerste Wereldoor-
log; dit zijn afstempelingen die in de meeste gebieden normaal bijna
niet bestaan.

Verder worden er regelmatig valse afstempelingen aangebracht
op postzegels van landen waartoe gebieden behoren die postautono-
mie hebben. Die afstempelingen zijn dan voorzien van een plaats-
naam, gelegen in die gebieden. Zo kan er gedacht worden aan de
Faerger eilanden, Jersey, Guernesey enz. Zegels met de afstempeling
afkomstig van een lokaliteit op de Faerger eilanden b.v., worden
dan verzameld als voorlopers van de Faerger eilanden. Analoog
worden de zegels afgestempeld in lokaliteiten van landen die vroeger
geen zegels hadden, beschouwd als voorlopers van die landen, zoals
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b.v. de Oostenrijkse zegels afgestempeld in Vaduz die beschouwd
worden als voorlopers van Liechtenstein. In de twee gevallen zijn
er natuurlijk ook brieven en andere poststukken. Ook hier zijn er
zeer veel vervalsingen.

Een speciaal geval is Mexico, waar alle postzegels tussen 1856
en 1867 uitgegeven, voorzien werden van een opdruk door het
postkantoor die de zegels verkocht. De oorzaak hiervan waren de
zeer talrijke postkoetsovervallen waarbij soms massa’s nieuwe ze-
gels werden gestolen. Er komen zodoende meer dan zeshonderd
verschillende opdrukken voor, en met talrijke variéteiten.

Er valt op te merken dat van de meeste handstempelopdrukken,
zelfs door de bekwaamste experts, ondanks alle mogelijke proeven,
onmogelijk kan worden uitgemaakt of het echte dan wel valse
opdrukken betreft. Dit wordt vooral in de hand gewerkt door de
onduidelijkheid van de opdruk en door een of andere zware afstem-
peling die op de zegel voorkomt. Van sommige afstempelingen
bestaan er zoveel valse dat men ook niet met de vergelijkingsmetho-
de (dit is herkenning op grond van bepaalde gemeenschappelijke
kenmerken) verder komt.

Sommige valse afstempelingen zijn in een zodanig grote hoeveel-
heid aangebracht, dat de zegels zonder opdruk stilaan zeldzaam
worden. Dit is o.a. het geval met de Caritas-zegels van 1910 van
Belgié, die overstempeld werden met de tekst “1911” en ‘Charleroi
19171°. Veruit de meeste van deze opdrukken aangebracht op de 1
centiem en vooral op de 2 centiem zijn totaal vals, en zijn in de
handel en in vele verzamelingen te vinden zonder dat de bezitters
er zich rekenschap van geven dat het om valse opdrukken gaat.

Niet alleen opdrukken en oude zeldzame afstempelingen worden
vervalst, ook afstempelingen van tussen de twee wereldoorlogen en
van na de Tweede Wereldoorlog, vooral dan bijzondere poststem-
pels die een meerwaarde aan de zegel geven in bepaalde landen.
Zo werden er onder meer in Brussel 3.000 stempels op één adres
aangeslagen (... en teruggegeven!), in Berlijn 250 stempelclichés, in
Rome ongeveer 2.500 enz., zodat al deze heren schaarse en gezochte
oude, moderne of semi-moderne opdrukken en poststukken naar
hartelust konden bijmaken.

Er zijn ook vervalsers die afstempelingen en opdrukken aanbren-
gen op de zegels eenvoudig met behulp van een goede fotokopieer-
machine.

Er worden ook dure plaatnummers, randinscripties en zelfs FDC’s
vervalst. In 1980 werd een handelaar uit Californié erop betrapt
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maar liefst meer dan 75.000 valse FDC’s te hebben vervaardigd.
De FDC’s van de USA zijn officiéle FDC’s die door de posterijen zelf
worden uitgegeven, en de vervalsing betrof oudere stukken van
1956 tot 1969. Ook de eerste Nederlandse FDC is in grote getale
vervalst, en ‘goed’ vervalst. Terloops kan hier worden opgemerkt
dat een FDC waarop de tekst ‘officiéle FDC’ voorkomt niet noodza-
kelijk door de posterijen wordt uitgegeven, en dus in feite allerminst
een officiéle FDC is, maar privé-maakwerk!

Heel wat grote gelegenheidsreeksen uit zowat alle landen werden
zeer zelden van een echte oorspronkelijke afstempeling voorzien.
Die echte afstempeling was dan nog in bijna 100 pct. van de gevallen
een welwillendheidsafstempeling. Het is duidelijk dat de meeste
afgestempelde reeksen die op de markt zijn werden nagestempeld
om diverse redenen: roestvlekken, lelijke plakker, vervolledigen van
een reeks enz. Het is ook bekend dat er niet alleen bij handelaars
echte stempelopslagplaatsen bestaan, ook bij vele bestuurders van
bekende en grote postzegelclubs is dit het geval. Wordt er een
afgestempelde reeks gevraagd, en is die niet beschikbaar, dan wordt
ze op staande voet gemaakt uit een reeks met lelijke plakkers; alleen
moet de klant dan even wachten tot de inkt droog is. Die praktijken
zijn in de filatelie doodgewone routine, waarvan vrijwel elkeen op
de hoogte is.

Zoals reeds aangehaald, is het een misverstand te denken dat
valse opdrukken alleen op de dure zegels te vinden zijn. Dit is
volledig onjuist; vele handelaars vullen er immers hun pakketsamen-
stellingen mee. Ze hebben enkele tientallen of honderden stempels
liggen, waaronder ‘waardevolle’; en ze stempelen naar hartelust
allerlei kleine waarden af, waardoor die zegels andere zegels worden
met heel andere catalogusnummers. Hier en daar zijn er dan goed-
kope zegels die evenwel met een bepaalde opdruk of afstempeling
plotseling veel duurder worden. De cliént verkeert zo in de veron-
derstelling dat hij een goede aankoop heeft gedaan, terwijl in feite
de opdruk vals is. Het is zeer juist wat een tijdschrift in november
1981 schreef: ‘Niemand krijgt het in zijn hoofd vragen te stellen
of die zegels origineel afgestempeld zijn of nagestempeld. Dat kan
voor de meesten toch geen kwaad, zij gaan meestal zelf over tot
die maatregel. Wie immers gestempeld verzamelt laat hedendaagse
zegels aan een postloket afstempelen. Het is bijgevolg onbegonnen
werk deze praktijken te gaan aanklagen. Niemand bekommert zich
om de stempel op zijn zegeltjes. Buiten de postkantoren wordt er
al evenveel gestempeld als in de kantoren zelf.” (1)
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Het is vrijwel onvoorstelbaar dat sommige verzamelaars een hoge
prijs geven en blijven geven enkel en alleen voor dure afstempelingen,
als men weet dat die in grote getale werden vervalst met een foto-
grafisch procédé en vrijwel onmogelijk te onderscheiden zijn van de
echte authentieke afstempelingen. Vooral ook als men daarbij weet
dat vele authentieke stempels van vroeger op een of andere — al dan
niet duistere — manier in grote hoeveelheid in handen geraakt zijn
van reparateurs en andere privé-personen. Het is gewoon een zuivere
vorm van geldklopperij die tegenwoordig helaas weinig te maken
heeft met authenticiteit of met de bekwaamheid van het opsporen
en vinden van deze afstempelingen door de handelaars.

Personen die archieven aankopen zijn eveneens geneigd die te
‘verbeteren’ en ‘aan te rijken’ met zelfgemaakte poststukken en
brieven, die niets te maken hebben met het archief in kwestie, maar
die er achteraf gewoon bijgeschoven worden. Het feit dat iedereen
weet dat die persoon of firma het archief heeft aangekocht, doet
alle argwaan vaak ten onrechte wegsmelten. Men koopt zo eveneens
het pure maakwerk. Dit laatste maakt van het archief maar al te
dikwijls een ‘zeer goed’ archief! _

Op sommige oude zegels is de kleur van de afstempeling van
groot belang, b.v. op sommige Franse en Britse zegels. Welnu, er
zijn vervalsers die deze afstempeling in de juiste kleur verven. Het
is een zeer secuur werk dat heel wat tijd vergt, maar men treft het
toch meer aan dan men zou denken. Zo zijn er zegels van Groot-Brit-
tannié en Frankrijk bekend waar de afstempelingen in het rood
werden gekleurd. Dit wordt vooral gedaan als de oorspronkelijke
afstempeling niet al te zwaar werd aangebracht. Bijna alle klassieke
afstempelingen van vrijwel alle landen bestaan in alle mogelijke
valse versies, vooral bedoeld voor het maken van oude dure ‘gelopen
brieven’.

In Tsjechoslovakije treft men ook het eigenaardige fenomeen aan
van de afstempeling in verschillende kleuren. Aangezien het hier
een Tsjechische uitvinding betreft, die gebrevetteerd is, en daar de
Tsjechen dit brevet niet wensen te verkopen, treft men die soort
afstempeling maar weinig aan.

Echte afwijkingen gedrukt in de officiéle zegeldrukkerijen zijn
erg ondergewaardeerd, juist door alle geknoei met stempels en druk
en dergelijke. Zo bestaan er b.v. randinscripties van de 13e maand,
vellen waarop een verkeerd jaartal is gedrukt, vellen gedrukt op 15
augustus, jaartallen die verspringen, ontbrekende gegevens enz.
Vrijwel niemand let er nog op.
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Verwijderen van opdrukken

Sommige postzegels bestaan bijna uitsluitend met opdruk, en zijn
uiterst zeldzaam en zeer duur zonder die opdruk. Men kan b.v.
denken aan de Franse reeks ‘Orphelins’ van 1917 (tegenover dezelf-
de reeks met opdruk van 1922). Nu zijn er specialisten die het stilet
hanteren en die zo handig zijn dat ze — met behulp van een sterke
vergroting — enkel en alleen de opdruk verwijderen door het zorg-
vuldig wegkrabben ervan. Zelfs een expert heeft soms moeite om
dit te ontdekken. Die zegels duiken dan ook vaak op in veilingen.
Daar ze zo zeldzaam (gemaakt) zijn, worden ze ook duur verkocht.
Handige vervalsers die deze opdrukken atkrabben moeten dan ook
in heel wat veilingen werkzaam zijn en met heel wat reeksen, zodat
het niet opvalt dat zo’n zeldzame reeks zo regelmatig wordt aange-
boden. Zo kan iemand die met tien veilinghuizen en met tien
verschillende reeksen werkt per jaar honderd reeksen inzetten, en
toch elke reeks maar éénmaal bij dezelfde veilinghouder inzetten.
Als winst geeft dit toch heel wat resultaat, vooral daar de meeste
vervalsers ook op andere terreinen werkzaam zijn.

Vroeger werden in een aantal landen de gewone postzegels even-
eens als fiscale zegels gebruikt op vergunningsbrieven en fakturen,
en ze werden ontwaard met een pen. Voor de verzamelaars zijn die
zegels in theorie waardeloos, doch al deze zegels kunnen voor de
filatelie worden ‘gerecupereerd’. De annulaties met de pen worden
verwijderd en afgekrabd om dan, na hergomming, als nieuwe echte
postzegels te worden verkocht. Er kan ook een zeldzame valse afstem-
peling op aangebracht worden, wat van de zegel eveneens een vol-
waardige postzegel maakt, en soms ook een veel duurdere. Sommige
landen gebruikten moedwillig zeer vluchtige inktsoorten om dit soort
misbruik tegen te gaan, maar vooral om de zegels geen tweede maal
te kunnen gebruiken ten nadele van de staat.

Een bekende afkrabbing of verwijdering van een annulatie met
de pen is het geval van de Belgische epaulettes en van de 40 centiem
medaillon die van de posterijen gekocht werden door J.B. Moens
nadat de geldigheidstermijn ervan verstreken was. Er was door de
posterijen een horizontale streep op aangebracht met rode inkt. De
zegels met de streep zijn, mede door het verwijderen ervan, zeer
zeldzaam geworden.

Er worden ook gewone afstempelingen uitgeveegd, die licht zijn
aangebracht, en vervangen door nieuwe, zeldzame afstempelingen.
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Vroeger werden er ook regelmatig zegelrestanten verkocht die
met een speciale stempel ongeldig werden gemaakt, zoals horizon-
tale strepen, de afstempelingen ‘specimen’, ‘aufSerkurs’, ‘cancelled’,
en dergelijke. Het valt niet te verwonderen dat die afstempelingen
vaak werden verwijderd om de zegels als nieuw te kunnen verkopen,
als het de moeite loonde (b.v. bij de Nederlandse telegraafzegels).

Hier dient ook te worden opgemerkt dat lang niet overal de
zegelrestanten een opdruk van ongeldigheid kregen. Zo is er in de
catalogi soms te zien dat een afgestempelde zegel of reeks vijftien-,
honderd-, of zelfs duizend maal de prijs waard is van eenzelfde
ongestempelde reeks. Het betreft natuurlijk een prijs voor authen-
tiek gelopen zegels, voor zover dit nagegaan kan worden.

Bekende gevallen van liquidatie van bestaande zegelrestanten zijn
o.a. de Zwitserse zegels ‘Helvetia’ van 1881, maar ook vooral de
zegels van alle Duitse staten bij de éénmaking van Duitsland onder
Bismarck; ook de zegels van de Duitse kolonién toen die geen reden
van bestaan meer hadden na de Eerste Wereldoorlog, van Italiaanse
en Amerikaanse zegels, van Engelse kolonién enz. In de beginjaren
van de filatelie was dit trouwens een zeer bekend fenomeen in de
meeste landen: na de aanmaak van nieuwe zegels werden de oude
gedemonetiseerd en in blok verkocht, uiteraard meestal ver onder
de frankeerwaarde. Het is mede dankzij die verkopen dat er heel
wat zegels postgaaf bewaard zijn gebleven voor de filatelie, zonder
dewelke sommige zegels postfris uiterst zeldzaam zouden zijn. Het
was voor de handelaars van toen in vele gevallen ook mogelijk voor
een kleine prijs een massa reeds duur geworden zegels aan te
schaffen, wat hen veroorloofde zonder veel problemen een zoete
winst te maken. Door deze praktijken zijn de grote handelaars van
die tijd die over voldoende geld beschikten, nog groter geworden.

Tegenwoordig worden de zegelrestanten bijna overal, en dit om
de filatelisten niet voor het hoofd te stoten, eenvoudig vernietigd.
Als het dure zegels betreft, verdwijnt er onvermijdelijk altijd een
gedeelte langs ‘duistere wegen’.

Toch zijn er ook tegenwoordig nog sommige postadministraties
die speciale ontwaardingsstempels gebruiken, zoals de afstempelin-
gen ‘monster’, miister’, ‘muestra’ en dergelijke voor zegels die onder
meer naar de UPU en naar de pers worden gestuurd (b.v. in de
Duitse Bondsrepubliek). Onlangs nog werden er in Australié couran-
te zegels voorzien van de afstempeling ‘specimen’ en aan het loket
verkocht voor minder dan de helft van de prijs van de frankeerwaar-
de, dit om de tentoonstelling Ausipex van 1984 te financieren.
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4

Manipulatie met rolzegels

‘Het geknoei met strips van zeven rolzegels der waarden 1 Fr. leeuw,
alsmede 1,50 Fr., 2,50 Fr. en 3,- Fr. Boudewijn met bril heeft
zodanige afmetingen aangenomen dat de grootste voorzichtigheid
geboden is. Ter oriéntering geven wij enkele prijzen van rolzegel-
specialiteiten die momenteel worden gevraagd en... betaald:

1 F leeuw - strip van 5 met nr.: 3.100,- F,

idem - strip van 7 zonder nr.: 29.000,- F

1,50 F Boudewijn - strip van § met nr.: 135,- F

idem - strip van 7 zonder nr.: 9.000,- F

2,50 F Boudewijn - strip van 5 met nr.: 200,- F

idem - strip van 7 zonder nr.: 15.000,- F

3 F Boudewijn - strip van 5 met nr.: 2.500,- F

idem - strip van 7 zonder nr.: 29.000,- F.

In enkele klubbladen werd reeds eerder de alarmklok geluid i.v.m.
deze strips van 7 omdat het niet denkbeeldig was dat handige
filatelisten de nummertjes zouden verwijderen en door hergommen
de sporen van de oneerlijke ingreep zouden doen verdwijnen. Her-
gommen is evenwel niet nodig. De nummers werden met een nume-
rator aangebracht op een laag dikke vettige gom en zij kunnen met
een gewoon doekje (bijv. een zakdoek) in enkele minuten worden
weggewreven. Met opzet worden voor de manipulaties zegels met
licht aangebrachte nummers verkozen. De bewerking laat, indien
degelijk uitgevoerd, geen sporen op de gom na. Wij hebben zelf op
een klubvergadering in het bijzijn van getuigen een proef gedaan.
Het resultaat overtrof de stoutste verwachtingen. Op grond van
hetgeen vooratgaat, kunnen wij belangstellende verzamelaars niet
genoeg aanraden hun gezond verstand te gebruiken en zich niet te
laten misleiden door aanbiedingen met certificaten van echtheid die
geen waterdichte waarborgen bieden.’

Uit Kwartaalblad voor Filatelie, nr. 3

Een mooi verzamelgebied dat volledig op het achterplan geraakt is
door het geknoei ermee, is het gebied van de rolzegels. Hier worden
dan de moderne rolzegels bedoeld, en niet de Nederlandse roltan-
dingzegels met hun afwijkende tanding van de jaren 20 en ’30.
Wellicht zijn bij die moderne rolzegels de meest zeldzame stukken
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te vinden, doch uit vrees voor het geknoei zijn ze niet op hun waarde
geschat en is het gebied slechts betreden door weinig verzamelaars.
Inderdaad is het gevaar voor vervalsingen er zeer groot.

Om te beginnen is er het afwissen van de volgnummers achteraan
elke vijfde zegel, om er langere en veel duurdere ongenummerde
stroken van te maken — die soms zelfs niet echt bestaan —, zoals
duidelijk is uiteengezet in het inleidende citaat van dit hoofdstuk.

Ook de tegenovergestelde bewerking kan nuttig zijn en wordt
uitgevoerd. Zo b.v. bij de eerste genummerde strookjes van vijf
waarvan de zegels niet verschillen van de gewone vellen (dit is het
geval in veel landen). Het nummer is gemakkelijk aan te brengen
met een gepast lettertype, met een gewone schrijfmachine, daar het
meestal op de gom getypt mag worden.

Sommige handelaars knippen ook soms de topjes van de tanden
met een schaar gelijk, zodat de zegels de indruk wekken dat ze uit
een rolverdeler voortkomen. In combinatie met andere zegels, en
vooral voor het maken van poststukken en brieven, kan dit wel
van belang zijn.

Erger wordt het als de specialisten er bijna ongemerkt een zegel
bijplakken. Het verschil in prijs is hier soms zeer groot. Voor de
2 Fr. Boudewijn van Belgié b.v. springt men zo van 960 op 75.000
frank, en voor de 2,50 Fr. Boudewijn wit papier van 90 frank op
55.000 frank, voor stroken van zes! Als de zesde zegel er op een
degelijke manier is bijgeplakt, kan die soms alleen door een vergro-
ting onder de microscoop worden ontdekt.

Er is in dat verband een niet-alledaagse anekdote bekend van een
handelaar die zich door zo’n procédé heeft laten beinvloeden. Een
collega van hem had vernomen dat hij een stapel vellen van zestig
zegels bezat (dus rolzegels in veldelen) die een hoge waarde hadden
(in die tijd rond de 5.500 gulden of 100.000 frank per vel). De
collega zocht een methode om hem enkele vellen goedkoop te
ontfutselen, en had er niet beter op gevonden dan zelf een stapel
gewone vellen van 50 zegels te kopen (met een waarde van 4 gulden
of 75 frank het vel). Bij die vellen plakte hij telkens een reep zegels
bij zodat men op het eerste zicht met een stapel dure vellen van 60
zegels te doen scheen te hebben. Hij telefoneerde naar de handelaar
met de vraag om eens langs te komen met enkele vellen om ze te
vergelijken met de ‘zijne’. De handelaar — niets vermoedend — werd
dan plotseling geconfronteerd met een hele stapel zgn. vellen van
60 en dacht daarbij onmiddellijk dat de prijs van zo’n vel veel lager
moest liggen dan hij gedacht had. Met de uitleg van zijn ‘vriend’
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erbij, dat hij ze op de kop had kunnen tikken in een groot postkan-
toor, waar er nog ‘enkele pakken’ voorradig waren, liet hij zich
overhalen om er een vijftal te verkopen voor een zeer lage prijs.
Hij heeft niet de gelegenheid gehad en er niet aan gedacht om de
vervalste vellen eens van naderbij te bekijken, en heeft zich laten
bedriegen. Later is hij te weten gekomen hoe alles in elkaar stak,
maar toen was het te laat!
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3

Plakkers athalen en
hergommen

‘Door de enorm gestegen prijzen voor zegels postfris-zonder-plakker
hebben een groot aantal lieden zich geworpen op het vak vals- of
bijgommen van niet alleen heel oude, maar ook van nieuwere zegels.
Van het gros van de ongebruikte oude zegels is tegenwoordig de
gom vals, of “verbeterd” tot postfris.

De heren “nagommers” hebben langzamerhand een dermate perfek-
tie in hun kunst bereikt dat de bonafide experts in vele gevallen het
verschil tussen echte en valse gom niet meer kunnen zien.

Het gevolg daarvan is dat wanneer er voldoende kundige “nagom-
mers” ontstaan die in staat zijn de meeste oudere ongebruikte zegels
een postfris aanzien te geven, en dat zal niet zo gek lang meer duren,
de extra-waarde voor postfris-zonder-plakker vanzelf zal terug-
lopen, tot ongeveer het niveau van mét plakker of zonder gom.
We zijn nu al zover dat een instituut als het Expert Committee van
de Royal Philatelic Society in Londen, we mogen wel zeggen ’s
werelds hoogste instantie, geen mening, d.w.z. geen certificaat van
echtheid, meer geeft voor de gom! Voor de leden van de “Royal”
is dus een zegel zonder of met gom al van dezelfde waarde. Naar
onze mening zullen alle bonafide experts binnen niet al te lange tijd
dezelfde maatstaf aan moeten leggen. We zouden dan van veel
narigheid (en zwendel) af zijn.” Uit het Overzicht van het Veiling-
seizoen 1976-77, door Van Dieten Postzegelveilingen

Samen met het aanbrengen van valse postafstempelingen zijn het
afhalen van plakkers (ook wel verkeerd ‘scharnieren’ genoemd) en
het hergommen wel de meest voorkomende zegelmanipulaties.
Het verwijderen van plakkers en het hergommen zijn ontstaan
samen met een modeverschijnsel in de filatelie, dat wil dat de
eersteklaszegels volledig postgaaf moeten zijn, en niet ingeplakt
geweest mogen zijn in een album met een papiertje, een plakker,
op de rugzijde aangebracht. Deze trend is ontstaan in de jaren *60
en is algemeen geworden met het te verwachten gevolg: een fors
prijsverschil tussen volledig postgave zegels aan de ene kant, en
zegels met plakkers of zonder gom aan de andere kant. Dit had
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dan op zijn beurt tot gevolg dat hier ‘iets aan gedaan moest worden’
en dat de ‘beschadigingen’ weggewerkt moesten worden, wat leidde
tot het afhalen van plakkers en het hergommen.

In de beginperiode van het hergommen waren die zegels gemak-
kelijk te herkennen aan de hardheid van de tandjes: het waren echte
scheermesjes die sneden. Het was voldoende een gewone zegel met
de tandjes tegen een neusvleugel te wrijven, en dan een hergomd
exemplaar te nemen en hetzelfde te doen, om duidelijk het verschil
te voelen. Ook waren er soms gomplekjes op de voorzijde aanwezig.
En verder was de gom bijna altijd verschillend van de oorspronke-
lijke gom. Dit was dan te merken door vergelijking met een niet-her-
gomde zegel: de schijn onder de UV-lamp was vaak verschillend. Ook
de gedeeltelijke hergomming is onder UV-licht gemakkelijk te zien.

Een ander herkenningsmiddel van hergomde zegels is het volgen-
de: bij het voorzichtig laten vallen van een druppeltje water op de
voorzijde van de hergomde zegel, zal deze druppel onmiddellijk in
het papier oplossen, want dat is poreus door het afweken van de
oorspronkelijke gom. Bij een postgave zegel echter zal het een
druppel blijven, omdat het papier nog niet poreus is. Dit is een
oude proef die zeer degelijk is, maar die tegenwoordig niet meer
voor 100 pct. betrouwbaar is, want de hergommers kunnen ook
de voorzijde reeds impermeabel maken.

Verder kan men ook soms de hergomming herkennen aan het
ontbreken van reliéf aan de gomzijde bij zegels uitgevoerd in diep-
druk en kopergravure. Doch ook hier hebben de vervalsers reeds
een middel tegen gevonden: ze drukken aan de voorzijde op de
zegel met een droogstempel die min of meer de zegel in kwestie
voorstelt: zo krijgen ze dan opnieuw reliéf op de achterzijde.

Om de plakkers te verwijderen zijn er reeds een hele tijd speciale
doosjes in de handel: de zgn. asbestdoosjes of zweetdoosjes. Dit is
een gesloten doosje van plastic waarin onderaan een laagje asbest
ligt, of een andere materie die hetzelfde zweeteffect teweeg brengt.
Men maakt dit asbest vochtig met enkele druppeltjes water, legt
hier de zegel met plakker op, en men sluit het doosje. s Anderen-
daags is de plakker verwijderd: ofwel is hij reeds van de zegel
gevallen, ofwel is hij er zeer gemakkelijk af te halen. Het grote
probleem met die doosjes is dat ook de gom vaak vloeibaar wordt
en niet meer dezelfde schijn heeft als voorheen, wat door een expert
onmiddellijk wordt opgemerkt. Ook is het middengedeelte van de
zegel vaak iets dikker dan de rest, en dit kan met een precisieinstru-
ment gemeten worden. Heeft men echter te doen met een gemakke-
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lijke gomsoort en gebruikt men de juiste tijJdsduur, dan merkt men
er niets van, tenzij dat de zegel soms gaat krullen. In dat geval moet
men dan weer een beroep doen op de ‘press’, dit is een perstoestel
dat twee platte stukjes metaal bevat die op elkaar kunnen geschroefd
worden, en waartussen een postzegel gelegd kan worden die krult
of die licht geplooid is. Na enkele nachten in dit perstoestel te
hebben gezeten, is de zegel meestal zeer effen geworden. Als men
er eens goed op ademt, heeft hij echter weer de neiging om te
krullen: dit krullen wordt veroorzaakt door de wisselwerking tussen
de aangebrachte gom en het (licht uitgezette) papier van de post-
zegel.

Gebruikelijk voor het verwijderen van plakkers is ook het afkrab-
ben met behulp van een stilet. Dit gebeurt dan onder een sterk
vergrootglas en is vooral doeltreffend als de plakker slechts lichtjes
is aangebracht. Vaak is hiervan ook weinig of niets te merken.

Een andere, originele, methode werd beschreven in het Ameri-
kaanse tijdschrift Stamps: ‘Snij een stuk uit de briefomslag waar
de zegel op staat. Maak een vod lichtjes nat en wikkel dat verschei-
dene keren rond de zegel. Laat uw microgolfoven enkele seconden
verwarmen, breng daarin het vod, en neem het er weer uit als het
“klaar” is. Laat het geheel een minuutje rusten alvorens te openen:
de zegel komt heel gemakkelijk los van de briefomslag zonder dat
de gom werd beschadigd.’

Voor wie zelf niet wil of niet kan hergommen of plakkers afhalen,
en natuurlijk als het de moeite loont voor wat betreft het verschil
in waarde, zijn er nog altijd de aankondigingen in sommige vaktijd-
schriften waarvan sprake in hoofdstuk 1. Men stuurt eenvoudig de
zegels op, of brengt ze zelf, en tegen een vergoeding krijgt men
dezelfde zegels terugbezorgd, zonder plakkers uiteraard.

Op het gebied van het afhalen van plakkers, gecombineerd met
het hergommen, zijn er de laatste tijd echte specialisten opgedoken,
vooral dan in de grote landen. Die specialisten beschikken dan over
moderne middelen en over vele tientallen soorten gom, papierver-
zachters, fijne spuitbusjes en borsteltjes enz., en over allerlei ander
materiaal om precies dezelfde gom na te bootsen als de originele
gom. Ze halen de plakker eraf, en de gom, en brengen een nieuwe
gomlaag aan die precies dezelfde is als de oorspronkelijke inclusief
ribbetjes, golfjes, glinstering enz. Niet zelden wordt de gom gebruikt
van goedkope kleine zegels uit dezelfde reeksen die vakkundig wordt
‘overgeplaatst’ op de dure en te hergommen zegel, die aldus alle
kwaliteiten van de echte gom bezit, daar het de echte gom is. Meestal
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zijn de bewerkte zegels onmogelijk van de echt postgave zegels te
onderscheiden. Alle onvolkomenheden zijn tegenwoordig reeds lang
achter de rug, zodanig zelfs dat een goed expert met alle mogelijke
middelen vaak het verschil niet meer kan zien, en vooral niet als
het werk door bepaalde goede specialisten is uitgevoerd. Er worden
trouwens voor de volledig hergomde zegels geen certificaten meer
afgeleverd door de internationale experts, en dit sinds 1980.

In de praktijk is de waarde van de zichtbaar hergomde zegel iets
lager dan de prijs van die zelfde zegel met plakker. Analoog ziet
men in de diamantwereld dat een diamant die in een cyclotron is
geweest ter vervolmaking ook slechts de waarde heeft van zijn
kwaliteit van voordien.

Aangezien het verschil tussen vakkundig hergomde zegels en
zegels met oorspronkelijke gom tegenwoordig niet meer te zien is,
heeft dit ook een belangrijk gevolg voor b.v. de voorafgestempelde
zegels. Prijzen in de catalogus opgeven die veel hoger liggen voor
‘postfrisse voorafgestempelde zegels’ (indien deze term zin heeft)
dan voor gebruikte, is dan ook totaal verkeerd. Dit is nog steeds
het geval in alle catalogussen. In Nederland bestaan er (nog) geen
voorafgestempelde zegels, maar voor Belgié kan men de volgende
voorbeelden aanhalen: nrs. 333/4: 575 frank en 15 frank; nrs.
375A/376: 3.200 frank en 150 frank; de 30c leeuw met zestien
tanden: 2.500 frank en 300 frank; de 1 F. leeuw met zestien tanden:
2.700 frank en 20 frank; dit alles respectievelijk voor postfris en
gebruikt (zonder gom). Zo zijn er zeer veel gevallen aan te halen.
Ook in de buitenlandse catalogi treft men massa’s van dergelijke
prijsverschillen aan. Hier is nog een uitgebreid en zeer winstgevend
terrein weggelegd voor de hergommers, die hun werk onzichtbaar
kunnen uitvoeren. Vroeg of laat zullen de catalogussen hier een
mouw aan moeten passen.

Het mag eigenaardig lijken, maar zelfs de officiéle posterijen van
Luxemburg hebben eens hun zegels zelf laten hergommen, en dit
ter gelegenheid van een opnieuw in gebruik nemen van die zelfde
zegels, maar voorzien van een opdruk. Het betreft hier zegels van
1920 die een opdruk kregen, en hergomd werden, in 1924. De
oorspronkelijke gom was namelijk betrekkelijk slecht aangebracht.

Een gevaar van de plakkers op de rugzijde, vooral dan op de
rugzijde van afgestempelde zegels, is de mogelijkheid om gebreken
te verbergen onder deze plakkers. Een plakker op een afgestempelde
zegel is totaal overbodig, en dient daarom steeds verwijderd te
worden door de verkoper. Een plakker op een ongestempeld exem-
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plaar is iets ingewikkelder, daar men in ’t algemeen die niet zomaar
kan verwijderen. Men dient er dan ook goed op te letten dat die
plakker geen gebreken verbergt zoals een vouwtje, een verdunning,
een gat in de zegel, een scheurtje en dergelijke meer.

De verzamelaars mogen niet vergeten dat de gom een negatieve
invloed heeft op het bewaren van de zegels. Gom kan papier uiteen
trekken, de blokken en veldelen doen scheuren, ze kan de kleur van
de zegel wijzigen, en vooral veroorzaakt ze ook soms ‘roestviekken’
of ‘weervlekken’, waardoor zelfs gaten in de zegels kunnen ontstaan,
en bij uitbreiding in de hele collectie. In sommige landen zijn er
ook heel wat ongegomde zegels uitgegeven. Er zijn verzamelaars
die voor de bewaring van hun postfrisse zegels veel meer geld
uitgeven aan insteekboeken, insteekalbums, kristalbandjes enz. dan
aan hun zegels zelf, waar het ten slotte om te doen is. Dat de
postzegels beter bewaard worden zonder gom, is ook de vaste
mening van de directeur van het Zwitsers postmuseum die op
15 juni 1975 verklaarde: “Wat de filatelisten doen in verband met
de gom bereikt de grenzen van de waanzin; men moet hun voorbeeld
niet volgen.

In ons Zwitsers museum van P.T.T. verwijderen wij systematisch
de gom van alle zegels, want we maken een verzameling voor onze
generatie, maar eveneens voor de volgende generaties en we zouden
hen zegels willen nalaten in goede staat. Ik denk dat de gom
verwijderen van de zegels een absolute noodzakelijkheid is. Zwitser-
land is het land met gezond verstand; de filatelisten moeten het
voorbeeld volgen dat het geeft.

Ik toon aan alle filatelisten die me komen vinden twee zegels van
de zogeheten reeks ‘Marianne’ van Gandon. Van een zegel heb ik
de gom afgewassen, van de andere niet. De eerste is zo fris gebleven
als voor 36 jaar, de andere is reeds fel vergeeld en mat geworden.’

In de tropische landen zijn er zelfs geen oude zegels van de meer
noordelijke landen (o0.a. van Europa) te vinden met een mooie
postfrisse gom: de gom is bruin geworden. Ze is namelijk niet
bestand tegen het vocht en de hitte in de lucht. Deze landen gebrui-
ken voor hun zegels trouwens ook een speciale gom, de tropische
gom.

Dat de zegels met plakker tegenwoordig moeilijk te verkopen
zijn, is algemeen bekend maar hier ligt de schuld voor een groot
deel bij de verzamelaars zelf. Zij zijn met handen en voeten in de
val getrapt die vroeger door bepaalde sluwe handelaars werd opge-
zet, en waarvan de verzamelaars nu zelf de dupe zijn. De catalogi
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hebben hun prijzen ook in die zin aangepast, en de filatelisten, die
over ’t algemeen zeer conservatief en gedwee zijn, volgen maar.

Tegenwoordig is het verschil in prijs tussen postfris en met plakker
zeer groot. Dit grote verschil is een niet te loochenen realiteit, en
dit ondanks alle geknoei en hergomming, en alle misbruik en bedrog,
die ermee gepaard gaan. Er zijn trouwens analoge kwaliteitsver-
schijnselen voor wat betreft de andere delen van de filatelie. Door
de veeleisendheid van de verzamelaars wordt er veel bedrog ge-
pleegd. Als klassiek voorbeeld kunnen de centrale afstempelingen
op de zegels worden aangehaald: als de afstempeling niet zeer mooi
is en goed geplaatst, is de zegel niet gewenst. Het gevolg heeft niet
op zich laten wachten: veruit de meeste mooi afgestempelde zegels
met een centrale afstempeling zijn immers zegels met vervalste
afstempelingen.

Er dient tenslotte nog te worden opgemerkt dat vanaf de jaren
*70 publiciteit wordt gemaakt voor plakkers die absoluut geen
sporen nalaten, ook niet na herhaaldelijk athalen en weer aanbren-
gen. Het is echter zeer onwaarschijnlijk dat de verzamelaars zullen
teruggrijpen naar de ‘geperfectioneerde’ plakkers, en hierbij zullen
ze zeker niet geholpen worden door de handelaars die veel liever
allerlei zeer duur materiaal verkopen, nodig om postfrisse zegels in
op te bergen, zoals kristalbanden, voordrukalbums met dure plastic
folio’s, insteekboeken, kristalkartons enz.
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6

Hertanden
en ongetand maken

“Yvert vermeldt een niet-bestaande zegel; de ongetande afwijking
van de 10 centiem, gekleurde doorsteek, schildjes van Luxemburg.
Bijna alle voordruk-albums brengen deze (niet-bestaande) variéteit:
het zoveelste bewijs, dat men zomaar klakkeloos overneemt... en
de brave verzamelaar moet natuurlijk het gaatje (of vakje) vullen,
kwestie van compleet te zijn! Persoonlijk heb ik in mijn dertig jaar
Luxemburg verzamelen nooit één enkel exemplaar gezien, behalve
dan af en toe op (weinig ernstige) veilingen een afgesneden sukkel,
die dank zij de schaar bij naievelingen als de ongetande variéteit
kon fungeren. Van een vrij banaal zegeltje werd het exemplaar met
één knip een wereldzeldzaamheid, althans theoretisch. Jaren bleef
de kwestie onder sericuze verzamelaars hangende: hoe zat het nu
feitelijk met die “afwijking”? Lectuur, veilingcatalogi, informatie
bij doorgewinterde verzamelaars, specialisten en handelaars hebben
mijn overtuiging slechts gestaafd: deze zegel bestaat niet ongetand.
Onze conclusie: als u zo’n voordruk-album heeft, maak dan uw
ongetand exemplaar zelf: neem een doodgewone 10 centiem en
knip er de gekleurde doorsteek af. Zo heeft u voor enkele franken
het vakje gevuld, en anders kost het u duizenden franken voor een
niet-bestaand fantasietje!” Uit De postzegel, nr. 341

Zoals elke verzamelaar wel weet, zijn de tanden van de zegels van
groot belang; er mag geen enkel tandje ontbreken en ze mogen niet
beschadigd zijn, anders wordt de zegel waardeloos. Voor de verval-
sers is dit echter geen probleem: zij hertanden de zegels, of brengen
er een of meer tanden bij aan.

Er zijn verschillende methoden bekend om een zegel te hertanden.
Als een (dure) zegel beschadigde tanden heeft en moet worden
gerepareerd, dan wordt deze zegel heel eenvoudig ietsje kleiner
gemaakt — soms minder dan één millimeter —en er wordt een nieuwe
rij tanden aangebracht.

Ook kunnen er tandjes worden bijgeplakt, doch dit is veel moei-
lijker dan een hele nieuwe rij tanden aan te zetten. Hierbij kan
gebruik worden gemaakt van holle cilindertjes, een getand wieltje,
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een naaimachine, of een echte tandenrij in de vorm van een matrijs
met een positieve en een negatieve zijde die een perfecte tanding
geeft. Op te merken valt dat b.v. de eerste getande zegels van
Portugees-Indié werden getand met een tandingsapparaat dat was
uitgesneden uit ivoor.

Er zijn ook zegels die veel meer waard zijn als ze een afwijkende
tanding hebben: ook die zegels worden aan elke zijde minimaal
verkleind en krijgen vier nieuwe tandenrijen. De gewone verzame-
laar kan dit niet opmerken. In Nederland b.v. krioelt het van de
speciale tandingen, vooral tot de jaren 1930. Dit procédé is vooral
eenvoudig bij de lijntanding, aangezien het formaat van de meeste
zegels hier licht verschillend is, en dezelfde zegels groter of kleiner
kunnen zijn (niet het zegelbeeld!). De Nederlandse speciale tandin-
gen betreffen meestal verschillende lijntandingen, zodat die wel
bijzonder gemakkelijk na te maken zijn! De meeste speciale tandin-
gen zijn hier dan ook vervalsingen, en vele vervalsingen zijn boven-
dien nog goed bevonden door een of andere expert. Die hertandings-
methode is moeilijker toe te passen bij de kamtanding, omdat men
hier perfecte hoeken moet verkrijgen. Ook bij de zig-zagtanding is
het moeilijk, en wel omdat deze soort tanden veel plaats innemen,
en de zegel daardoor gevoelig verkleint.

In dit verband zijn er vervalsers die nieuwe randen aanbrengen
bij een zegel die te klein geworden is. Gewoonlijk wordt hierbij
uitgegaan van een kader die rond het zegelbeeld wordt aangebracht,
en niet zelden wordt gebruik gemaakt van de tanden van een
goedkope zegel uit dezelfde reeks. Deze vervalsing wordt zichtbaar
onder sterke vergroting met een microscoop of viewer, met lichtinval
van een zijkant, of ook wel bij onderdompeling in gerectifieerde
benzine. Moeilijk zichtbaar is dit met een UV-lamp, daar voor het
aanzetten van papier bijna altijd wordt uitgegaan van het originele
papier, dat natuurlijk dezelfde schijn geeft onder de lamp. Bij minder
goed ‘werk’ dient men vooral naar de hoeken van de zegels te
kijken: in geval van kamtanding moeten deze hoeken, zoals reeds
gezegd, zeer regelmatig zijn. De tandenrij moet ook een rechte lijn
vormen, en in geen geval zijsprongen of kromme lijnen maken.

Op te merken valt in dit verband nog dat bij sommige oude
zegels, b.v. zowel bij de eerste getande Nederlandse als bij de eerste
getande Belgische zegels, de officiéle tanding zo nauw was, dat er
geen zegels bestaan met een normale witte boord aan de vier zijden:
de ruimte tussen de tandenrijen is nauwelijks even groot als het
zegelbeeld, zodat de tanden altijd minstens aan één kant in het
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kader van de zegels zijn aangebracht. Hertanden wordt hier dan
delicaat, en vaak blijft het bij gedeeltelijke hertanding, wat dan
. goed te zien is aan de onregelmatige lijn van de tanden: in plaats
van in een rechte lijn te staan, zijn er tanden die inspringen: dit
zijn dan de vals aangebrachte tanden.

Vroeger was het ook moeilijk voor de posterijen om goed gecen-
treerde zegels te maken door de samentrekking van het papier, een
techniek die men nog niet helemaal in de hand had. De meeste
zegels met valse tanden zijn wel goed gecentreerd, want die verkopen
veel beter.

Bij sommige oude zegels, vooral dan bij zegels met lijntanding,
omdat die tanden meestal verder van het zegelbeeld staan dan bij
kamtanding, worden soms de tanden afgesneden en worden de
zegels als ongetande of als gedeeltelijk getande zegels aangeboden.
Dit wordt uiteraard slechts gedaan indien deze laatste zeldzaam
zijn en indien het financieel de moeite waard is. Vooral in Nederland
dient men op zijn hoede te zijn voor alle zgn. ongeperforeerde
zijden: onderzijde, bovenzijde, linker- of rechterzijde. Dikwijls wor-
den die ‘afwijkingen’ veroorzaakt door een knip met de schaar, en
dit wordt des te eenvoudiger naarmate het formaat van de zegel
groter is, en hij meer is gedecentreerd.

Vaak wordt er ook uitgegaan van ongetande zegels die in dit
geval goedkoper zijn, of vals, en die eenvoudigweg worden getand.
Dit gebeurt soms met hele vellen tegelijkertijd. Het klassieke voor-
beeld in Belgié is de reeks nr. 38/41, waar de catalogusprijs van de
gewone reeks het zestienvoudige bedraagt van de catalogusprijs van
de ongetande reeks. Erg veel gewone reeksen komen voort uit de
ongetande reeksen met vervalste tanding.

Ook gebeurt het vaak dat vervalsers uitgaan van essais en proef-
drukken om sensationele variéteiten te verkrijgen. Die proeven, die
officieel worden gedrukt, zijn perfect wat hun zegelbeeld betreft,
daar ze met de drukplaten van de drukkerij zijn gedrukt die ook
de gewone zegels drukt. Deze proeven omvatten ofwel onafgewerkte
exemplaren, ofwel de kleurproeven, ofwel zijn het verbeterbladen.
In alle gevallen zijn ze verschillend van de echte zegels, behalve wat
betreft de gravure — tenzij dan weer in het eerste geval waar die
niet volledig is. De verschillen zijn veelvoudig: papier, inkt, kleur,
ontbrekende teksten, ontbrekende kleuren, enz. Als die proeven
getand worden, en dit kan perfect gebeuren door specialisten, dan
heeft men een verschillende zegel die zeer zeldzaam is, die volledig
officieel lijkt, en die op de veilingen zeer veel geld opbrengt. Toch
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is dit bedrog, daar het om doodgewone proefdrukken gaat die geen
echte zegels zijn, aangezien ze niet frankeergeldig zijn. Het gebeurt
zelfs dat zulke stukken in de catalogi worden vermeld. Of het hier
gaat om onwetendheid of om opzet, wordt hier in het midden
gelaten.

Voor de zegels met speciale perforaties geldt hetzelfde als voor
de tanding. Deze perforaties worden trouwens op dezelfde manier
aangebracht als de valse tanden, met als enig verschil dat bij de
perforatie de gaten midden in de zegel zijn en bij de tanding op de
zijkanten. Normaal is er geen enkele expert te vinden die een reeks
met speciale perforatie echt zal verklaren, aangezien de echte niet
te onderscheiden zijn van de valse. Meestal worden zulke speciale
reeksen ook niet opgenomen in de catalogus; de makers van de
catalogi weten immers goed dat de deur hier open staat voor allerlei
misbruiken, waartegen de beste expert niet gewapend is. Jammer
genoeg kan hetzelfde niet gezegd worden van de Nederlandse zegels
met de ongeperforeerde zijden, waarvan boven sprake: die bestaan
vrijwel uitsluitend vals, en onder sommige omstandigheden zijn de
valse niet van de echte te onderscheiden. Dit gebied is een echt
paradijs voor vervalsers, vooral daar de prijzen aangegeven in de
catalogus om van te dromen zijn! De catalogusmakers beseffen dit
gevaar, en hebben daar dan ook in de catalogus voor gewaarschuwd.
Zo leest men bij de toelichtingen in de ‘speciale catalogus’ van de
NVPH (op bladzijde 8 in de uitgave van 1987): ‘Bij de onder
variéteiten genoemde zegels waarvan een der zijden ongeperforeerd
is gebleven, moet deze ongetande zijde zeer breed zijn, opdat twijfel,
dat men met afgeknipte exemplaren te doen heeft, uitgesloten is.’
Het voorbeeld dat na die tekst wordt afgebeeld, bevat een ongetande
velrand die ruim zo breed is als de zegel zelf. Dit is duidelijk genoeg,
en afdoende tegen de vervalsers die de schaar hanteren. Toch moet
men nog opletten voor stukken die er aangezet kunnen worden.
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7

Valse zegels

‘Vele verzamelaars blijken de opvatting te huldigen dat het bestaan
van totale en gedeeltelijke vervalsingen van een land een nadelige
invloed heeft op de populariteit van dat land. Hiertegen kan evenwel
worden ingebracht dat van de meeste dure zegels vervalsingen in
omloop zijn en dat een verzamelaar die niet over de nodige kennis
en ervaring beschikt altijd het risico loopt — zonder het zelf te
beseffen — met vervalsingen opgescheept te worden.’

Uit Kwartaalblad voor Filatelie, nr. 5

De meest flagrante manier van vervalsen is de totale vervalsing,
namelijk het drukken van valse zegels. Hierbij zijn, naar belangrijk-
heid, twee verschillende vergrijpen te onderscheiden: ten eerste de
vervalsing van nog gangbare zegels, en ten tweede van zegels die
uit de omloop zijn genomen. Voor de wet maakt dit een hemelsbreed
verschil. Voor de eerste soort vervalsingen riskeert men immers
dezelfde zware straffen als de valsemunters voor het drukken van
vals geld. Die zegels kunnen immers gebruikt worden voor het
verzenden van brieven en andere poststukken, dit is dus een regel-
recht bedrog gepleegd ten nadele van de staat. Voor de tweede soort
is men in de meeste landen vrijwel niet strafbaar. Men is niet
strafbaar op voorwaarde dat men de zegels verkoopt als valse zegels,
als imitaties of als herdrukte zegels.

Wel doen de vervalsers er goed aan de wetten na te gaan omtrent
het reproduceren van kunstwerken en dergelijke. Elke zegel is immers
getekend of samengesteld door een kunstenaar die hierop zijn rechten
kan laten gelden. Enkele jaren terug, in 1981, zijn er voor het eerst,
in Oostenrijk, besprekingen gehouden tussen de posterijen en de
Oostenrijkse verenigingen van graveerders en tekenaars van postze-
gels, om dit auteursrecht uit te breiden tot de reprodukties in de ca-
talogi en andere bladen. In dezelfde zin werd er in Nederland een pro-
ces aangespannen door de ontwerpers van postzegels, eveneens om
auteursrechten te eisen voor een reproduktie in een catalogus en in
periodieken: dit proces werd begin 1984 verloren door de ontwerpers.

Van de andere kant is er in de USA in 1980 door Barry Goldwater
jr. het voorstel gedaan om eenvoudig op de voorzijde van de zegels
reclameteksten aan te brengen, dit tot grote ergernis van de verza-
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melaars, die er prompt mee dreigden in dat geval de filatelie te
zullen verlaten.

Dat ook de PTT zijn kunstenaars moet betalen en niet om ’t even
wat mag plagiéren, bewijst wel de uitspraak in Belgié van het Brussels
Hof van Beroep betreffende de zegel nr. 1881 van 18 februari 1978.
De regie had hier eenvoudig een tekening gekopieerd van een kunste-
naar, die deze gemaakt had voor een vereniging die zich bezig hield
met verlaten kinderen, en aan wie de reproduktierechten toebehoor-
den. Op klacht van deze vereniging tegen het plagiaat van de poste-
rijen, is de toeslag van 1,50 frank in beslag genomen ten voordele
van die vereniging, wat meer dan 1,3 miljoen vertegenwoordigde.

De grote moeilijkheden voor het drukken van recente valse zegels
liggen meestal bij het papier en de gom. De UV-lamp is tegenwoordig
in de filatelie een onmiskenbaar hulpmiddel geworden, en door verge-
lijking van de schijn onder die lamp zijn vele vervalsingen te herkennen.

De studie van het papier heeft in de moderne filatelie een grote
plaats ingenomen, en die evolutie wordt door alle geinteresseerden
van zeer nabij gevolgd. Ook het uitzicht van het papier van sommige
zegels is heel specifiek en gemakkelijk te identificeren. Een identieke
papiersoort vinden — en dan nog met de bijpassende gom — is een
zeer moeilijke opgave. De meeste handelaars en grote verzamelaars
hoeft men alleen de achterzijde van een zegel te laten zien, en prompt
zullen ze zeggen met welke soort zegels ze te doen hebben, soms
zelfs zullen ze de exacte reeks en het land van herkomst kunnen
aanduiden. Het spreekt vanzelf dat onder die omstandigheden het
papier én de gom juist moeten overeenkomen met de oorspronke-
lijke papiersoort en gom.

Verdere moeilijkheid is de tanding, vooral dan de moderne soor-
ten: kamtanding, scheermestanding en kasttanding. De meer een-
voudige lijntanding wordt bijna nergens meer gebruikt. Bijna geen
enkele drukker heeft een tandingmachine ter beschikking, die duur
is in de aankoop, en die zeer weinig dienst kan doen. Toch gebeurt
het drukken van valse zegels — zowel van zegels die nog in omloop
zijn als van zegels die uit omloop getrokken zijn — tamelijk regelma-
tig, en in grote hoeveelheden.

De gemakkelijkst te reproduceren zegels zijn de zegels gedrukt
met de verschillende procédés van de lichtdruk, dit betekent door
tussenkomst van fotografische technieken. Hier kan men denken
aan heliogravure, rasterdiepdruk, fotogravure, offset, fotolitho-
grafie enz. Heliogravure, rasterdiepdruk, fotogravure en offset wor-
den tegenwoordig vaak aangewend voor het drukken van zegels.
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Met de moderne scannertechniek en de gepaste drukpersen kunnen
die dan ook perfect geimiteerd worden. Het is niet moeilijk dit even
na te trekken: bij het vergelijken van sommige afbeeldingen in
enkele catalogi en vooral in bepaalde veilingcatalogi ziet men soms
met het blote oog bijna geen verschil meer tussen de echte zegel en
de reproduktie. Wordt deze reproduktie dan ook nog aangebracht
op het juiste papier en met de juiste gom, dan wordt het helemaal
moeilijk. In de eerste periode van de vervalsingen werden vaak
clichés gebruikt van catalogi om de vervalsingen te maken. Zo werd
de catalogus van Moens misbruikt, en vooral de eerste Amerikaanse
Scott-catalogus, die vooral aangewend werd voor het vervaardigen
van valse lokaalposten. Die vervalsingen waren echter zodanig ruw
en onduidelijk dat ze heden ten dage onmiddellijk ontmaskerd
worden.

Het drukprocédé is voor de vervalsingen van zeer groot belang.
Door vergelijking onder de microscoop wordt een vervalsing die
met het blote oog niet zichtbaar is, maar die met een onjuist
drukprocédé werd uitgevoerd, dan ook onmiddellijk herkend. Zo
b.v. wordt een nabootsing in offset van een zegel, die oorspronkelijk
werd gedrukt in heliogravure, onmiddellijk ontdekt.

Gewone diepdruk of plaatdruk is van lichtdruk en ook van
boekdruk en steendruk te onderscheiden door het reliéf van de
aangebrachte inkt en de fijnheid van afwerking. Zo zijn in Nederland
b.v. de jubileumzegels van 1913 en 1923 in gewone diepdruk of
plaatdruk, en in Belgié b.v. het type ‘Montenez’. Het volstaat met
de nagel van de pink over het zegelbeeld van de jubileumzegels en
de Montenezzegels te gaan om het reliéf te voelen. Dit is belangrijk,
want vele zegels die gedrukt werden in plaatdruk, zijn vervalst door
middel van steendruk en fotolithografie: zo werd een exacte repro-
duktie van de matrijs bekomen door fotografische procédés.

Bij de lichtdrukmethodes (o.a. de veel gebruikte rasterdiepdruk)
laat het zegelbeeld geen reliéfsporen na op de gomzijde van de zegel,
wat bij de andere procédés (zoals bij diepdruk en boekdruk) wel
het geval is. Dit is soms duidelijk zichtbaar bij niet afgestempelde
exemplaren. Dit wordt door de vervalsers verholpen door een
droogstempel op het zegelbeeld te drukken (net zoals men doet bij
hergomde zegels die hun reliéf kwijt zijn), en die ofwel in negatief
wordt aangebracht ofwel in positief, naargelang het diepdruk dan
wel boekdruk betreft.

Het wekt op zijn minst verwondering dat alle dure reeksen die
gedrukt zijn in rasterdiepdruk en offset, regelmatig in groten getale
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worden aangeboden, terwijl dit met de reeksen vervaardigd in koper-
gravure of diepdruk bijna nooit het geval is. Hier zijn soms slimme
vervalsers aan het werk, die tijd en geld hebben, en mogelijkheden,
en die af en toe een grote slag slaan ten nadele van de verzamelaars
zonder echt risico te nemen: het reproduceren van zegels die uit de
omloop zijn genomen, is immers vrijwel niet strafbaar.

Helemaal moeilijk wordt het wanneer de vervalsers uitgaan van
echt oorspronkelijk papier, en daarop de bijhorende zegel drukken
met aangepast drukprocédé. Dit papier mét de gom is te vinden in
de velranden van de zegelvellen en in de niet gebruikte gedeelten
van de velletjes door de posterijen uitgegeven. In sommige landen
wordt ook gebruik gemaakt van papier van fiscale zegels, waarvan
het zegelbeeld met chemische middelen wordt uitgewist. Deze druk
op de echte velranden is precisiewerk dat stuk voor stuk geschiedt:
het moet dus de moeite lonen, wat wil zeggen dat het over min of
meer dure zegels moet gaan. De meeste herdrukken die zo tot stand
komen, zijn dan ook de zegels die oud en duur zijn, meestal vanaf
de klassieke zegels tot aan de Tweede Wereldoorlog, en bij voorkeur
zegels die in de velletjes voorkomen (b.v. de Belgische blokken 1
tot 6). Die vervalsingen zijn uiteraard alleen te herkennen aan de
gebruikte inkt en het zegelbeeld. Ze komen in bijna alle grote
verzamelingen voor, en zijn vaak niet te onderscheiden van de echte
zegels zonder grondige expertise.

De meest gebruikte methode om dergelijke verfijnde vervalsingen
te herkennen is de methode van de vergelijking onder microscoop
van het zegelbeeld. Aangezien bij de diepdruk b.v. de drukplaat
voortkomt uit één enkele oorspronkelijke gravure, zijn er bij de
overbrenging (zoveel maal als er zegels op het volledig vel zijn) van
die gravure op de plaat altijd kleine verschuivingen of kleine onvol-
komenheden. Dankzij die kleine herkenningstekens kan men de
drukplaat opnieuw samenstellen, en elke zegel er zijn plaats geven.
Treft men nu zegels aan die hierin niet passen, of die andere
onvolkomenheden vertonen, dan heeft men waarschijnlijk met her-
drukken te doen. Hetzelfde geldt in grote trekken voor de andere
drukprocédés. Bij de vergelijking met de oorspronkelijke drukplaat
moet men wel met alle gebruikte drukplaten vergelijken, want soms
is er meer dan één drukplaat gemaakt voor dezelfde zegel, b.v. in
geval van sleet of van een ongeval met de plaat. Soms ook werd de
plaat in de loop van het drukken bijgewerkt.

De posterijen zijn zich tamelijk snel bewust geworden van het
vervalsingsgevaar op origineel papier, vooral als het papier voorzien
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was van een watermerk, en hebben dan op de ongebruikte gedeelten
een of andere druk aangebracht zoals het Andreaskruis, de Engelse
‘pillars’, de ‘guilloches’, of andere fantasielijntjes. In de Nederlandse
postzegelboekjes b.v. treft men vaak van die Andreaskruisen aan.
Als men echter deze lijnen met chemische middelen verwijdert, heeft
men toch het watermerk niet aangetast, en blijft het gevaar van een
goede vervalsing bestaan.

Ondanks alle experts ter wereld zijn er ook uiterst zeldzame en
dus zeer dure exemplaren vervalst en verkocht als echt. Zo zou
volgens de Zweedse deskundigen één van ’s werelds beroemdste
foutdrukken, namelijk de 3 skilling banco van Zweden, een verval-
sing zijn. Het papier zou niet origineel zijn, het komt niet overeen
met het papier waarop de 8 skilling banco in 1885 werd gedrukt.
Bovendien blijkt de nuance geel van de 3 skilling bancogeel in die
jaren nog niet voorhanden te zijn geweest! De bezitter ervan weiger-
de in de jaren ’70 nog een aanbod van 500.000 Duitse mark.
Niettegenstaande de wetenschap dat de bevoegde experts deze zegel
manifest vals verklaren, werd hij in Duitsland in 1979 verkocht op
een veiling in Hamburg voor 1 miljoen mark (+ 15 pct. kosten)!!!
Het is om zich af te vragen of de filatelie nog wel zin heeft, en of
ze af en toe niet volledig op hol slaat!

Ook van andere wereldrariteiten wordt de authenticiteit ten stel-
ligste betwist, en reeds geruime tijd. Zo onder meer van de 1 cent
van Brits-Guyana, waarvan de waarde op niet minder dan 1 miljoen
dollar wordt geschat, en waarvoor trouwens een speciale beleggings-
maatschappij werd opgericht om die ene zegel te beheren: ‘Inder-
daad heeft Burrus heel zijn leven beweerd dat die fameuze zegel
een vervalsing was, en hij was niet de enige. De discussie hierover
is nog steeds aan de gang. Hoe en waarom zou een 1 cent in de
drukplaat van de 4 cents ingevoegd geweest zijn? Geen enkel tarief,
geen enkele nota rechtvaardigt dit’. (1)

Ook de luchtpostzegel nr. 3 van de USA, de ‘Jenny’ van 24c,
wordt fel aangevochten: men zou namelijk een proefdruk van deze
‘vergissing’ hebben ontdekt die gemaakt was en die voorafging aan
de definitieve druk van de zegel! Het gevolg hiervan is dat die dure
zegel uiteraard slechts gewild maakwerk zou zijn. Dit is trouwens
geenszins verwonderlijk, en dit geldt ook voor wat betreft de andere
wereldrariteiten, daar men in 1918 reeds dure prijzen gaf voor
zeldzame exemplaren! Is het te verwonderen dat een ‘ingreep’
regelmatig plaatshad, als de maker ervan besefte dat hij hiermee
soms miljoenen kon verdienen? Voeg daarbij nog dat de controle
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in sommige gebieden niet erg waterdicht was, evenmin als de eerlijk-
heid en de ongeinteresseerdheid van het personeel en van de directie!
Men mag niet vergeten dat er een goede ‘uitleg’ is voor alles! Vaak
pittoresk en totaal verzonnen, maar altijd is hij er, en wordt door
het grootste deel der filatelisten (soms naiefweg zeer graag) geloofd.
De fabeltjes van de ontdekking van wereldrariteiten door schooljon-
gens en dergelijke zijn daar een goed voorbeeld van. Om handigheid
te verkrijgen in uitvluchten en ‘goede uitleg’ volstaat het enkele
weken de processen bij te wonen in de rechtszalen...

Hier dient de vraag gesteld te worden of de meeste van de
wereldtoprariteiten inderdaad geen vervalsingen of geen maakwerk
zijn. Bij bijna elk exemplaar zijn er twijfels en betwistingen, soms
met bewijzen. Er zal echter zeer moeilijk een internationaal erkend
expert gevonden worden die het op zich wil nemen dit grondig en
onpartijdig uit te pluizen, aangezien de eventuele bekendmaking
van bedrog bij die zeer dure stukken een grote verwarring tot gevolg
zou hebben bij de kapitaalkrachtige mensen die in de dure zegels
investeren, en zodoende vers geld naar de filatelie doen vloeien.
Sommige stukken halen zelfs 1 miljoen dollar! Het is begrijpelijk
dat de meesten zwijgen, willen ze niet de ernst van de filatelie en
de filatelie zelf als een kaartenhuisje in elkaar zien storten. Het geld
dat door die rijke beleggers naar de filatelie vloeit, is er zeer welkom,
net zoals het geld van de gewone filatelist zeer welkom is in de
staatskassen van de posterijen. Dit wijst nog maar eens in de duistere
richting van de filatelie als één grote geldklopperij...

Vervalsingen kunnen gemaakt worden, uitgaande van de originele
drukplaten, van het originele papier, met originele opdrukken, en
soms van alle drie tegelijkertijd; alleen de samenstelling van de
gebruikte drukinkt is vaak min of meer verschillend. Ook wordt
soms het woord ‘specimen’ afgekrabd, en wordt er al dan niet een
zware afstempeling aangebracht om de afkrabbing te verdoezelen,
en zijn de zegels helemaal origineel: papier, inkt, druk... (zie hier-
voor ook hoofdstuk 3).

Ook de moderne herdrukken van de zegels die nog in omloop
zijn, zijn vrijwel niet te herkennen, en zeker niet als men er geen
acht op slaat of er geen vermoeden van heeft, zoals de nationale
posterijen.

Er zijn vanzelfsprekend in de hele geschiedenis van de filatelie
ook valse zegels gemaakt met het doel de posterijen te bedriegen.
Sommige van die zegels, vooral op brief, zijn zeer duur en zeldzaam.
Dit zijn de zgn. postvervalsingen.
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In het begin van het postzegeltijdperk waren alle postadministra-
ties erg op hun hoede voor vervalsingen, en ook voor het verwijderen
van afstempelingen, iets wat vaak gebeurde. Ook de vervalsers
hadden hun handen vol, met wisselend succes. In sommige landen
was het zo erg dat de posterijen zich gedwongen zagen elk jaar een
nieuwe reeks op de markt te brengen, zoals b.v. in Spanje.

Reeds tussen 1872 en 1876 werden de Britse posterijen opgelicht
voor minimaal 15 miljoen pond sterling, en dit door de vervalsing
van één enkel soort zegel (de 1 shilling), in één enkel bureau (het
telegraafkantoor van de Stock Exchange te Londen)! De dader, die
waarschijnlijk alleen handelde, is nooit gesnapt. In 1979 werden
er vijf dergelijke valse 1 shillings verkocht voor een gemiddelde
prijs van niet minder dan 5.000 Franse frank!

De meeste postvervalsingen zijn zeer oud, maar ook tegenwoordig
komt dit meer en meer voor. Zo b.v. in de Derde Wereld, waar
gedemonetiseerde zegels, na een staatsgreep, opnieuw worden geva-
loriseerd door een opdruk. Zo zijn er postvervalsingen van Zaire
van 1978 en 1979 die bij vele duizenden aan de loketten werden
verkocht!

In Italié zijn er door de talrijke vervalsingen vijf ‘Syracuse’-zegels
ongeldig verklaard op 22 november 1977. Het betrof de 40, 150,
200, 300 en 400 lire. In heel Italié doken ze op, en in zeer groot
aantal. De nieuwe zegels die ter vervanging werden gedrukt, werden
extra voorzien van een ‘burelage’, dit zijn fijn dooreengeweven
lijntjes. Sommige bladen spraken van een capitulatie van de staat
voor de vervalsers. In feite is de ongeldigverklaring een eenvoudig
en goedkoop procédé om de vervalsers buiten spel te zetten. Hetzelf-
de kan niet gedaan worden met de massale vervalsingen van dure
zegels voor verzamelaars!

Er is altijd reeds geknoeid geweest met de verzendingen van de
posterijen als er veel geld op het spel stond. Enkele jaren geleden
zijn de Belgische posterijen voor honderden miljoenen Belgische
franken bedrogen door enkele postbedienden uit Brussel X, en in
de jaren zestig heeft men het systeem moeten afschaffen van het
massaal afstempelen in vel van zegels die dienden als taks voor de
grote verzendingen (zie ook einde hoofdstuk 2).

Dikwijls worden ook zeer nieuwe gangbare zegels vervalst voor
filatelistische doeleinden. Dit geschiedt dan voor de uitzonderingen
die zeldzaam zijn, op een zeldzame papiersoort gedrukt zijn, of
zeldzaam zijn in hun presentatievorm. Aangezien alles hier nieuw
is, zowel druktechniek als gebruikt materiaal, is dit ook toegankelijk
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voor de vervalsers die aan het juiste papier weten te komen, en is
het dan ook vaak onmogelijk om de valse zegels van de echte te
onderscheiden, en blijven er steeds twijfels hangen. In sommige
landen weigeren bepaalde experts zich zelfs uit te spreken over
zulke twijfelgevallen: betreft het een variatie vanwege de posterijen
of is het vervalsing? Deze veronderstelling kan uiteraard alleen
gemaakt worden indien er enig verschil merkbaar is, want vaak is
dat zelfs niet het geval. De massa’s zegels die tegenwoordig worden
aangeboden onder de plakwaarde, doen zeker geen goed aan het
geloof in het feit van de moderne vervalsingen, al zijn deze zegels
meestal echt en zijn er andere redenen voor dit lage aanbod.

Wat de grote, dure, reeksen betreft kan men rustig stellen dat
die in ongeveer alle landen ter wereld allemaal stuk voor stuk
meermaals volledig zijn vervalst, zowel vroeger als nu. Hoe duurder
een reeks is, des te meer moet men uitkijken om niet bedrogen te
worden met valse zegels. En dit gevaar wordt nog groter als men
zegels koopt van vreemde landen, waarvan men de druktechnieken
en de presentatievorm, papier, gom enz. niet volledig kent.

Vele verzamelaars hebben tot hun grote ontzetting moeten vast-
stellen dat ze een of andere dure buitenlandse reeks gekocht hadden
— al dan niet goedkoop — die achteraf vals bleek te zijn. Ook is het -
meestal te laat als deze vaststelling wordt gedaan. (Soms ook echter
wordt bij een verkoop door een liefhebber-koper wel eens ten
onrechte beweerd dat de reeks vals is, om dan de echte zegels
goedkoop te kunnen aankopen!) Tot die vaststelling komen ook
vaak de erfgenamen van een verzamelaar, die soms al zijn tijd en
geld aan deze hobby besteedde.

Het gebeurt niet zelden dat in grote collecties alle waardevolle
reeksen vervalst zijn; dit is dan meestal te wijten aan de verzamelaar
die ten onrechte zijn volledig vertrouwen schonk aan de verkoper,
die uiteraard niet te vertrouwen was. Hem aanvallen is in het geval
van een erfenis onmogelijk, want er kan nooit bewezen worden dat
de verzamelaar de reeksen niet heeft aangekocht, wel wetende dat
het om valse reeksen ging.

Vroeger was het de gewoonte, b.v. in Duitsland, dat de ontdekte
vervalsingen op filatelistische bijeenkomsten in het openbaar werden
vernietigd door verbranding. Tegenwoordig zijn de zeden veel ver-
anderd, en is het verzamelen van valse zegels zelfs tot een afzonder-
lijk thema uitgegroeid. Er zijn ook tentoonstellingen van valse
zegels. Zoals sommigen zegels uit Frankrijk, Duitsland, of treinen,
bloemen en dergelijke verzamelen, verzamelen er ook enkelen het
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thema ‘valse zegels’. Het wordt natuurlijk een catastrofe voor de
niet-ingewijde als die verzamelingen in slechte handen vallen en als
goed worden verkocht, wat vroeg of laat bijna altijd gebeurt. Het
is een boeiend thema, waarin vrijwel uitsluitend vervalsingen van
dure zegels voorkomen. Soms treft men voor één enkele zegel tot
vijftig of meer verschillende vervalsingen aan. Dit is in feite zeer
interessant en kan dienen als vergelijkingsmateriaal om het onder-
scheid te helpen maken tussen echt en vals. Die verschillende verval-
singen zijn meestal wijdverspreid in de tijd, en gaan van bijna
perfecte exemplaren tot zeer rudimentaire vervalsingen zonder gom
of met slechte gom en zonder tanden. Deze laatste zijn dan natuurlijk
ook waardeloos.

Bij de aankoop van dure zegels, vooral dan van klassieke of
semi-klassieke, moet men steeds zeer voorzichtig zijn, en kan men
zich onmogelijk laten leiden door zijn voorgevoel. De meeste goede
vervalsingen zijn alleen door expertise of onder de microscoop te
zien, en kunnen onmogelijk herkend worden met het blote oog of
met een gewoon vergrootglas. Dit is zeer vervelend als men aanko-
pen doet: men kan toch geen microscoop meesleuren?

Zo is er het geval bekend van een handelaar die een dure Belgische
zegel nummer 37 op een ruilbeurs aanbiedt, afgestempeld. (Terloops
weze aangestipt dat onder meer in januari 1979 er nog een heel
paneel van vijftig ‘gevaarlijke’ valse zegels nr. 37 werd verkocht op
een bekende veiling in Brussel voor 62.500 frank. De waarde van
de echte zegels ligt voor een goede ongestempelde zegel rond de
80.000 frank en voor een afgestempelde rond de 30.000 frank.) De
handelaar in kwestie vraagt 30.000 frank. De liethebber stelt hem
de vraag of de zegel authentiek is, waarop de handelaar voorzichtig
antwoordt dat hij denkt van wel. De klant vraagt daarop of hij
hem de zegel niet kan laten voor 20.000 frank, wat de handelaar
prompt weigert. Dan gaat de klant te rade bij twee vrienden-filate-
listen die min of meer ‘kenners’ zijn. Zij komen de zegel bekijken
en keuren hem goed met de volgende redenering: ‘Hij is afgestem-
peld en niet postfris. Waarom zou een vervalser zijn zegel ontwaarden
door hem af te stempelen? Hij is niet éénmaal mooi afgestempeld,
maar driemaal en niet mooi. Normaal gezien zijn alle valse zegels
mooi afgestempeld. Hij zal wel goed zijn.” En de cliént koopt hem
voor 30.000 frank. Welnu, de handelaar wist zeer goed dat hij vals
was, en had hem een week voordien van een collega gekocht voor
300 frank. Zijn winst: 29.700 frank! Hij had zijn kapitaal bijna
verhonderdvoudigd. De reden waarom de zegel driemaal lelijk was
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afgestempeld, was natuurlijk een afleidingsmanoeuvre om de twij-
felaar te overtuigen. Die afstempelingen waren bovendien aange-
bracht op de bekende referentieplaatsen, om deze te verdoezelen;
bij nader onderzoek van die plaatsen kan een kenner immers heel
wat klassieke vervalsingen ontmaskeren. Het niet of zeer moeilijk
willen zakken in prijs is een andere kneep om de schijn van echtheid
op te houden: dit geeft de naieve klant de indruk dat het geen valse
zegel kan zijn.

Indien de zegels te goedkoop worden aangeboden durven vele
mensen, die de zegels niet door en door kennen, niet kopen uit
vrees voor hergomde zegels en andere reparaties, terwijl dit juist
vaak bij de dure handelaars het geval is: de ene is zeer gulzig, de
andere is minder gulzig. Daarbij komt dan nog zeer dikwijls dat
jaloerse handelaars die met hoge prijzen werken, het gerucht rond-
strooien dat de goedkope handelaar hergomde, valse of herstelde
zegels verkoopt. De gewone verzamelaars worden bang en durven
niet meer bij de goedkope handelaar kopen, terwijl ze soms juist
op die manier in de handen gedreven worden van iemand die dit
wél doet. Degene die het lef heeft om iemand vals te beschuldigen,
heeft over ’t algemeen ook het lef om slechte zegels te verkopen
voor goede! Het is vanzelfsprekend dat deze regel niet altijd opgaat,
want er zijn ook wel handelaars die zeer goedkoop verkopen,
gewone goede zegels dan, maar vaak valse zegels leveren als het
dure reeksen betreft (b.v. reeksen met opdrukken of klassiekers):
dit maakt dan hun grote winst, en maakt al de rest goed. Alleen
iemand die zelf de zegels door en door kent, laat zich niet zo
gemakkelijk bedriegen, alhoewel het bedrog zeer vaak onzichtbaar
is voor het blote oog. .

Er zijn ook heel wat goedgelovige verzamelaars die ‘koopjes’
najagen. Het is natuurlijk goed mogelijk die te vinden, maar dan
wel in een bepaalde tak van de filatelie waarop de verzamelaar zich
speciaal heeft toegelegd en waarvan hij een uitgebreide kennis bezit,
iets wat de verkoper vaak niet heeft. Koopjes bij algemeen bekende
en betere reeksen bestaan niet, tenzij men met iemand te doen heeft
die geen filatelist is, of met buitenlandse zegels. Het hangt er ook van-
af, wat de koper als een ‘koopje’ beschouwt. Men kan rustig stellen
dat de gewone dure reeksen dic ver onder de prijs worden aangebo-
den, vrijwel altijd beschadigde, gerepareerde of valse reeksen zijn.

Soms is het aan de man brengen van valse zegels en overdrukken
één grote machinatie, gekoppeld aan de speculatie en aan de inves-
teringsneiging van goedgelovige slachtoffers. Zo zijn er firma’s die
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heel wat valse zegels ter beschikking hebben of kunnen aanmaken.
Ze kunnen b.v. valse opdrukken maken of zelfs nadrukken op de
velranden van een blokje enz. Die firma heeft cliénten achter de
hand en begint een grootse psychologische campagne: aankopen
op de veilingen samen met een groots opgezette aankondigingenslag
in alle bekende filatelistische tijdschriften... om deze (authentieke)
zegels aan te kopen tegen topprijzen. Daardoor bereikt ze twee
doelstellingen: ten eerste gaan de zegels in kwestie in waarde stijgen,
en ten tweede wordt er verondersteld dat de firma deze (authentieke)
zegels in grote hoeveelheden aangeboden krijgt, waardoor ze er een
belangrijke voorraad van bezit. Wat de firma er niet bijvertelt, en
wat niet geweten is, is dat ze vooral een grote stock aan vervalsingen
van die zegels bezit. Als ze dan eenmaal een of meer slachtoffers
ervoor warm kan maken — met de bewijzen dat deze zegels voort-
durend in waarde toenemen — om veel geld te investeren in die
zegels, verkoopt ze dan uitsluitend de vervalsingen als echte authen-
tieke zegels. Als de firma zo meerdere afnemers heeft, slaat ze een
grote slag, daar ze waardeloos papier voor honderdduizenden of
miljoenen aan de man brengt. Dit is in de filatelie reeds meermaals
gebeurd, en wel exact volgens dit schema.

Het is zeker geen uitzondering dat originele clichés gestolen
worden uit een postmuseum of uit de drukkerij zelf, of op een
andere manier vervreemd worden. Dit is vaak het geval tijdens of
kort na een oorlog of revolutie, of in andere troebele tijden. Vroeger
verdwenen zelfs regelmatig niet verkochte zegels samen met die
clichés of dit papier, en alles kwam dan toevallig terecht bij een of
andere postzegelhandelaar, die wel wist wat hem te doen stond!
Vroeger werd dit materiaal niet erg goed in het oog gehouden, en
het was een middel voor werklui en ander personeel om enkele
steekpenningen op te rapen.

In de gevallen waarin er originele clichés gebruikt werden, is het
zeer moeilijk om de herdrukken van de originele zegels te onder-
scheiden. Het hangt dan af van de kwaliteit van het papier en van
de inkt dat de vervalsers of ‘herdrukkers’ gebruikten, of van de
slijtage die op de clichés voorkomt. Zo hebben de clichés om de
valse zegels ‘de Mérode’ van 1914 van Belgié te maken, dienst
gedaan tot ze volledig versleten waren! Dit is trouwens goed te zien
aan de laatste herdrukken. De eerste zijn evenwel helemaal niet te
onderscheiden van de echte, aangezien echt papier en echte oor-
spronkelijke inkt werd gebruikt, die overigens ook van de drukkerij
afkomstig was. In het buitenland zijn er onder meer van de City-Post
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(USA) veel herdrukken gemaakt, en zeer veel nadrukken en andere
fantasieén.

Voor het drukken van waardepapieren zoals geld, acties, obligaties,
checks, fiscale zegels, postzegels enz. worden steeds modernere
technieken gebruikt om de vervalsingen tegen te gaan. Waar zou
het heen leiden indien valsemunters het geld tot in de perfectie
konden namaken? Deze spitstechniek wordt dus ook gebruikt voor
het drukken van postzegels. Men kan in dit verband denken aan
dingen als fluor, fosfor, watermerken, zijdedraadjes, gekleurde ve-
zels, witmakers, zeer fijne gravure en druk (meestal kopergravure),
burelages, steeds duurdere en perfectere scanners enz. Dit houdt
echter ook het gevaar in, als men enkele decennia achteruit gaat,
dat de techniek die toen werd toegepast, nu meestal reeds zeer
gemakkelijk kan worden geimiteerd. Het is alleen een kwestie van
gom en papier om zegels van vroeger perfect na te maken. Dit houdt
een groot gevaar in voor de dure zegels van b.v. de jaren ’50 of
voor de zegels van voor de oorlog. Hiertegen is vrijwel geen verde-
diging mogelijk. Wat de tanding betreft, is er geen enkele moeilijk-
heid: het materiaal is in de handel. Wat het papier betreft, is er
eveneens geen moeilijkheid meer, zelfs al betreft het papier met
zijdedraadjes of fosforstrepen: al dit papier kan gemaakt worden,
de produktieprocédés zijn bekend. Er zijn trouwens machines op
de markt die het papier analyseren en opnieuw samenstellen. Dit
wordt reeds volop gedaan. De samenstelling van de inkt kan even-
min een probleem geven met de mogelijkheden van chemische
analyse waarover men tegenwoordig beschikt. Wat vroeger vervaar-
digd kon worden, en wat nu in onbruik is geraakt, kan steeds
opnieuw kunstmatig chemisch worden samengesteld.

Het belangrijkste probleem blijft het omzeilen van de vergelij-
kingsexpertise met de opnieuw samengestelde oorspronkelijke druk-
plaat, indien die hersamenstelling bestaat. Ook deze drukplaat of
platen namaken is mogelijk; tenminste de zegels waarover men
beschikt kan men eruit vermenigvuldigen. Het is ook mogelijk om
de omgekeerde operatie te doen van wat vroeger geschiedde: men
kan met een laser in theorie de kopergravure opnieuw samenstellen,
als men een zegel als model heeft: de laser kan het koper opnieuw
graveren, net zoals vroeger de kunstenaar deed. Die theoretische
mogelijkheid effent de weg naar een perfect beeld, in diepdruk, in
boekdruk en in alle andere procédés. Heliogravure en offset zijn
helemaal geen probleem. Met dit alles voor ogen zal het dus wel
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niemand verwonderen dat er een zwaard van Damocles boven de
filatelie hangt, en dat wantrouwen hier geenszins misplaatst is.

Als de ingezette middelen maar groot genoeg zijn, is de vervalsing
geen probleem, zeker niet voor zegels van de goede middenklasse.
Zo b.v. heeft men pas zekerheid gehad over de aanmaak van valse
Duitse postzegels in de Eerste Wereldoorlog omdat de directeur der
posterijen in Londen dit uitdrukkelijk toegaf. Men kan ook denken
aan het valse Engelse geld dat Hitler in de Tweede Wereldoorlog
liet maken: het was zo perfect dat zelfs de Engelse nationale bank
niets merkte!! En als zoiets met geld mogelijk is, dan is het zeker
met postzegels mogelijk.

Daar waar alle andere waardepapieren van deze periode reeds
lang ontwaard werden (geld, checks, fiscale zegels enz.) ofwel ge-
nummerd en in registers bijgehouden (obligaties, acties...), is dit
voor de postzegels helemaal niet het geval, integendeel, hun waarde
is soms zelfs zeer sterk gestegen, enkel en alleen te wijten aan de
verzamelwaarde van de bewuste zegels. Het gevaar is dus enorm
groot dat de markt vroeg of laat overal overspoeld wordt met
perfect modern maakwerk, en dit overal ter wereld, wat dan wel
eens het einde van de filatelie zou kunnen inluiden.

Misschien zal men de weg moeten inslaan van de bankbiljetten
die vroeg of laat van papieren biljetten, biljetten zullen worden die
vervaardigd zijn in een soort plastic. In Australié is men reeds volop
bezig hier proefnemingen mee te doen, en het heeft in elk geval
enkele niet onaanzienlijke voordelen: het plastic is veel duurzamer,
en het is voor de valsemunters voor ’t ogenblik een zeer zware taak
om die na te maken: de investeringen zouden enorm zijn.
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Verkoop van verkeerde zegels
en ‘zelf kiezen’

‘Op dinsdag 8 juni 1976 werden door een postzegelhandelaar op
zijn corporatie 25 Fr. Elstrom-zegels ‘op wit papier’ aangeboden
tegen 400,- Fr. stuk. Hij had er aan privé-personen verkocht tegen
600,- Fr. stuk en daarbij een certificaat afgeleverd dat de zegels wel
degelijk op wit papier werden gedrukt. Zelfs zijn confraters trachtte
hij een voorraad te verlappen van liefst 1.100 stuks inééns tegen
de lieve som van 440.000,- Fr. comptant. Hij beweerde daarbij dan
nog boudweg dat de oplage slechts 5.000 stuks bedroeg. Maar één
van de handelaars was niet zo vlug om in te gaan op het aanbod
en informeerde bij de Regie. Daar wist men toch al dat het vouw-
blaadje n° 12, dat men aan het verzenden was, informatie bevatte
over een nieuw soort papier. — Het schijnt dat in Luik sukkelaars
gevangen werden aan 1.000,- Fr. per zegel I’

Uit Passe-Partout, nr. 39

De opzettelijke verkoop van verkeerde zegels is ook een gebruik
dat spijtig genoeg beoefend wordt. Dit is zelfs zeer gebruikelijk bij
klassieke zegels. Ook bij buitenlandse zegels en kleurenvariaties
wordt dit vaak gedaan. Beginnelingen hebben hier wel eens last
van, en zelfs pogen sommige handelaars hen verkeerde papiersoor-
ten te verkopen, wel wetend dat ze geen UV-lamp bezitten waarmee
ze het verschil zeer gemakkelijk zouden kunnen opmerken. Ook
zijn er altijd verzamelaars die niet wijs raken uit de wirwar van de
tegenwoordige papiersoorten en ook die worden vaak bedrogen,
of bedriegen zichzelf. Zo zijn er handelaars die soms gewone zegels
op een donkere papiersoort verkopen voor fosforzegels, mét een
UV-lamp, maar met een verkeerde uitleg, en door een zegel op helwit
papier te vergelijken met een zegel op donker papier. Ook worden
er zegels met weinig of witachtige fosforschijn verkocht voor zegels
op wit papier, door vergelijking onder de UV-lamp met een zegel
die een zeer gele fosforschijn heeft.

Ook sommige postzegels met watermerk worden vaak opzettelijk
verward: in de meeste landen, onder meer in Nederland, bestaan
er identieke postzegels die slechts verschillen door het watermerk.
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Dikwijls gebeurt het ook dat de ene soort zegel zeer veel waarde
heeft, terwijl zijn tweelingbroer bijna waardeloos is. In die gevallen
moet men bij de aankoop van de dure zegel goed uitkijken dat men
wel degelijk het juiste exemplaar krijgt.

Deze watermerken zijn soms zeer moeilijk op te merken, en vele
verzamelaars verlaten zich op het oordeel van de verkopende han-
delaar. Is die handelaar eerlijk, dan is er geen probleem, anders
helaas wel! Tegenwoordig is er een toestel op de markt gebracht
dat het ontdekken van watermerken gevoelig heeft verbeterd, waar-
door bedrog ook moeilijker wordt.

Het verkopen van verkeerde zegels wordt wel enigszins in de
hand gewerkt door sommige catalogi die af en toe aan duidelijkheid
wat te wensen overlaten, of zelfs drukfouten begaan. Andere cata-
logi vermelden slechts één soort, meestal de goedkope. Niet zelden
is het ook echt moeilijk om de zegels uit elkaar te houden zonder
sterke vergroting of expertise. Sommige catalogi hebben de verschil-
len in bepaalde gevallen wel wat op de spits gedreven, vooral dan
enkele nationale catalogi met allerlei overspecialisaties, zoals voor
de klassieke zegels of voor wat betreft de verschillende drukateliers
of drukperioden. Het geval van de Chinese officiéle herdrukken is
in deze zin eveneens een bekende moeilijkheid.

Beginnende verzamelaars worden ook soms bedrogen als ze een
of andere specialiteit beginnen. Zo krijgen ze soms telcijfers in plaats
van plaatnummers aangesmeerd, of plaatnummers die gewone
kleurcijfers zijn enz. Ze worden in het begin ook wel eens bedrogen
met de diverse kolommen in de catalogus, en hen wordt aldus de
prijs aangerekend van postfrisse zegels voor zegels met plakker of
afgestempelde.

Ook zijn er verzamelaars, en zelfs handelaars, bedrogen met de
herdruk van bepaalde zegels. Zo b.v. in Belgié¢ met de herdruk van
de dienstzegels van 7,- Fr. van het type ‘Elstrom’ op polyvalent
papier. De waarde van de zegel op gewoon fosforpapier was reeds
ongeveer vervijftigvoudigd (!) toen de posterijen plotseling onver-
wacht dezelfde zegel in dezelfde kleuren herdrukten, maar op poly-
valent papier. Handelaars die niet goed het onderscheid konden
maken tussen gewoon en polyvalent papier, en die van de herdruk
niets afwisten, werden soms voor zeer veel geld beetgenomen. Zij
trachtten dan deze zegels op hun beurt aan de verzamelaars, of aan
buitenlandse handelaars, aan te smeren.

Ook gebeurt het regelmatig op veilingen dat zegels op goedkoop
papier worden verkocht voor zegels op duur papier. Het is noodza-
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kelijk dit telkens opnieuw na te gaan, wil men niet bedrogen
worden. Dit gebeurde meermaals met b.v. de Belgische Ieper-Spon-
tinzegels en de vier verschillende versies van de Engelse reeks kaste-
len met koningin Elisabeth op grote Duitse veilingen. Het toppunt
van onkunde is wel een veilinghouder uit Rotterdam die twee zegels
van Belgié fotografeert (de nrs. 696) en ze laat doorgaan voor zegels
nr. 1007 met grove tanding; deze laatste is echter dertigmaal meer
waard dan de nr. 696! In de verkoopsvoorwaarden lezen we verder:
‘De veilinghouder acht zich niet aansprakelijk voor foutieve be-
schrijvingen in de veilingcatalogus tegenover inzender of koper.
Alle kavels worden verkocht, zoals zij in de veiling ter tafel gebracht
zijn. De echtheid en de kwaliteit der zegels is naar beste weten
omschreven.” Er weze ook nog opgemerkt dat elke veilinghouder
klachten weigert betreffende gefotografeerde zegels. Men moet dus
goed opletten, ook met veilingen!

Er bestaan zeer vele verkoopsknepen bij de handelaars, waarvan
er hier slechts enkele oneerlijke terloops worden aangestipt.

De kandidaat-koper moet goed opletten als de handelaar hem
laat kiezen tussen een aantal identieke reeksen. Hij moet vooral
goed de mooiste reeks bekijken om te zien of er niet mee geknoeid
werd: nieuwe gom, hertanding, vals en dergelijke. Het is een beken-
de kneep, want achteraf kan de handelaar niets verweten worden:
de koper heeft immers zelf zijn reeks gekozen, en indien hij zoveel
wil betalen voor een bijgewerkte reeks, dan is dat nu eenmaal zijn
zaak als postzegelverzamelaar. Om het met andere woorden te
zeggen: ‘We ondervinden (NB: in 1978) dat praktisch alle hande-
laars — als ze kopen! — vlug zien of een zegel nagegomd is of niet.
Dat er handelaars zijn die zonder verpinken hergomde waar verko-
pen, is ook waar. Er zijn zelfs zulke perfide lui tussen die u zonder
blikken of blozen twee reeksen durven voorleggen: een hergomde
en een andere. Aan u de keuze... Dan kan de verkoper zich wel
eens verontschuldigen: hij wist het niet dat het nagegomd was, geef
maar terug. Maar intussen raken velen bedrogen.’ (1)

Zo is er ook de klucht van zegels die de handelaar zogenaamd
niet grondig heeft nagezien en van de ‘onuitgezochte loten’: dit is
natuurlijk pure nonsens! Integendeel, het eerste wat een handelaar
doet bij de aankoop van een collectie, is alles grondig uitpluizen en
vooral goed nakijken of er geen uitschieters in te vinden zijn. Dit
is evident. Daarom doet hij steeds een grondige controle van de
papiersoorten, van de tanding, van de watermerken, van de bekende
vervalsingen en dergelijke, om maar enkele punten op te noemen.
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Pas nadien biedt hij deze collectie aan, of een deel ervan, eventueel
met de mededeling dat hij ze niet heeft nagezien. Dit mag men zeker
niet geloven!

Dan komt ook frequent het trucje voor van de ‘opgeblazen
collecties’. Dit zijn loten, collecties of stocks van postzegels waarvan
de samenstelling erg kunstmatig is. Ze bestaan meestal uit een
mengeling van normale zegels en vrijwel waardeloze zegels, doch
deze laatste met een hoge cataloguswaarde of met enkele valse
klassiekers (of semi-klassiekers) met een hoge waarde. Dan wordt
de volledige cataloguswaarde gemaakt, en het lot wordt tegen een
zeer laag percent aangeboden. Ditligt in de gegeven omstandigheden
nog veel te hoog volgens de reéle waarde van de samenstelling.

Men dient ook uit te kijken als er volledige jaargangen worden
aangeboden: zijn alle zegels wel aanwezig? Zijn de rolzegels erbij?
En de boekjes, en alle zegels op verschillend papier gedrukt? Alles
wat men koopt dient men ook grondig na te zien, om verrassingen
te voorkomen. Wie beweert dat men zich in de filatelie kan baseren
op wederzijds vertrouwen, is helaas zeer naief of oneerlijk, en al
wie die raad opvolgt zal het zich vroeg of laat erg beklagen.

Af en toe gebeurt het ook wel eens, op een beurs waar veel volk
komt, dat een of andere handelaar zijn klant laat vertrekken met
de helft van een goede reeks; de grote waarden blijven zodoende
in zijn handen. Dit is wel relatief zeldzaam, maar als de cliént niet
goed uitkijkt, is dit niet uitgesloten, zoals de praktijk trouwens
uitwijst.
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